
INDICADOR ANTERIOR  ACTUAL VARIACIÓN

S&P/BMV IPC 
(MÉXICO) 41,740.62 41,932.56 0.46% 1
FTSE BIVA 
(MÉXICO) 856.27 859.59 0.39% 1

DOW JONES 
(EU) 25,554.66 25,702.89 0.58% 1

NASDAQ 
(EU) 7,591.03 7,643.41 0.69% 1

INDICADOR ANTERIOR  ACTUAL VARIACIÓN

DÓLAR 
(VENTANILLA) $19.6500 $19.6000 -$0.0500 5

DÓLAR 
(SPOT) $19.3200 $19.3140 -$0.0060 5

EURO $21.8388 $21.8766 $0.0378 1

LIBRA $25.2925 $25.6669 $0.3744 1

INDICADOR ANTERIOR  ACTUAL VARIACIÓN

TIIE 
(28 DÍAS) 8.5125% 8.5151% 0.0026 pp. 1

TIIE 
(91 DÍAS) 8.5276% 8.5251% -0.0025 pp. 5

CETE 
(28 DÍAS) 8.0000% 8.0900% 0.0900 pp. 1

TASA OBJETIVO 8.2500% 8.2500% 0.0000 pp. 1
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FACEBOOK, INSTAGRAM Y WHATSAPP

FALLAN REDES SOCIALES
Según el portal Downdetector, los 
internautas de varios países, entre 
ellos México, se enfrentaron ayer a 
fallas en las redes sociales Facebook 
e Instagram, luego de que el día previo 
Gmail fuera la que experimentara 
dicha situación. También la plataforma 
de mensajería instantánea WhatsApp 
tuvo fallas y los usuarios reportaron no 
poder enviar mensajes adjuntos. >7

HACKER

Foto: Archivo

CFE

CANCELAN LAS ALIANZAS
La Secretaría de Energía publicó en la Comisión 
Nacional de Mejora Regulatoria un acuerdo para 
cambiar la norma que permitió la separación de la 
CFE en 2016, y ahora no podrá asociarse o celebrar 
contratos con privados para prestar el Servicio 
Público de Transmisión de Energía Eléctrica. >6
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El país no puede darse el lujo 
de quedarse sin promoción y 
perder turistas por ese moti-
vo, aseguró Richard M. Zar-
kin, vocero de la Oficina de 
Visitantes y Convenciones 
de Riviera Nayarit. 

“Esto, sobre todo aho-
ra que casi el 10% del PIB lo 
produce el turismo. México 
está muy bien posicionado 
en el mundo y dejar de in-
vertir, es algo que afecta”. 

En entrevista, recordó 
que las islas del Caribe ya se 
han recuperado tras el paso 
de los huracanes Irma y Ma-
ría en 2017 y están realizan-
do una promoción fuerte 
hacia mercados emisores 
como EU, Canadá y Europa.

“Si México deja de inver-
tir, habrá afectación, y aun-
que no se pueden comparar 
los cuartos que tiene Repú-
blica Dominicana contra los 
destinos mexicanos, ellos sí 
están realizando inversiones 
muy fuertes. El país necesita 
esa presencia, pues los turo-
peradores van a vender más 
donde haya inversión”.

RIVIERA NAYARIT

México no puede estar 
sin promoción turística

Para hacer frente a la fal-
ta del Consejo de Promoción 
Turística de México (CPTM), 
Zarkin dijo que el destino in-
vertirá 30 millones de pesos 
en conjunto con el gobierno 
de Nayarit, que realizará un 
aporte adicional a la marca. 
Mientras, la promoción se 
hará en conjunto con Puerto 
Vallarta y Air Canadá Vaca-
tions, y “se hará una campa-
ña de venta dura”. 

Dijo que están a la expec-
tativa de si se creará un nue-
vo ente que supla al CPTM.

INFRAESTRUCTURA 
El directivo recordó que el 
destino es uno de los que 
más inversión recibirá en 
los siguientes años y hasta 
2022, pues llegarán hoteles 
como St.Regis, Relais & 
Chateaux, hoteles boutique 
de México, y Grupo W con 
Auberge, Conrad, One & 
Only, Rosewood, Fairmont, 
Ritz Carlton, entre otros.

En 2018, Riviera Nayarit 
tuvo más de 2.4 millones de 
turistas de EU, Canadá, 
Reino Unido y Sudamérica.

PLAN NACIONAL DE DESARROLLO

Empresarios serán el motor
Alfonso Romo afirmó 
que la visión de la IP 
será el soporte de las 
estrategias a seguir
POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx

El motor de la economía será 
el de los sectores producti-
vos del país, por ello impul-
sarán los principales ejes del 
Plan Nacional de Desarrollo 
2019-2014, aseguró Alfonso 
Romo, jefe de la oficina de la 
Presidencia.

“No esperen fórmulas má-
gicas porque nosotros no co-
nocemos los sectores como 
ustedes; los planes se hacen 
de arriba para abajo y después 
se complementan con una vi-
sión más amplia”, dijo a la cú-
pula privada durante los foros 
de participación y consulta.

El funcionario comentó 
que se tienen cuatro ejes para 
este plan, entre ellos inyec-
ción de inversiones en secto-
res específicos, incrementar el 
contenido nacional, fortaleza 
del mercado interno y balan-
ces regionales.

Romo criticó el crecimien-
to económico inercial, los ni-
veles de inversión actuales y 
el déficit en los tratados co-
merciales, “no podemos ser 
conformistas (...) tampoco 

Foto: Notimex

No podemos confor-
marnos con recibir 
entre 25 y 28 mil mdd 
de inversión extranje-
ra ni acostumbrarnos 
a ir con la inercia.”

ALFONSO ROMO
JEFE DE LA OFICINA  
DE LA PRESIDENCIA

podemos tener 43 tratados 
comerciales y tener déficit co-
mercial en 42”.

Dijo que se requiere ir don-
de están las oportunidades 
para las industrias, así fortale-
cer el mercado interno y abatir 
la pobreza e inequidad.

“ C o n c e n t r e m o s  l o s 

esfuerzos en identificar y 
construir conjuntamente una 
verdadera agenda estraté-
gica”, expresó Graciela Már-
quez, secretaria de Economía.

La subsecretaria de Co-
mercio Exterior, Luz María 
de la Mora, mencionó que el 
objetivo es atraer mayor in-
versión extranjera a México y 
alcanzar flujos de un trillón de 
dólares en capitales foráneos.

Al participar en estos fo-
ros, el presidente del Conse-
jo Coordinador Empresarial, 
Carlos Salazar Lomelín, con-
sideró que el Plan Nacional 
de Desarrollo debe contener 
finanzas públicas sanas, res-
ponsabilidad en el gasto de 
estados y municipios, lega-
lidad, educación, respeto al 
medio ambiente y participa-
ción activa de la sociedad.

Petroprecios 
impulsaron 
al peso
La moneda mexicana re-
gistró ayer una leve apre-
ciación de un centavo, al 
negociarse en 19.3140 por 
dólar spot, favorecido por 
una caída generalizada del 
dólar y un rebote en el pre-
cio internacional del pe-
tróleo, marcando nuevos 
máximos de 2019.

En ventanillas bancarias 
el dólar se vendió ayer en 
19.60 pesos en promedio.

El WTI concluyó opera-
ciones ayer con un alza de 
2.4%, al situarse en 58.34 
dólares por barril (dpb). El 
Brent subió 1.23% y cerró 
en 67.63 dpb.

Economistas explicaron 
que los precios del crudo 
mostraron un alza debi-
do a la expectativa de una 
menor oferta petrolera de 
la OPEP, al mismo tiempo 
que las estadísticas sema-
nales mostraron el forta-
lecimiento de la demanda 
por hidrocarburos en EU. 
También se conoció que 
hay un ambiente favorable 
para aprobar el T-MEC en 
ese país.  —Felipe Gazcón

BMV avanzó 
a la par de las 
bolsas de EU
Las bolsas mexicanas si-
guieron el optimismo de 
los mercados en Estados 
Unidos. El S&P/BMV IPC 
cerró la jornada del miér-
coles con un avance de 
0.46%, mientras que el FT-
SE BIVA ganó 0.39%. 

En tanto, el Dow Jones 
repuntó 0.58%, el S&P 500 
0.69% y el Nasdaq  0.69%. 
Los mercados europeos 
también tuvieron una se-
sión positiva: el FTSE 100 
repuntó 0.11%; el Dax, 
0.42%; CAC 40, 0.69%, y el 
Ibex 35, 0.34 por ciento.

Los buenos datos del 
mercado se dieron en un 
contexto de aumentos en 
el precio del crudo, de vo-
taciones del parlamento 
inglés sobre el Brexit y en 
un momento en que la Fed 
se comprometió a ser pa-
ciente con el aumento en 
las tasas de interés. 

“El IPC tuvo una jorna-
da positiva siguiendo a los 
mercados de EU. Subió 
0.46%, rompiendo racha 
bajista, pero sin cambiar 
señal bajista”, dijo Bur-
samétrica. —Eréndira Espinosa

1.5
POR CIENTO
se ha apreciado el 

peso en las últimas 
cuatro sesiones

PEDIDOS EN EU
Para BX+, el mercado fue 
optimista con el buen dato 
de pedidos de bienes de 
capital en EU, que aminoró 
el nerviosismo sobre una 
desaceleración.
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Frenó tres meses de caídas. 
Analistas destacaron el bajo 

impacto de los bloqueos en 
las cadenas de suministro >2

Industria 
libra la 

recesión

DESEMPEÑO EN ENERO
(Variación real) 

Serie 
desestacionalizada

Tendencia-ciclo

Fuente: Inegi/Gráfico: Daniel Rey
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LORENZO BARRERA

VISIÓN TECNOLÓGICA
Invertir en infraestructura tecnológica y abrir 

nuevas oficinas frente a las perspectivas 
positivas que tienen en la economía mexicana 

son los planes de Grupo Financiero Base, afirmó 
su director general, Lorenzo Barrera. >4

FRENA LA CAÍDA 
(Índice 2013=100)

 Mensual Anual
Total 0.6% -1.1%
Minería 0.2% -10.5%
Electricidad, agua y gas 0.8% -1.4%
Construcción 2.9% 0.6%
Manufacturas 0.2% 1.3%
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ANALIZAN ENERGÍA NUCLEAR
La CFE busca optimizar la generación de energía 
nuclear en el país, por lo que se están revisando los 
indicadores de seguridad y desempeño de la Central 
de Laguna Verde. Para ello Manuel Bartlett, director 
de la empresa, sostuvo un encuentro con Russ Brian, 
director del Centro de Atlanta, y Rob Gambone, 
vicepresidente de Desempeño Corporativo de World 
Association of Nuclear Operators, para revisar y 
establecer las estrategias en el país. —Nayeli González

Una historia de familia, 
los Autrey
¿Cómo es posible que una familia que era 
símbolo de la prosperidad empresarial del país 
hace apenas veinte años, ahora esté metida en 
un lío del que hasta de atentados se acusan?

L
as peores peleas empresariales, sin duda, son las 
familiares. Las peleas entre hermanos, primos, 
sobrinos o con el suegro son las más sanguina-
rias de las peleas corporativas. Como prueba un 
botón del momento: la familia Autrey. ¿Cómo 
es posible que una familia que era símbolo de la 
prosperidad empresarial del país hace apenas 

veinte años ahora esté metida en un lío del que hasta de aten-
tados se acusan?

Uno de los hermanos, Xavier, acusa a su sobrino, Adolfo, 
de haber atentado contra su vida, la de sus nietas y hasta la de 
la nana de sus nietas, y lo que llevó al sobrino a pasar el peor 
momento de su vida, al ser acusado de un atentado y deteni-
do. Sin embargo, hay indicios que apuntan a que lo de fondo 
es que el tío Xavier, simplemente, no quiere regresar el 50% 
de la hoy principal acerera del país, al resto de sus hermanos. 
Y entonces vino una cortina de humo para no regresar esas 
acciones controladoras de Grupo Acerero del Norte (GAN).

LA VERSIÓN, EN JUEGO EL 50%  
DE ACCIONES DE GAN
¿No es mucho el llegar a acusar de un atentado a tu propio 
sobrino para quedarte con unas acciones?

Dando la versión como cierta, las acciones que Xavier no 
quiere regresar a su familia son el 50% del principal grupo 
acerero del país, Grupo Acerero del Norte, la matriz de Altos 
Hornos de México.

Y esto sí es cierto: Xavier se quedó con el 50% de Gru-
po Acerero del Norte y no le ha dado nada a sus hermanos: 
Adolfo, Sergio, Carlos, Lorenza, Gabriela y Zital Luz. 

Las versiones son que Xavier les ha propuesto mecanis-
mos para entregar las acciones de control de la principal ace-
rera, pero Adolfo (el papá del acusado del atentado) fue quien 
más se opuso. Y vino la acusación penal en contra de su hijo. 

En otras palabras, el sobrino, quien por cierto no parece 
ni deberlas ni temerlas, 
pudo haber sido el chivo 
expiatorio de la querella 
familiar.

HACE 20 AÑOS, 
LA HISTORIA ERA 
DISTINTA
Lo dramático es que ha-
blamos de una familia 
que hace apenas vein-
te años era ejemplo de 
emprendimiento. Todo 
había salido de la mega-
distribuidora de medicamentos de aquel entonces, Casa Au-
trey (que por cierto se la vendieron a la familia Saba).

En ese tiempo, la familia había destinado a sus distintos 
miembros a diversos sectores. Xavier ya comenzaba con el 
tema acerero al comprar Altos Hornos de México. Su hermano 
Sergio fue quien se metió a telecomunicaciones, con la tele-
fónica satelital Autrey (GlobalStar) y después con la compra de 
Satmex. Adolfo mantenía el negocio familiar central, la distri-
bución de medicamentos. Carlos en el medio financiero, con 
Inverlat ya socio de Scotiabank.

Dos décadas después, los derroteros de la familia fueron 
muy distintos. Xavier enfrentó un sinfín de demandas banca-
rias por acogerse a la anterior Ley de Quiebras y no pagarles 
a los bancos alrededor de dos mil millones de dólares. Adolfo 
tuvo que vender Casa Autrey. Sergio sufrió un revés fuerte con 
la pérdida de Satmex, donde se invirtieron cientos de millones 
de dólares, pero el gobierno terminó abriéndoles el negocio 
satelital. Carlos dio paso a Scotiabank, que se quedó con todo 
lo que fuera Inverlat.

Veinte años después, vemos a Xavier, viviendo en Texas, 
acusando a su sobrino de un atentado, bajo la sospecha de 
ser una cortina de humo para no entregar el 50% de Grupo 
Acerero del Norte al resto de sus hermanos. Historias empre-
sariales de familia.

LA DGCA… SE PRONUNCIÓ
Dos días después de que la propia empresa Aeroméxico ba-
jara los aviones Boeing 373 MAX 8, por fin salió la Dirección 
General de Aeronáutica Civil (DGCA) a suspender las opera-
ciones de dichos aviones.

“El Estado mexicano ha tomado la decisión de suspender, 
hasta nuevo aviso, todas las operaciones de las aeronaves 
marca Boeing modelos 737 MAX 8 y 9….”, dijo la DGCA en un 
comunicado.

La medida de la autoridad mexicana se da después de que 
en Europa y Estados Unidos ya se había prohibido el vuelo de 
esas aeronaves. Aquí en el país, Aeroméxico lo hizo dos días 
antes que la autoridad. Pero, bueno, por fin la DGCA lo hizo 
oficial. Es un avance.

Hay indicios que 
apuntan a que Xavier 
Autrey, simplemente, 
no quiere regresar 
el 50% de la hoy 
principal acerera  
del país, al resto  
de sus hermanos. 

Activo empresarial

JOSÉ YUSTE
dinero@gimm.com.mx
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Rompió tres 
meses de 
caídas, en el cual 
sobresalió la 
construcción

POR PAULO CANTILLO
paulo.cantillo@gimm.com.mx

Luego de tres meses conse-
cutivos de contracción, en 
los que acumuló una caída 
de 2.7%, la producción indus-
trial del país volvió a levantar 
cabeza en enero.

El Instituto Nacional de 
Estadística y Geografía (Ine-
gi) reportó que en el primer 
mes del año el indicador se 
recuperó a una tasa de 0.6% 
frente a diciembre de 2018, 
en lo que fue el primer repor-
te de 2019 relacionado con el 
crecimiento económico del 
país.

Los cuatro sectores que 
integran la industria impul-
saron el repunte descrito, en 
el que sobresalieron la cons-
trucción (2.9% mensual), la 
generación y distribución 
de electricidad, agua y gas 
(0.8%), además de los avan-
ces en la minería y la indus-
tria manufacturera, de 0.2% 
cada una.

Pese al repunte mensual, 
la actividad industrial en 
enero no alcanzó los mismos 
niveles del mismo mes del 
año anterior, ya que fue 1.1% 
inferior, con lo que sumó tres 
meses seguidos de caídas a 
tasa anual.

FAVORABLE
Juan Carlos Alderete y Fran-
cisco Flores, economistas de 
Banorte, calificaron como 
“favorables” los resulta-
dos generales de la indus-
tria en el primer mes del año, 

ÚLTIMOS CUATRO MESES  

PRECIOS DE LOS COMBUSTIBLES

(Índice 2013=100) 

(Pesos por litro, promedio nacional)

“considerando que el sector 
manufacturero creció a pesar 
de las disrupciones en las ca-
denas de suministro durante 
el periodo, las cuales espe-
rábamos tuvieran un mayor 
impacto al observado”.

En un reporte de análisis, 
los especialistas puntuali-
zaron que “aunque no po-
demos descartar parte del 
efecto negativo en los da-
tos de febrero, el rebote de 
la industria en el primer mes 
del año es positivo y consis-
tente con la mejor dinámi-
ca en este sector en Estados 
Unidos”.

Hacia adelante, Aldere-
te y Flores consideran que 
la actividad industrial po-
dría mantener un desem-
peño más moderado en los 
próximos meses en compa-
ración con el año anterior, 
en el que las manufacturas 
y el comercio global conti-
núen mostrando señales de 
moderación, aunque en te-
rreno positivo, por el avance 

industrial en el vecino del 
norte.

Expresaron que la mine-
ría, donde se inserta la indus-
tria petrolera, seguirá siendo 
una fuerte limitante para el 
crecimiento del sector se-
cundario de la economía.

Arturo Vieyra, analista de 
Citibanamex, resaltó con que 
los resultados de enero, el Ín-
dice del Desempeño Produc-
tivo (IEP) indica que de los 29 
sectores que analizaron, en 
enero, “el número en zona 
de expansión o crecimien-
to moderado se incrementó 
hasta 18 desde 15 en diciem-
bre; mientras que disminuyó 
el número de sectores que se 
ubican en las zonas de es-
tancamiento o recesión, pa-
saron de 14 a 11”. 

El resultado fue favo-
rable considerando 
que el sector manu-
facturero creció a 
pesar de las disrup-
ciones en las cadenas 
de suministro durante 
el periodo.”

ANALISTAS DE BANORTE

GASOLINEROS

Margen de ganancia, en máximo
POR PAULO CANTILLO
paulo.cantillo@gimm.com.mx

El precio al que los gasoli-
neros compran la gasolina 
Magna para luego venderla al 
público fue en enero de 16.92 
pesos por litro en el prome-
dio nacional, mientras que el 
precio al consumidor fue de 
18.95 pesos, revelan cifras de 
la Comisión Reguladora de 
Energía (CRE).

Esto constituyó un mar-
gen de ganancia para las es-
taciones de servicio de 2.03 
pesos o 12.0% por litro en di-
cho combustible durante el 
primer mes del año, el más 
alto desde que la CRE inició 
su registro de precios, es de-
cir abril de 2017.

Situación similar se obser-
vó con la gasolina Premium, 
cuyo precio en las Termi-
nales de Almacenamiento y 
Reparto (al mayoreo) fue de 
17.51 pesos por litro en el mes 
de referencia, en tanto que el 

precio promedio a los auto-
movilistas fue de 20.28 pe-
sos, un margen de beneficio 
para las estaciones de servi-
cio de 2.77 pesos o 15.8% por 
cada litro vendido, el cual 
también es el más alto en el 
periodo de referencia.

Estas dos cifras implican 
que, entre enero de 2018 y 
el mismo mes de este año, 
el margen de los gasolineros 
aumentó 91.3% por cada litro 
de gasolina magna vendida. 

Estos datos refuerzan el 
argumento del gobierno fe-
deral de que, en el inicio del 
año, los gasolineros aumen-
taron sus márgenes de ga-
nancia, razón por lo cual se 
cambió el esquema del estí-
mulo fiscal en los combusti-
bles, que ahora se aplicarán 
sobre el precio al mayoreo y 
no sobre el precio al público.

LIMITADO
Analistas del Centro de In-
vestigación Económica y 

Presupuestaria afirman que 
es muy probable que el cam-
bio en el esquema de estímu-
los no surta el efecto buscado 
por el gobierno, puesto que, 
si bien los gasolineros com-
prarán a un menor precio 
la gasolina al mayoreo, no 
existen mecanismos legales 
que los obliguen a reducir el 

precio al usuario final, pues 
el gobierno ya no fija precios.

Es por ello que afirman 
que los estímulos al impues-
to a las gasolinas son limita-
dos para reducir precios, y 
que esto sólo puede lograr-
se con una política que am-
plíe la oferta de gasolinerías y 
evite prácticas monopólicas.

Fuente: Inegi

Fuente: Excélsior, con datos de la CRE
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EL 
CONTADOR

I.Johnnie Walker celebrará 110 años de su icóni-
co caballero de bastón y sombrero presente en sus 
botellas, conocido como “El caminante”. En su fes-
tejo venderá productos conmemorativos y reali-

zará varios eventos. Johnnie Walker es uno de los whiskys 
más reconocidos en el mundo y se ha vuelto un generador 
de crecimiento para Diageo, firma detrás de la bebida que 
en nuestro país dirige Erik Seiersen. Actualmente, la com-
pañía muestra una tendencia de crecimiento de nueve por 
ciento en nuestro mercado, siendo el whisky escocés una de 
sus cartas fuertes cuyas ventas han crecido alrededor de 11 
por ciento. Su aniversario será un buen pretexto para posi-
cionar la bebida aún más entre los consumidores. 

III.Las recientes críticas hacia las calificado-
ras y el intento del senador Salomón Jara 
para “regularlas”, exhibieron el descono-
cimiento sobre las emisiones de deuda y 

la Ley de Mercado de Valores. Esta última deja claro que no 
hay necesidad de crear nuevos códigos de conducta. En su 
Artículo 336 se establece que las instituciones calificado-
ras de valores deberán contar con un código de conducta 
que rija su actuación y la de aquellos involucrados en el es-
tudio, análisis, y dictamen sobre la calidad crediticia de los 
títulos, mientras que el 340 advierte de la revocación de la 
autorización para operar, en caso de cometer infracciones 
graves o reiteradas a lo establecido en la ley.

II.Hoy y mañana tendrá lugar en la ciudad de 
México el simposio Tecnología de anclajes 
para zonas sísmicas, organizado por la em-
presa alemana especializada Fischer y por la 

Sociedad Mexicana de Ingeniería Estructural. Expertos en 
ingeniería sísmica, científicos, arquitectos y diversos espe-
cialistas nacionales e internacionales abordarán en el Cen-
tro Asturiano de Polanco temas de resistencia estructural, 
fachadas y soluciones en zonas sísmicas que, como la Ciu-
dad de México, están sujetas a movimientos telúricos co-
munes. El país tiene mucho qué compartir en estos temas, 
lo mismo que la encabezada por Klaus Fischer, que cuenta 
con 47 filiales en 35 países.

IV.Gustavo de Hoyos Walther, presidente de 
la Coparmex, le abrió las puertas a José 
Antonio Meade, exsecretario de Hacien-
da y excandidato a la Presidencia de la 

República, pues reapareció en una conferencia magistral 
de la delegación Coparmex Tijuana, la primera que dicta 
ocho meses después de la jornada electoral. Más allá de los 
análisis sobre macroeconomía y finanzas públicas, al líder 
empresarial le interesaba tener mayor acercamiento con 
el exfuncionario por su calidad de “consejero”, al ser parte 
de los órganos de administración del conglomerado Alfa y 
del banco HSBC. En una de esas Meade se convierte en el 
mentor personal del líder patronal.

EL RADAR DINERO
dinero@gimm.com.mx    @DineroEnImagen

¿Dónde tirar las pilas usadas?
Las pilas o baterías son de los 
productos de consumo cotidiano, 
que pueden generar mayor impacto 
ambiental si no se desechan de forma 
adecuada

https://bit.ly/2XYf9F5

Spotify demanda a Apple
La compañía Spotify presentó una 
demanda en contra de Apple en la 
Unión Europea; la acusación es por 
prácticas monopólicas e inhibir la 
competencia.

https://bit.ly/2HjZr2f

DINERO EN IMAGEN

Sindicatos  
de protección

D
urante la pasada época del corporativismo, 
el PRI impulsó el desarrollo de muy fuertes 
centrales obreras, el cuarto sector de su par-
tido, que básicamente se dedicaban a ven-
der contratos de protección a las empresas y 
a ser un factor de movilización política para 
el partido entonces hegemónico.

La reforma laboral que se realizó entre los gobiernos de 
Felipe Calderón y Enrique Peña Nieto no tocó a los sindica-
tos que siguieron operando igual que en las últimas décadas, 
es decir, haciendo mucho dinero los líderes, sin realmente 
defender los derechos de los trabajadores y teniendo especial 
cuidado en mantener la paz laboral. Sí, ésa que beneficiaba 
a los líderes sindicales, patrones y especialmente al gobierno, 
pero pocas veces a los trabajadores.

Los gobiernos tienen pánico reverencial a los sindicatos. 
En el programa de rescate de Pemex no considera de ningún 
modo quitar los privilegios y prebendas exorbitantes que tie-
ne el sindicato encabezado por Carlos Romero Deschamps 
quien, como la mayoría de los líderes de esa agrupación, son 
insultantemente ricos. Algo similar sucede con los cabecillas 
de la CNTE o la dirigencia del SNTE.

A pesar de ser miembros de la Organización Internacional 
del Trabajo desde 1955, México firmó el Convenio 98 que bási-
camente tiene que ver con la posibilidad de que los trabajadores 
elijan libremente a qué sindicato pertenecer, que puedan existir 
varios sindicatos en una misma empresa. Este convenio pone 
en graves problemas a los sindicatos de protección (conocidos 
también como blancos o charros), ya que las cuotas sindicales 
ya no son pagadas por la empresa, sino por el trabajador, es de-
cir, les da poder de elegir a qué sindicato pertenecer.

REACCIÓN
Sindicatos de protección, especialmente los vinculados con 
la CROC, han reaccionado tratando de aumentar la afiliación. 
Hace unos días, le informé que a ciertos grupos de trabaja-
dores les ofrecen descuentos y promociones por integrarse a 
estas organizaciones. 

Existen versiones en el sentido de que la CROC, encabeza-
da Isaías González Cuevas, está ofreciendo comprar sindica-
tos como si se tratara de negocios particulares para aumentar 
su tamaño. Adicionalmente, la CROC está organizando con-
flictos que son inflados por algunos tontos útiles, como la su-
puesta posibilidad de una huelga en Walmart, para mostrar 
algo de poder y mantener el negocio que les ha hecho multi-
millonarios. A González Cuevas no sólo le ha reportado gran-
des ganancias ser líder de esta central, sino que, además, le ha 
servido para mantener una larga carrera como legislador del 
PRI. Es un hecho que la Secretaría del Trabajo, encabezada por 
Luisa Alcalde, está enfrentando uno de los periodos más ten-
sos en materia de conflictos laborales de los últimos tiempos; 
sin embargo, vale la pena preguntarse si la paz de antes bene-
ficiaba a los trabajadores. 

ARISTAS
Es natural que la adopción del Convenio 98 de la OIT y la 
llegada de un nuevo gobierno cambiaran las reglas del jue-
go en el sindicalismo, más aún si se considera la llegada de 
Napoleón Gómez Urrutia no sólo al Senado de la Repúbli-
ca con la intención de crear una nueva central obrera que se 
convierta en el cuarto sector de Morena.

Así, en un lado están los sindicatos tradicionales que du-
rante muchos años tuvieron mucho éxito con un modelo de 
negocios basado en controlar trabajadores, no inquietar a go-
bierno ni empresas, a cambio de que sus líderes se volvieran 
escandalosamente ricos. 

Si piensa en el bienestar de los trabajadores, ése no le im-
porta a la mayoría de los líderes sindicales. De hecho, si toma 
las herramientas del Padre del Análisis Superior, los trabaja-
dores han obtenido mejores condiciones directamente de los 
empresarios y no a través de los sindicatos.

La lucha comenzó con las maquiladoras de Tamaulipas. De 
acuerdo con la versión de la propia Secretaría del Trabajo, el 
contrato colectivo de estas empresas se ajustaba de acuerdo 
con la inflación y cuando ésta era muy alta, empresas y sindi-
cato pactaban no aplicarlo. 

Ante el cambio de juego, los sindicatos con la titularidad 
descubrieron que era momento de ponerse rudos y otros en-
contraron con una oportunidad de afilar. Otra vez, no se trata 
del bienestar del trabajador sino el negocio de los líderes.

DETALLES
Luego del adelanto del Padre del Análisis Superior sobre las 
condiciones a la concentración de Disney con Fox, entre las 
que destaca la obligación de vender los canales de Fox Sports, 
vale la pena ver los detalles. 

Se les da un plazo de 6 meses, prorrogables por un periodo 
igual, para que hagan la venta. En este tiempo deberán ser una 
operación diferente a la fusión para lo cual deberán nombrar 
a grupos independientes de administración; un agente vende-
dor y un auditor independiente que garantice que se manten-
ga el valor del negocio en marcha.

A partir de este momento habrá que estar muy pendientes 
en torno a quiénes podrían ser los compradores. Para algunos 
es una gran oportunidad de consolidarse como grandes grupos 
de televisión y, para otros, aumentar el tamaño de su músculo.

En firme

DAVID  
PÁRAMO

david.paramo23@gimm.com.mx
Twitter: @dparamooficial

GRUPO XCARET

Reafirman inversiones en México
El cambio en la forma de gobernar el país 
no es obstáculo para los negocios, aseguran

POR MIRIAM PAREDES
miriam.paredes@gimm.com.mx

Xcaret continuará invirtiendo 
en México aun con los cam-
bios de gobierno, aseguró 
Carlos Constandse, vicepre-
sidente y socio fundador del 
grupo.

En conferencia de prensa 
destacó que la empresa tiene 
en curso inversiones por 175 
millones de dólares. “Esta-
mos viviendo un cambio muy 
importante en la política de 
nuestro país y eso lo que de-
muestra es que en este gru-
po estamos convencidos de 
que México es muy grande y 
lo que tenemos que hacer es 
seguir apostando, por eso no-
sotros tomamos la decisión de 
no parar absolutamente nada, 
sino todo lo contrario. 

“Estamos convencidos de 
seguir invirtiendo porque Mé-
xico es muy grande, hemos 
pasado juntos muchas crisis y 
de todas hemos salido. Ahora 
estamos en un momento de 
cambio, que se está dando, no 
como quisiéramos, pero era 
necesario. Y porque estamos 
convencidos de que tenemos 
el mejor producto”.

Detalló que, del total de la 
inversión, 12 millones de dó-
lares fueron dirigidos para el 
parque Xoximilco, en el que 
se realizó un nuevo embarca-
dero y otras obras para poder 
adecuar un segundo parque 
que estará en esa área deno-
minado Xavage, que abrirá al 
público en abril. Su inversión 
fue de 75 millones de dólares.

“Será un parque que rom-
perá muchos paradigmas 
y será un icono como en su 

momento fue Xcaret”.
Y el tercer proyecto, para 

el que se requerirán 85 millo-
nes de dólares, será Casa de 
la Playa, un hotel que consta-
rá de 63 suites y que abrirá en 
2020.

Francisco Gutiérrez, di-
rector ejecutivo de la divi-
sión de Hoteles de Destino 
Xcaret, dijo que el costo de 
construcción por habitación 
en La Casa de la Playa ronda-
rá en un millón 350 mil pesos 
por habitación, lo cual hará 
que se convierta en el me-
jor hotel boutique de México. 
La propiedad se caracteri-
zará por enaltecer la cultura 
del país. “Estamos apostando 
todo para mostrar lo mejor de 

México, sólo que de una forma 
más sofisticada. Además, he-
mos invitado a lo mejor de la 
gastronomía mexicana y he-
mos llamado a colaborar con 
nosotros a los chefs Martha 
Ortiz y Ricardo Muñoz”.

Gutiérrez destacó que el 
Hotel Xcaret, que entró en 
operación en diciembre de 
2017, tuvo una ocupación de 
85% durante 2018, algo fue-
ra de lo normal en hotele-
ría. Agregó que el segmento 
de Congresos y Convencio-
nes representó 30% e indicó 
que en el futuro el grupo pla-
nea crecer en ese rubro con la 
construcción de un Centro de 
Convenciones que se espera 
para los próximos cinco años.

Foto: Héctor López

Carlos Constandse, vicepresidente del Grupo Xcaret.

Se sube  
al Tren
Carlos Constandse des-
tacó que Grupo Xcaret 
confía en el poten-
cial del Mundo Maya 
por lo que el Tren Maya 
será una oportunidad 
y no descartó la posi-
bilidad de trabajar en 
el desarrollo de dicha 
infraestructura.

 “Si hay la posibili-
dad nos vamos a su-
bir al mismo y trabajar 
para que se logre ese 
flujo que requiere por-
que lo necesitamos. 
Todos los pobladores, 
empresas y empresa-
rios tenemos que su-
birnos en él. Es una 
decisión tomada que 
tenemos que apoyar”, 
concluyó.

En 2018, el Grupo 
Xcaret captó casi cua-
tro millones de turistas 
nacionales e interna-
cionales en sus parques 
y experiencias. 

 — Miriam Paredes

175
MILLONES
de dólares tiene 

comprometidos la 
empresa en el país

Estamos convencidos de 
seguir invirtiendo porque 
México es muy grande, hemos 
pasado juntos muchas crisis y 
de todas hemos salido.”

PLATAFORMA EXCÉLSIOR
ANUNCIOS@GIMM.COM.MX • T. 5128-3030
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La Secretaría de Hacienda informó que 
acompañará a la Comisión Nacional de Libros 
de Texto Gratuito (Conaliteg) en la compra 
de papel para la impresión de libros de texto 
gratuito para el ciclo escolar 2019-2020, 
con el fin de lograr las mejores condiciones en cuanto a precio, 
calidad y oportunidad. Precisó que el objetivo es transparentar los 
procesos de compra y adquisición de bienes y servicios.

 — Notimex

Coscorrón y sobadita

D
espués de que el presidente López 
Obrador generó una gran polémica al 
desmentir el martes en su conferencia 
de prensa al subsecretario de Hacienda, 
Arturo Herrera, quien en entrevista al 
Financial Times aseguró que se suspen-
dería la construcción de la controverti-

da refinería Dos Bocas para destinar más recursos a Pemex, 
ayer suavizó los efectos de su público desmentido a Herrera, 
quien es uno de los funcionarios de la 4T con mayor prestigio 
a nivel internacional. 

López Obrador aseguró que “no existe ninguna contra-
dicción o confrontación con el equipo de Hacienda” y que 
las declaraciones de Herrera —quien sigue sin salir a me-
dios— fueron “un mal entendido”.

Después de alabarlos porque “son muy buenos profesio-
nales”, dijo que trabajan en equipo y que son a quienes más 
caso les hace, porque en la parte económica, que es más 
complicada, no tiene tanta experiencia como en la social.

Ahora sí que coscorrón y sobadita. El problema es que, 
en realidad, López Obrador no siempre les “hace mucho 
caso” al equipo de Hacienda. Las declaraciones al Finan-
cial Times generaron optimismo en el mercado ante la gran 
controversia por la construcción de la refinería, que López 
Obrador y la secretaria de Energía, Rocío Nahle, se empe-
ñan en continuar contra toda lógica económica, financiera 
y energética.

López Obrador reiteró que sí va la refinería y su pro-
mesa de que entre en operaciones en 3 años, lo que según 
los expertos —más allá de su viabilidad financiera— no será 
posible.

¿NUEVO INSTRUMENTO DE PEMEX EN LA 
BOLSA?
También sorprendió que López Obrador anticipó que po-
dría colocarse en bolsa “un nuevo instrumento de inversión 
de Pemex”. Y en concreto dijo que serían “bonos de partici-
pación de inversionistas”.

Desde luego no hay forma de que, como lo hizo con gran 
éxito Petrobras, se realice una colocación de acciones en 
la BMV, por lo que se especula con una nueva emisión de 
bonos, aunque ya se anunció que Pemex no incrementará 
su deuda actual que asciende a 105 mil millones de dólares.

Desde la semana pasada el secretario de Hacienda, Carlos 
Urzúa, dijo en la reunión con consejeros de Citibanamex 
que este mismo mes se darán a conocer nuevas medidas 
en apoyo de Pemex, que se esperan conocer el próximo lu-
nes en que se conme-
morará la Expropiación 
Petrolera.

ADJUDICACIONES 
DIRECTAS EN 
MEDICAMENTOS
López Obrador dijo 
también ayer que no 
procederá en contra de 
las diez empresas que 
acabaron la compras de 
medicamentos en las 
compras consolidadas 
que lideró el IMSS, en el que participaron gobiernos estata-
les e instituciones del sector salud con ahorros millonarios 
anuales.

La SHCP divulgó ayer la lista de las principales empre-
sas ganadoras de estas licitaciones, en una bienvenida 
transparencia.

Lo que sorprende es que ayer dio a conocer las nuevas 
reglas para garantizar el abasto de medicinas y materiales 
de curación. Señala que las compras del gobierno se rea-
lizarán preferentemente de manera consolidad, mediante 
convocatoria, con observación ciudadana y de la oficina de 
transparencia de la ONU.

Sin embargo, para resolver los temas prioritarios, y ter-
minar con lo que llamó “un legado de corrupción, opacidad 
y malos manejos”, la Secretaría de Hacienda y Crédito Públi-
co aduce que habrá dos mecanismos y el primero es la ad-
judicación directa del 16 de abril al 30 de junio y el segundo 
serán licitaciones internacionales en el segundo semestre 
de este año.

Hacienda informó que el 20 de marzo se realizará una 
sesión informativa con empresas proveedoras, asociaciones 
y cámaras de la industria. nacionales y extranjeras. 

En verdad no entiendo por qué, si han encontrado tantas 
anomalías en las compras consolidadas de medicamentos, 
no se presentan denuncias concretas, ni tampoco cómo se 
pretende “reducir al máximo la posibilidad de fugas e irre-
gularidades” en el abasto de medicamentos a través de 
adjudicaciones directas que van en contra de las reglas ele-
mentales de transparencia.

MEZCLA MEXICANA: 60.30 DPB
Buenas y malas por el alza del petróleo. Las buenas son que 
fortalece al peso vs. dólar, y a la mezcla mexicana, que cerró 
en 60.30 dpb; la mala es que no bajan el precio de la gasolina 
a pesar de que subió el subsidio esta semana. 

TUIT DEL DÍA
Gustavo de Hoyos, presidente Coparmex @gdeho-
yoswalther: “En materia de seguridad, lo positivo de estos 
primeros 100 días es la aprobación de la Guardia Nacional 
que deberá cumplir a la brevedad con el gran reto de prote-
ger a la ciudadanía”.

El presidente  
Andrés Manuel 
López Obrador 
reiteró que sí 
se construirá la 
refinería y que  
ésta operará  
en tres años.

Desde el piso de remates

MARICARMEN 
CORTÉS

milcarmencm@gmail.com
Twitter: @mcmaricarmen

FINANZAS

EXCELSIOR
JUEVES 14 DE MARZO DE 20194

  @DineroEnImagen

PAPEL PARA LIBROS DE TEXTO

LORENZO BARRERA SEGOVIA

POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx
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El Grupo Financiero Base an-
ticipa crecer a tasas de dos dí-
gitos durante este año, invertir 
en infraestructura tecnoló-
gica, abrir nuevas oficinas 
e incrementar su cartera de 
clientes, frente a las perspec-
tivas positivas que tienen en la 
economía mexicana.

Lorenzo Barrera Segovia, 
director general del grupo, 
detalló a Excélsior que tiene 
planes de seguir creciendo, 
con la apertura de una nueva 
oficina en Chihuahua, con lo 
que sumarían 17 en el país, y 
analizan una representación 
en Europa o Asía, además de 
la oficina en Canadá, ante la 
mayor apertura comercial y 
diversificación de México.

“En cuanto a crecimien-
to tenemos la proyección de 
crecer 35% de nuestra carte-
ra de crédito. En mercados y 
derivados de 20% y la parte 
bursátil de 33 por ciento”, co-
mentó previo a la celebración 
de la 82 Convención Bancaria.

El empresario regiomon-
tano dijo que hay confianza 
de contrapesos al gobierno, 
así como confianza en el país, 
crecimiento en las empresas y 
la confianza para invertir.

“Estamos viendo cosas po-
sitivas, el balance ha sido me-
dianamente aceptable, pero 
esperamos ver más acciones 
positivas”.

Recordó que la institución 
financiera no cuenta con su-
cursales, pues son un banco 
de relación cercana con los 
clientes, de los cuales 16 mil 
son empresariales y siete mil 
clientes personas físicas, lo 
que permite atenderlos vía 
electrónica.

Por ello, otra de las apues-
tas del grupo financiero es 
invertir en infraestructura tec-
nológica, en desarrolladores y 
en talento.

“Este desafío responde a la 
revolución digital que está te-
niendo la banca en México, a 

toda la innovación tecnológi-
ca que está sucediendo en la 
industria financiera y nosotros 
estamos haciendo las inver-
siones necesarias para estar 
actualizados”.

Mencionó que la inversión 
más fuerte será en cibersegu-
ridad, para darle certeza en 
las transacciones a los clien-
tes, que les permita seguir 
siendo líderes en el nicho de 
mercado al que pertenecen.

Entre los principales secto-
res en los que impulsarán su 
estrategia serán la industria 
manufacturera de alimentos, 
farmacéutica, logística ener-
gía y compañías exportadoras 
e importadoras; y buscan ma-
yor acercamiento en el rubro 
agropecuario, gracias al di-
namismo que mantiene esta 
actividad.

“Una condición que debe 
existir en la economía es que 
haya un nivel de confianza 
para poder invertir, tanto na-
cional como extranjera, es 
uno de los rubros donde no se 
debe quitar el dedo del ren-
glón”, refrendó el banquero.

Consideró que en la medi-
da que esa confianza se trasla-
de a nivel nacional y en todos 
los ámbitos productos, permi-
tirá que haya un ambiente fa-
vorable para los negocios en 
los diversos sectores.
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 n No debes compartir tu número de tarjeta. Evita 
intercambiar información privada o confidencial por 
Whatsapp o alguna otra mensajería.

 n Evita realizar compras conectado a una red de 
internet pública.

 n Cambia tus contraseñas periódicamente y no utili-
ces la misma para todas tus redes, correos o platafor-
mas bancarias. Trata de generar contraseñas fáciles 
de recordar, pero que contengan una combinación de 
números, letras y símbolos.

 n No aceptes promociones “espectaculares” o re-
galos a cambio de tu registro en la plataforma. ¡No lo 
hagas! A través de este tipo de correos puedes abrir la 
puerta de tu dispositivo a delincuentes cibernéticos 
para obtener información y estafas, usualmente en 

temas financieros.
 n Establece la autenticación de dos factores (con-

traseña más mensaje de texto) en tus redes sociales 
y teléfono móvil y regístrate para recibir alertas sin 
importar dónde te encuentres. Esta protección extra 
permite estar alerta si alguien intenta acceder a tus 
cuentas o realizar algún pago con ellas.

DE LARGA TRAYECTORIA
Lorenzo Barrera es contador y maestro en 
Administración y Finanzas. Inició su trayectoria en 
el sistema financiero en Banpais, en 1980. En 1984 
fundó Base Internacional, una casa de cambio que 
se transformó en casa de bolsa y amplió sus servicios 
a Banco Base, que en 2015 se convirtió en un grupo 
financiero.

Es consejero de la American Chamber México 
y de la Cámara de Comercio de Canadá, capítulo 
Monterrey. En 2012 fue galardonado  
como el  Emprendedor del 
Año  por la consultoría 
Ernst & Yung.

Mancuerna con la banca oficial
Lorenzo Barrera explicó 
que trabajan con la banca 
de desarrollo para impulsar 
los programas de apoyos a 
empresarios y emprende-
dores que estén dentro de 
los planes del gobierno.

“Hay un objetivo de 
bancarizar y estamos muy 
cerca de este proyecto, 
atendiendo los programas 
que la banca de desarrollo 
está manejando, hacien-
do equipos con ellos para 
poder impulsar estos pro-
yecto”, dijo.

Asimismo, están intere-
sados en participar en Jóve-
nes Construyendo el Futuro 
para dar capacitación a 
recién egresados.

“Siempre hemos inver-
tido en talento, somos un 
banco de relación, es decir 
un ejecutivo atiende a 40 
clientes con sistemas que 
nos permiten ser muy ági-
les; constantemente damos 
capacitación”, comentó, y es 
que la institución también 
cuenta con una universidad 
para su personal.

MASTERCARD

Pagos digitales, ante todo la seguridad
POR SONIA SOTO MAYA
sonia.soto@gimm.com.mx

Siempre conectado: es la 
mentalidad de hoy para 
hacer toda actividad, in-
cluso las financieras.

La gente está buscan-
do nuevas herramien-
tas que causen impacto 
en sus vidas. Hoy en día, 
casi 20% de todos los 
pagos de comercio mó-
vil se centran en pagos 
sin contacto y billeteras 
móviles.

Pero más allá de estas 
principales áreas de en-
foque, los consumido-
res están interesados en 
cómo la Inteligencia Ar-
tificial, los pagos QR y los 
pagos móviles impacta-
rán sus vidas.

ES LO DE HOY
Las personas tienen una actitud cada vez más positiva hacia estas 

nuevas tecnologías de pago. Prácticamente todas las conversaciones 
sobre billeteras móviles (95%) fueron favorables, con 30% de los 

mensajes que elogiaron velocidad y eficiencia, asegura Mastercard.

LA GRAN PREOCUPACIÓN
Pero la comodidad siempre es una preocupación de los usuarios, dice 
Mastercard, las personas reconocen el valor de las nuevas tecnologías para 
brindar tranquilidad a través de los pagos móviles, pero siempre enfocándose 
en la seguridad de su dinero y datos personales como requisito fundamental. 
Sobre ello ofrece algunos consejos de seguridad en las compras en línea.

Banco Base se enfocará en el avance tecnológico,  
el crédito y sus operaciones bursátiles y de divisas

HAY POTENCIAL 
DE CRECIMIENTO

Podemos dar el 
beneficio de la duda 
al gobierno, pero en 
el sistema financiero 
saldremos adelante 
porque hay mucho  
crecimiento  
y potencial  
en el país.”
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CROC desiste, avanza diálogo

L
a CROC, de Isaías 
González Cuevas, de-
sistió anoche del estalla-
miento de huelga en las 
132 unidades de Walmart 
México. Fue larga la ne-
gociación y sustentada en 

diálogo, pero pareciera que lo expresado 
en la mañanera de ayer por el presidente, 
Andrés Manuel López Obrador, le cayó 
como acicate a la reunión que tuvieron por 
la tarde representantes sindicales con los 
de la empresa, en particular el llamado a 
“todos los sindicatos, (para) que haya racio-
nalidad, que se defienda a los trabajadores, 
porque ésa es la función de un sindicato, 
proteger, defender a los trabajadores, pero 
que se haga con equilibrio, de acuerdo con 
las posibilidades de las empresas”.

Justo es lo que ha sucedido en el caso 
del emplazamiento, que más que poner 
en jaque a la empresa, el mismo Presi-
dente lo llamó como parte de los “ruidos”, 
que están produciendo cambios impor-
tantes en el marco laboral del país, desde 
la implementación del Convenio 98 de la 
OIT, la construcción de un nuevo sistema 
de justicia laboral que falta por incluirse 
en la Ley Federal del Trabajo, el capítulo 
laboral del T-MEC y las reformas que se 
analizan en materia de libertad de afilia-
ción sindical, con lo que las empresas ya 
no pagarán las cuotas de los trabajadores 
a los sindicatos, para garantizar la libre 
afiliación.

Recuerde que hasta ahora, las nego-
ciaciones entre empresas y sindicatos 
derivaban en la firma de contratos ad-
ministrativos, en los que los trabajadores 
podían ser o no afiliados. Con los cambios 
que vienen, tendrán que probar que quie-
ren pertenecer a un sindicato y pagarles 
directamente para que los representen y, 
si no quieren un sindicato, podrán optar 
por la libertad de contratación individual.

En el caso de Walmart, que tiene cer-
ca de 200 mil asociados (trabajadores), 
lo que lo mantiene como el más grande 

empleador del país (además del más im-
portante inversionista anual recurrente 
con 20 mil millones de pesos anuncia-
dos apenas la semana pasada), el posi-
ble estallamiento de huelga del 3% de su 
plantilla laboral se planteó más como un 
caso-efecto de los cambios que vienen 
que convertirse en un evento relevante 
para efectos de impacto en resultados.

Sólo considere que Walmart tiene al-
rededor de 2,450 tiendas más centros de 
distribución y oficinas, 1,994 contratos co-
lectivos suscritos con 45 sindicatos, agru-
pados en 7 centrales obreras y, la CROC, 
sin contar la delegación de Jalisco que de-
cidió no entrar, tiene 132 contratos para 
la relación laboral de 6,500 trabajadores.

En el entorno empresarial del país, por 
ser una empresa insignia y el primer em-
pleador del país, causó preocupación a 
pasar de que no era una huelga nacional 
por la coyuntura en la que se dio el em-
plazamiento y, a pesar de que en Walmart 
se pagó el bono de productividad al 92% 
de los asociados la semana pasada (sólo 
no lo reciben los asociados de las tiendas 
que tuvieron malos resultados). 

¿Como quedó el acuerdo? En prin-
cipio quedó claro que Walmart tendrá 
acuerdos parecidos con otros sindicatos, 
pues lo importante es mejorar la propues-
ta de valor para los asociados en sueldo y 
prestaciones.

El acuerdo puntual de anoche fue un 
incremento al salario promedio de 5.5% 
anual, que varía según los diferentes for-
matos, plantillas y regiones de las 2,500 

tiendas, diferentes plantillas.
Los bonos de productividad mantie-

nen la misma condición, que se pague 
donde los resultados son positivos dado 
que son un reconocimiento; se incluirán 
todas las prestaciones de ley y otras que 
son de Walmart a todas las tiendas (agui-
naldo de un mes en lugar de 15 días), se 
acepta que en las tiendas cubiertas por 
los contratos colectivos de la CROC de-
jarán que trabajen a favor de una ma-
yor afiliación sin intervención para dar 
cumplimiento al Convenio 98, ante 
ello, la CROC se desiste de todos sus 132 
emplazamientos.

DE FONDOS A FONDO
#Canifarma.. La industria farmacéutica 
recibió bien la decisión de la Secretaría 
de Hacienda de centralizar con adjudica-
ción directa, la compra de medicamentos 
e instrumental médico, donde se presen-
ta desabasto, pues además se establece 
como medida puntual (tres meses) y con-
sidera que la decisión de Carlos Urzúa, 
apoyada por el Presidente, garantizará 
que se centralicen también los pagos.

En México, se abastece 92% de lo que 
requiere el gobierno y la industria en toda 
la cadena que tiene la capacidad para 
surtir una demanda mayor, pero no cuan-
do falta pago, es el caso de varios estados, 
que habiendo recibido el flujo federal de 
salud, deben hasta la risa porque la tenta-
ción de desviar recursos es muy grande.

Lo que sí es de llamar la atención es 
que se pretenda satanizar a los distribui-
dores de medicamentos, pues la mis-
ma Ley de Adquisiciones incluye como 
obligación el que exista una distribuidora 
para la compra del medicamento, por-
que ninguna empresa productora tiene la 
capacidad de entrega a todos los puntos 
de demanda del mercado, ni tampoco 
tiene todos los productos o dispositivos 
para surtirla. 

En cuanto a las licitaciones internacio-
nales, hoy se da preferencia a países con 
TLC, pero si se declara desierta la clave, se 
abre al mundo, por lo que si el mecanis-
mo afinado por Hacienda facilita mejor 
acceso, no será problema para la indus-
tria. Recuerde que más del 80% de los in-
sumos se importan.

Lo importante para la industria en 
su conjunto,  insisto, es la centralización 
que se producirá en el pago, pues reite-
radamente pedían que fuera la Tesofe, la 
que les liquidara las facturas y, hoy la 4T 
les resuelve su principal problema en ese 
mercado.

Hasta ahora, las 
negociaciones entre 
empresas y sindicatos 
derivaban en la firma de 
contratos administrativos, 
en los que los trabajadores 
podían ser o no afiliados.

Cuenta corriente

ALICIA SALGADO
alicia@asalgado.info

Dólar Interbancario
  ACTUAL ANTERIOR VAR %
  $19.3140 $19.3200 -0.03
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A 
finales de 2018, Silvia 
Hernández, exsecreta-
ria de Turismo y consulto-
ra, planteó a la cúpula del 
Consejo Nacional Empre-
sarial Turístico (CNET), que 
preside Pablo Azcárraga, 

buscar una manera suave para comunicarse 
con el gobierno de López Obrador.

La buena voluntad y los esfuerzos para 
conseguirlo han estado presentes desde en-
tonces, pero la realidad sigue tirando hacia el 
distanciamiento.

Personajes como Luis Barrios, presiden-
te de City Express y de la Asociación Mexi-
cana de Cadenas de Hoteles (AMCH), quien 
tiene una buena relación con el titular de Tu-
rismo, Miguel Torruco, ha evitado abonar a 
la desunión de la cúpula empresarial.

Cuando varios suponían que reemplaza-
ría hostilmente a Azcárraga en la presiden-
cia del CNET, él le envió hace días una carta 
al Comité Ejecutivo manifestando que no 
buscaría esa posición antes de que conclu-
ya el periodo del actual presidente, es decir, 
hasta marzo de 2020.

Barrios es un financiero alejado de la po-
lítica, así es que también le ha comentado a 
sus cercanos que básicamente no le intere-
sa ese cargo, aunque tampoco ha cerrado la 
puerta definitivamente.

Así llegó el domingo y Sectur difundió un 
comunicado en el que festeja que el gasto 
medio de los turistas que ingresaron al país 
por vía aérea fue de mil 74.20 dólares, “lo 
que sienta un precedente, ya que nunca se 
había cruzado esa barrera”.

Incluso Torruco comentó que “este re-
porte refuerza la nueva visión del gobierno 
de la República en materia turística, de en-
focarse más en el incremento de la derrama 
económica que en la cantidad de turistas que 
nos visitan”.

¿De verdad el panorama cambió tanto 
por obra y gracia del nuevo gobierno?; ¿en 

serio hay una política pública tan poderosa 
detrás de estos datos, cuando lo que sucedió 
entre diciembre y enero fue el descuido de 
muchos frentes tras la desaparición del Con-
sejo de Promoción Turística (CPTM)?

A los dos días se hizo público un análi-
sis de la Facultad de Turismo de la Univer-
sidad Anáhuac, es decir Francisco Madrid, 
en alianza con el CNET con el título El tu-
rismo en México en 2018: el año de la 
desaceleración.

En 49 páginas describe una paulatina 
degradación del turismo mexicano y habla 
sobre la metodología tras el traslado de la 
compilación de las cifras del Banco de Méxi-
co al Instituto Nacional de Estadística, Geo-
grafía e Informática (Inegi).

“En enero de 2019 se reporta un gasto 
medio de los turistas que ingresaron al país 
por la vía aérea de mil 74 dólares contra los 
901 del mismo periodo del año pasado, este 
aumento no es consistente con los reportes 
que han realizado las principales empresas 
hoteleras”.

El pronóstico de la Anáhuac es que au-
mentará 3.5% la llegada de turistas de inter-
nación en 2019 y 3.5% el ingreso de divisas 
turísticas, lo que contradice la visión del 
nuevo gobierno.

Son cifras basadas en un modelo mate-
mático y encuestas rigurosas, pero que con-
frontan de nuevo a Torruco, quien a lo largo 
de los años ha reforzado su creencia de que 
no aplaudirle significa atacarlo.

El pronóstico de la Anáhuac 
es que aumentará 3.5% 
la llegada de turistas de 
internación en 2019 y 
3.5% el ingreso de divisas 
turísticas.

Duda el CNET  
de la metodología del Inegi

Veranda

CARLOS VELÁZQUEZ
carlos.velazquez.mayoral@gmail.com

U
na de las inclinaciones más 
socorridas por todo políti-
co, sea cuando anda en 
campaña o cuando está al 
frente de la posición que la 
victoria electoral le asignó, 
es la obsesión por cambiar 

el pasado, por pintar un pasado a modo. Esta 
intención—siempre infructuosa— se tradu-
ce en querer demeritar con la mentira por 
delante a sus adversarios para que él, por 
el contrario, aparezca como el impoluto, el 
transparente, el justiciero e inteligente.

Mientras que a los otros los dibuja como lo 
peor que ha dado el país, el estado, el distrito 
o el municipio donde contiende, el político 
ideal es, no otro que él. Sin embargo, hay al-
gunos casos —no muchos, pero los hay—, de 
triunfadores que una vez obtenida la victo-
ria se olvidan de aquellos excesos y recursos 
dignos de un bandolero, para adoptar una 
posición más juiciosa y madura, y con ella se 
dispone a gobernar o a legislar. 

La megalomanía de los gobernantes po-
pulistas es de tal gravedad, que en cuanto 
se sientan y empiezan a gobernar, las am-
biciones y sueños de grandeza se apoderan 
de ellos. Es aquí, desde el poder que ma-
nejan a su antojo y con la aquiescencia del 
ejército lacayuno que los rodea, se lanzan a 
denostar sin límite alguno a sus adversarios,  
y a todo aquél que no se pliegue a sus ansias 
de poder.

Poco a poco van dejando ver su verdadera 
catadura como gobernantes y más temprano 
que tarde, la ambición se desborda; el pe-
riodo que le toca ejercer el poder le parece 
poco para tanto sueño de grandeza, y tanta 
obra faraónica que plantea construir. Otros, 
sueñan con convertir —cual experiencia re-
ligiosa— a sus gobernados; confunden la go-
bernación con la catequización, y el ejercicio 
del poder con el sacerdocio. 

La moral ellos la encarnan; también la 
honradez y la sapiencia. Nada hay oculto o 
desconocido para ellos, sea la economía o 
la mecánica cuántica. No permiten que sus 
colaboradores brillen o participen de las 

decisiones; ellos están para obedecerlos y 
seguir sus grandes directrices. 

Son tales sus sueños de grandeza que 
sienten que todo lo pueden; que para ellos 
no hay imposibles. Fueron capaces ayer —
durante la campaña— de torcer el pasado y 
ahora, ya en la cúspide del poder, ven el fu-
turo. Llegan incluso, ya enloquecidos por el 
poder absoluto, a determinar el curso de los 
acontecimientos; ante las dificultades eco-
nómicas del país o la debilidad de las finan-
zas públicas, llegan al extremo de decretar la 
abolición de los periodos recesivos. 

Si bien gobernantes así causan daños in-
mensos —casi imposibles de cuantificar— al 
país y su economía, no se diga ya a sus go-
bernados, los electores les entregan de ma-
nera ciega y acrítica su apoyo, el cual raya en 
la irracionalidad, cuando no en la insania. 
Aquellos, con esta abyección y servilismo 
digno de la etapa feudal, más vuelo dan a sus 
sueños de grandeza. 

A este fenómeno, popular en los tiempos 
actuales en países tan disímbolos como Esta-
dos Unidos y Turquía, sigue una degradación 
que en pocos años lleva a la debacle econó-
mica y política la cual, de no corregir de in-
mediato, pronto sería toda una catástrofe.

De haber leído usted los párrafos anterio-
res, ¿se ha preguntado en qué país estoy pen-
sando, o cuál estaría tratando de reflejar en 
ellos? ¿Acaso no se ha dado cuenta? De ser 
así, le pediría algo sencillo y fácil de enten-
der: Vea a su alrededor y pregunte a los suyos, 
a sus amigos y colegas, y concluya, sin temor 
alguno, que ese país descrito no es otro que 
el nuestro, este sufrido México con su gober-
nante actual. 

De no aceptar esto último, ¿qué argumen-
tos daría usted para soportar su divergencia 
con lo que afirmo? ¿Diría que las cosas van 
bien en la esfera económica? ¿Se atrevería 
afirmar que en la gobernación que padece-
mos, reinan la mesura, y la objetividad y las 
medidas sensatas y correctas?

Por otra parte, de coincidir, ¿qué piensa 
deberíamos hacer los que así pensamos de 
la situación actual del país?

¿También controla el futuro?

Economía sin lágrimas

ÁNGEL VERDUGO
averdugo@gimm.com.mx

GENERACIÓN DE ELECTRICIDAD

¿Más subsidios? 
Mejor a paneles
En el IMCO explican que es mejor invertir en tecnología 
solar, la cual es más barata y de fácil instalación 
POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

El instituto Mexicano para la 
Competitividad (IMCO) con-
sideró necesario dirigir los 
subsidios a la electricidad en 
inversión para la instalación 
de paneles solares en hogares 
con menores recursos.

En conferencia, Manuel J. 
Molano, director general ad-
junto del organismo, aseguró 
que en el último informe de 
las finanzas públicas se con-
templan subsidios cercanos a 
los 150 mil millones de pesos 
para este año.

Sin embargo, si no se hace 
algo al respecto, durante la 
presente administración po-
drían destinarse hasta 500 mil 
millones de pesos.

Por ello, considera nece-
sario que el gobierno federal 
busque replantear el destino 
de esos recursos en tecnología 

GENERACIÓN, TRANSMISIÓN Y DISTRIBUCIÓN

La CFE se reagrupa, y 
ahora prohíbe las APP
Un problema 
grave de esta 
concentración, 
señalan expertos, 
es que se cierra el 
mercado a nuevos 
participantes

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

La Secretaría de Energía (Se-
ner) publicó en la Comisión 
Nacional de Mejora Regula-
toria (Conamer) un acuerdo 
para modificar la normativi-
dad que permitió, en 2016, 
la separación de la Comi-
sión Federal de Electricidad 
(CFE), esto con el objetivo de 
reagruparla en una o varias 
Empresas Productivas Sub-
sidiarias (EPS) o filiales.

Entre los cambios más 
importantes que propone la 
titular de la Sener, Rocío Na-
hle, es el que concierne al ar-
tículo primero en el numeral 
3.1.1, donde eliminan la po-
sibilidad de que la empresa 
del estado se asocie o cele-
bre contratos con empresas 
privadas.

De acuerdo con el do-
cumento, en el proyecto se 
leería que, “la prestación del 
Servicio Público de Trans-
misión de Energía Eléctrica 
a cargo de la CFE se realiza-
rá por conducto de EPS crea-
das para ese propósito por la 
CFE, de conformidad con lo 
mandatado en el artículo 27 
Constitucional”.

De tal forma, que fue eli-
minado el párrafo donde 
dictaba que podría “asociar-
se o celebrar contratos con 
EPS, EF y particulares para 
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Manuel J. Molano, director general adjunto del IMCO, estuvo  
acompañado de Javier Gala, consultor del sector energético.

70
POR CIENTO

del territorio 
nacional es viable 
para instalar estos 

paneles

que garantice la electricidad 
para los usuarios de meno-
res recursos, al mismo tiem-
po que impulse una nueva 
industria y beneficie al medio 
ambiente.

“En México, lo que un 
usuario promedio paga en su 
recibo de luz no refleja el ver-
dadero costo de la electrici-
dad. El gobierno 
ejerce un subsidio, 
el cual crece y se 
concentra en el sec-
tor doméstico. Esta 
cantidad habría 
sido suficiente para 
instalar paneles so-
lares en todas las 
casas de México”, dijo.

Reconoció que de lle-
var a cabo dicha iniciativa, la 
Comisión Federal de Elec-
tricidad (CFE) podría verse 
afectada por menores ingre-
sos, no obstante, se posicio-
naría a México en el uso de 

tecnologías renovables, a la 
par de países desarrollados 
como Alemania.

Mencionó que México tie-
ne un gran potencial para pro-
ducir energía solar, pues en el 
70 por ciento del territorio es 
viable instalar paneles solares, 
tal y como se ha venido desa-
rrollando con la generación 

distribuida.
Para el IMCO, el 

implementar este 
programa en hoga-
res de escasos re-
cursos permitirá 
invertir los subsidios 
y beneficiar a quien 
realmente lo ne-

cesita, y al mismo tiempo se 
protege a las  familias de  cual-
quier aumento en el precio de 
la electricidad.

“Ahorro nacional de recur-
sos, debido a que la energía 
generada por los beneficiarios 
es más barata”, explicó.

CLAVE
Las empresas ase-
guran que los hoga-
res pobres pueden 
beneficiarse más de 
los paneles solares, 
que de descuentos.

En los cambios también 
se precisa que la CFE puede 
crear o reorganizar a las em-
presas de Generación, y asig-
nar a cada una de ellas los 
bienes, derechos y obligacio-
nes que le corresponden, por 
lo que la empresa del estado 
podría, de así decidirlo, rea-
gruparse nuevamente en una 
sola empresa.

El documento señala que 
una de las principales obliga-
ciones de la compañía, de su 
Consejo de Administración, 
así como del director gene-
ral y los empleados, es la de 
privilegiar la eficiencia del 
sector eléctrico para que se 
traduzca en menores precios.

De acuerdo con la secre-
taría de Energía, la decisión 
de buscar cambios en la CFE 
se derivan de que su separa-
ción en seis diferentes sub-
sidiarias y una filial, como 
parte de la implementación 
de la Reforma Energética, no 
cumplieron con el propósito 
de fomentar la operación efi-
ciente del sector eléctrico, ni 
de participar de forma com-
petitiva en la industria.

Foto: Cuartoscuro/Archivo

Con esto se eleva el riesgo de restringir el acceso abierto a la red 
de transmisión y distribución de electricidad en México.

El cierre de la posibi-
lidad de Asociaciones 
Público-Privadas en 
Transmisión y Distri-
bución, es el de ma-
yor impacto de esta 
medida.”

GONZALO MONROY
EXPERTO EN ENERGÍA

AFECTADOS
Con esta medida, el merca-
do queda restringido a las 
capacidades de operación, 
financiamiento, y, hay que 
decirlo, de prioridades de 
la CFE, asegura el especia-
lista Gonzalo Monroy.

llevar a cabo, entre otras ac-
tividades, el financiamiento, 
instalación, mantenimien-
to, gestión, operación y am-
pliación de la infraestructura 
necesaria para prestar el Ser-
vicio Público de Transmisión 
de Energía Eléctrica”.



Razr, nombre del 
flexible de Moto
Motorola sigue con las sorpresas. 
Según se dio a conocer este día, el 
nombre oficial del equipo será Razr, 
a secas, y tendrá especificaciones 
de teléfono de gama media alta. Se 
ha mencionado que de momento el 
nombre clave del dispositivo es “Vo-
yager”, y por ahora todavía no hay 
referencias exactas so-
bre su posible fecha de 
lanzamiento.

Samsung planea 
un reloj plegable
La firma planea lanzar más disposi-
tivos plegables, además del Galaxy 
Fold, y aquí hay una de las nuevas 
posibilidades. El sitio Let’s Go Digital 
encontró una patente a nombre de la 
firma que menciona un teléfono inte-
ligente alargado (no cuadrado como 
el Galaxy Fold) que cuando se pliega 
o dobla se podría usar como una pul-
sera o reloj inteligente en la muñeca 
del usuario.  –De la Redacción

Ven posible crear 
un Dead Space 4
Tras reinar algunos años el género de 
survival horror con algunos toques de 
acción, cayó en un largo receso de un 
poco más de una década. Pero ahora 
hay nuevas noticias que parecen ha-
blar de la posibilidad  de contar con 
un próximo Dead Space. Glen Scho-
field, productor ejecutivo del primer 
título, dijo que le encantaría que hu-
biera una secuela de la saga, y que 
hay pláticas con EA.  – De la Redacción

BYTES
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 — De la Redacción

FORTNITE TRIUNFA EN AMÉRICA

Más títulos VR 
para gamers
POR AURA HERNÁNDEZ 
aura.hernandez@gimm.com.mx

La realidad virtual está sien-
do adoptada lentamente en 
la industria de los video-
juegos. Actualmente sólo 
cinco por ciento de los ga-
mers móviles en el mundo 
cuentan con un dispositivo 
de este tipo, debido al poco 
contenido, el precio y la fal-
ta de herramientas sociales.

En el reporte Tendencias 
de Videojuegos 2019, reali-
zado por Global Web Index, 
la región del mundo que más 
ha adoptado los equipos de 
realidad virtual para jugar 
es Norteamérica, seguida de 
Asia. 

Mientras que el principal 
jugador es Sony, ya que ha 
vendido más de tres millo-
nes de dispositivos PlaySta-
tion VR desde que los lanzó 
al mercado en octubre de 
2016.

“A pesar del progreso 
tecnológico, han fallado en 
ganar el gusto de los con-
sumidores a gran escala. Se 
trata de una tecnología en la 
que sólo se involucrarán los 
usuarios más comprome-
tidos y con recursos”, con-
sideraron los autores del 
reporte Nisa Bayindir y Dun-
can Kanagh.

Indicaron que el principal 
factor que evita su masifi-
cación es la falta de conte-
nido convincente, y por el 
que “valga la pena” pagar el 
costo del dispositivo, ya que 
éste se ubica en promedio 
entre 300 y 400 dólares. 

Y aquellos más accesi-
bles, principalmente los que 
funcionan con un smartpho-
ne como Google Cardboard 
o Samsung VR, ofrecen una 
experiencia limitada. 

Los analistas agrega-
ron que la realidad virtual 
también debe volverse más 

Foto: Especial

Gráficos: Freepik

El videojuego podría ser considerado para una plataforma VR.

WILD APPALACHIA

MÁS A FALLOUT 76
Bethesda Softworks había anunciado 
el retraso de la llegada de Wild 
Appalachia a Fallout 76. No obstante, 
esto duró poco, ya que la expansión 
está totalmente disponible para todos 
los usuarios, continuando la hoja de 
ruta planteada para este 2019. Se 
trata de una expansión gratuita, la 
cual ofrecerá varias misiones que 
introducirán toda clase de novedades 
al título, como un nuevo grupo de 
supervivientes, una nueva criatura 
mítica y más aventuras y sorpresas .  
 –De la Redacción

Fotos: Especial

“social”, es decir, tener la ha-
bilidad de tener a varios ju-
gadores en la misma partida, 
el poder compartir los logros 
u otras opciones.

Esto porque los videoju-
gadores se han vuelto más 
sociales en los últimos años, 
siendo un gran ejemplo el 
éxito de Fortnite.  

CONQUISTÓ 2018
Los especialistas de Global 
Web Index destacaron el 
caso de Fortnite Battle Ro-
yale como uno de los video-
juegos más importantes del 
año pasado y un “fenómeno 
cultural”.

El mayor número de ju-
gadores provino de dos re-
giones, Norteamérica y 
América Latina, mientras 
que en general el perfil de la 
mayoría de gamers son va-
rones de entre 16 y 24 años. 

Su éxito se refleja en las 
cifras, ya que la firma Super-
Data estimó que los juga-
dores alrededor del mundo 
gastaron en promedio cinco 
millones de dólares diarios.

CAE FACEBOOK 
E INSTAGRAM

AYER FUE GMAIL

24
AÑOS
en promedio, tienen 
los gamers que más 
gastan en Fortnite.

Todo inició 
alrededor de las 

10:00 am, y al 
cierre de la edición 
seguían las fallas

POR AURA HERNÁNDEZ
aura.hernandez@gimm.com.mx

Después de sufrir la caída de 
servicio de Gmail y Google 
Drive, ahora los internau-
tas de varios países, entre 
ellos México, se enfren-
taron a fallas en las 
redes sociales Face-
book e Instagram. 

De acuerdo con 
el portal Down-
detector, los pro-
blemas en ambas 
plataformas co-
menzaron por la 
mañana en países 
como Estados Unidos, Méxi-
co, Brasil, Reino Unido y otras 
partes de Europa, así como 
India y Manila, entre otros. 

En el caso de Facebook, 
los más de diez mil reportes 
registrados por el portal indi-
caron que el principal proble-
ma era no poder actualizar el 
muro de noticias.

La segunda falla más fre-
cuente fue no poder acce-
der a la aplicación, en cuyo 
caso se mostraba a los usua-
rios un mensaje que decía: 
“Facebook no está disponi-
ble en este momento porque 
estamos realizando tareas de 
mantenimiento”.

Otros usuarios de la red 
social simplemente vieron 
como su aplicación quedaba 
en blanco.  

Esto se suma a otras fallas 
que presentó la red social an-
teriormente, sólo en marzo 
tuvo otros tres incidentes. 

Los usuarios de Instagram 
sufrieron casi lo mismo, no 
podían actualizar las publica-
ciones, algunos no pudieron 
acceder a la aplicación y tam-
poco al sitio web.

En el caso de Instagram ya 
se había registrado otro pro-
blema el pasado 4 de mar-
zo y otras dos ocasiones en 
febrero. 

Consultado por Excélsior, 
un vocero de la red social in-
dicó que estaban conscien-
tes de que algunas personas 
presentaban problemas para 
acceder a la familia de aplica-
ciones de Facebook. 

“Estamos trabajando para 
resolver el problema lo antes 
posible”, se comprometió sin 
revelar cuál es la falla exacta.

Destaca que en su cuenta 
de Twitter, Facebook indicó 

multimedia (fotos, videos y 
archivos adjuntos), sin que 
se diera a conocer cual era la 
razón. Al cierre de esta edi-
ción, seguía sin funcionar esta 
opción.

El día anterior Gmail y 
Google Drive experimenta-
ron problemas, sin que se es-
pecificara tampoco el origen 

VÍCTIMAS
Downdetector dio a conocer como fueron las afecciones a gran parte de los 
usuarios de las redes sociales de la firma de Mark Zuckerberg:

de éstos, pero la tecnológica 
aseguró que la confiabilidad 
del sistema es una priori-
dad máxima y están hacien-
do mejoras constantes en los 
sistemas.

Los servicios volvieron a 
estar disponibles gradual-
mente ayer, aunque nunca se 
dijo que pasó. 

#FACEBOOKDOWN
Se volvió una de las 
principales tendencias  
en México y el resto del 
mundo en Twitter con 
diversos tipos de 
comentarios y memes.

que estaban trabajando para 
resolver la situación tan rápi-
do como fuera posible, y des-
cartó que una posible causa 
fuera un ataque de denega-
ción de servicio. 

Otro de los servicios que 
fallaron fue el de mensajería 
instantánea WhatsApp, el cual 
no permitía mandar archivos 

33%

32%

46%

33%

Facebook  Instagram

Colapso 
total

Inicio de 
sesión

Inicio de 
sesión

Problemas 
con el feed 

Fuente: DPA

10
MIL

reportes registrados 
por Downdetector

Alerta.De acuerdo el sitio Down-
detector, la mayoría de los re-
portes se dieron alrededor de las 
10:00 de la mañana, principal-
mente en el continente america-
no y europeo, en donde destacan 
las principales ciudades de Esta-
dos Unidos, México, Perú y Brasil.
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 @DineroEnImagen 

Estamos al 
tanto de que 
algunas personas 
están teniendo 
problemas a
la hora de acceder 
a la familia de 
aplicaciones de 
Facebook.”

VOCERO DE FACEBOOK
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LO QUE CUALQUIER PICKUP 
QUIERE SER DE GRANDE.
NUEVA CHEVROLET CHEYENNE®

Consulta especificaciones técnicas de Chevrolet Cheyenne® en Chevrolet.mx o con tu distribuidor autorizado Chevrolet®. 
Las fotografías mostradas son de carácter ilustrativo. Las marcas, de manera enunciativa más no limitativa, Cheyenne® 
y Chevrolet®, así como sus respectivos logotipos son propiedad de General Motors, LLC. y General Motors de México, S. de 
R.L. de C.V. es su licenciataria autorizada en los Estados Unidos Mexicanos.

Cuando buscas devorar emociones, con el dinamismo 
y tecnología de la nueva Chevrolet Cheyenne® RST,
encuentras nuevos caminos.
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