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Bolsas en EU, 
con peor sesión 
desde 2020
En Estados Unidos, los 
principales índices bur-
sátiles tuvieron pérdidas: 
el Dow Jones, el S&P 
500 y el Nasdaq cayeron 
3.94%, 4.32% y 5.16%, 
respectivamente, lo que 
constituyó la peor caída 
desde junio del 2020.

Nvidia, Meta, Face-
book y Netflix estuvieron 
entre las compañías con 
mayores pérdidas.

“El mercado accio-
nario de EU finalizó la 
sesión con caídas, reac-
cionando a la cifra de in-
flación de agosto, que 
resultó superior a lo es-
perado, ubicándose en 
8.3%”, dijo BX+. 

El S&P/BMV IPC ca-
yó 1.71%. Las acciones 
con mayores pérdidas 
de la sesión fueron las 
de Volaris, con 6.99%; 
Grupo Cementos de Chi-
huahua, con 3.56% y Ce-
mex, con 3.50%.

 — Eréndira Espinosa

El dólar registró 
ayer jornada de 
fortalecimiento
El peso finalizó la racha 
positiva de ganancias 
frente al dólar; ayer, el ti-
po de cambio cerró en 
20.07 pesos, por encima 
de los 19.88 pesos de la 
sesión previa, esto luego 
de que la divisa estadu-
nidense se apreció tras 
conocerse los datos de 
inflación del país vecino. 

“La depreciación de 
peso es la mayor caí-
da diaria desde el 2 de 
agosto y se debe a la 
publicación de la infla-
ción de Estados Unidos”, 
mencionó Gabriela Siller, 
directora de análisis de 
Banco Base. 

Destacó que, duran-
te la jornada, las mone-
das más depreciadas 
fueron la corona norue-
ga, el dólar neozelan-
dés, el dólar australiano, 
el peso chileno, el zloty 
polaco, el shekel israelí, 
la corona sueca y el rand 
sudafricano. 

 — Eréndira Espinosa
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INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
S&P/BMV IPC 47,860.48 47,039.75 -1.71%
DOW JONES 32,381.34 31,104.97 -3.94%

S&P 500 4,110.41 3,932.69 -4.32%
NASDAQ 12,266.41 11,633.57 -5.16%

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
TASA OBJETIVO 7.7500% 8.5000% +0.7500 pp.

TIIE A 4 SEMANAS 8.8599% 8.8699% +0.0100 pp.
TIIE A 13 SEMANAS 9.1374% 9.1737% +0.0363 pp.
CETES A 28 DÍAS 8.5500% 8.7500% +0.2000 pp.

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
DÓLAR SPOT $19.8806 $20.0709 +$0.1903

DÓLAR BANCARIO $20.3700 $20.5700 +$0.2000
EURO $20.1042 $20.0074 -$0.0968
LIBRA $23.1929 $23.0496 -$0.1433

Fuente: investing.com

Fuente: Moody’s/Foto: Eduardo Jiménez/Gráfico: Jesús Sánchez
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DISPOSITIVO DE SONOS

Un subwoofer para el mundial
La series en streaming, el inicio de la NFL y el próximo 
mundial de futbol en Qatar representan retos para 
los dispositivos tecnológicos. Por eso, Sonos sigue 
innovando en lo que respecta a sonido para cine 
en casa y anunció el lanzamiento de Sub Mini, un 
subwoofer inalámbrico con un nuevo estándar en su 
categoría por sus graves potentes y equilibrados. > 7

DATO DE AGOSTO

La inflación de 
EU, por encima 
de lo esperado
La inflación de agosto 
en Estados Unidos 
se ubicó en 8.3%, por 
encima del 8.1% que 
esperaba el consenso, 
aunque por debajo 
de las cifras de los 
dos meses anteriores. 
“El dato más elevado 
ha transformado 
el entusiasmo en 
preocupación, por lo 
que aún no se ve una 
baja en el indicador”, 
expresó Monex. 

 — Eréndira Espinosa 

MENSAJES EN CELULARES

Fijan norma técnica para alertas
Con el fin de dar las especificaciones que los teléfonos 
celulares y/o teléfonos inteligentes deben cumplir 
para recibir y procesar mensajes de alerta por riesgo 
o situaciones de emergencia, mediante el Servicio de 
Radiodifusión Celular, de manera oportuna, precisa y 
gratuita, el Instituto Federal de Telecomunicaciones 
(IFT) aprobó y emitió una disposición técnica. > 7

PESE A INCERTIDUMBRE AUTOMOTRIZ

Renault, buen ritmo en las ventas

 

Foto: Especial

Foto: Especial

RICARDO SALINAS PLIEGO

Un libro para el cambio social
El libro Ideas que transforman sociedades para 
cambiar al mundo recopila varios de los textos en 
blogs que ha escrito Ricardo Salinas Pliego en los 
últimos 14 años.  El dueño de Grupo Salinas lanzó 
este título con el objetivo de plasmar ideas en torno 
al compromiso que deben asumir las empresas como 
agentes de cambio y el desarrollo social. > 3

Foto: Especial

Foto: Especial

8.3
POR CIENTO
anual fue el incremento 
en el índice de precios al 
consumidor en Estados 
Unidos durante agosto

Renault ya logró 
incrementar sus 
ventas en 6% anual 
al cierre de agosto 
de este año, lo 
que implica 19 mil 
unidades en el 
mercado mexicano, 
explicó Carlos 
Rodríguez Guerrero, 
director de Ventas, 
Posventa y Red de la 
armadora en México. 
Dijo que esto se ha 
obtenido pese a la 
crisis de la industria, 
y han alcanzado 
mantener un buen 
nivel de inventarios 
en el país. > 2

Carlos 
Rodríguez, 
director de 
Ventas de 

Renault 
México.

REPORTE DE JULIO

Se incrementa el 
déficit petrolero
La diferencia entre 
las exportaciones 
e importaciones de 
productos petroleros en 
el país fue de 20 mil 167 
millones de dólares en 
enero-julio de este año, lo 
que implicó un alza de 47% 
anual, reportaron cifras del 
Banco de México. > 4

VISIÓN DE MOODY’S

EN LOS DOS AÑOS QUE RESTAN DEL SEXENIO, México 
mantendrá su nota crediticia, debido a que sus métricas 
de deuda, económicas y financieras son robustas > 4 

Por el lado 
institucional, 
todavía se 
observa el 
compromiso de 
las autoridades 
de contener los 
desbalances 
macroeconómicos 
y tratar de evitar 
su deterioro.”

RENZO MERINO
ANALISTA PRINCIPAL  
DE MOODY’S.

Fuente: Banco de México
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Con EU: Del “Uy, qué miedo” 
a “hay amistad”; Clouthier 
es clara; Samsung invita 
a López Obrador
El Presidente pasó del “Uy, qué miedo, mira cómo estoy 
temblando” o de prometer una arenga de defensa de la so-
beranía el 16 de septiembre, a considerar su relación con 
Estados Unidos como amistosa y productiva. La visita de 
Antony Blinken, secretario de Estado de EU, a Palacio Na-
cional, atestigua a un López Obrador distinto, receptivo, 
propositivo sobre la transición energética con el Plan So-
nora (que llevaría electricidad a Arizona), y queriendo llevar 
por las vías institucionales la disputa energética del T-MEC.

¿Por qué el cambio de postura de López Obrador? No 
se sabe bien, pero en la mayor parte del gabinete se con-
gratulan de la decisión. Al fin y al cabo, Estados Unidos es 
nuestro principal mercado de exportación. De él recibimos 
el grueso de la Inversión Extranjera Directa. Y de allá los 
compatriotas nos envían las remesas récord (de más de 50 
mil millones de dólares), y recibimos divisas por turismo.

Enemistarse con Estados Unidos, de gratis, es pelearse 
con el cocinero. Más en estos momentos, donde las ex-
portaciones mexicanas van en un 80% a parar al mercado 
estadunidense.

CLOUTHIER, UNA COSA ES 
EL T-MEC
El secretario de Estado, Antony 
Blinken estuvo en México para el 
Diálogo Económico de Alto Nivel 
entre ambos países. Y lo aprove-
charon el canciller Ebrard, y la 
secretaria de Economía, Tatiana 
Clouthier, para lograr dos cues-
tiones. Una, lograr en México la 
producción de un centro de in-
novación para semiconductores, y de ahí poder tener una 
plataforma industrial que sólo la tienen los países asiáticos. 
Y dos, lograron que México aproveche la Ley de Reduc-
ción de la Inflación, donde se subsidiará la compra de autos 
eléctricos, también producidos en México.

De hecho, Tatiana Clouthier traía clara la película de 
lograr estos dos temas: semiconductores y la exportación 
de vehículos eléctricos. Y nos comenta que ambos quedarán 
en la política industrial.

De Clouthier debemos decir que es leal al Presidente, 
pero es claridosa en lo que considera está bien o mal. En el 
tema de pasar el control de la Guardia Nacional a la Secreta-
ría de la Defensa, Clouthier, entrevistada por el director de 
Excélsior, Pascal Beltrán del Río, dice que ella no estuvo 
ni está de acuerdo con la militarización de la policía. No le 
pesa decir que es leal al Presidente, pero, en este tema, no 
coincide con el mandatario. Bien harían muchos del gabi-
nete en ser así de claros como Clouthier.

SAMSUNG A LÓPEZ OBRADOR, DE DOS BOCAS A 
BUSAN
El vicepresidente de la empresa coreana Samsung estuvo en 
México. Jay Y. Lee fue a visitar al presidente López Obrador 
a Palacio Nacional, para señalarle que ellos siguen invir-
tiendo en el país. Están ampliando la planta de Querétaro 
de electrodomésticos, y además cuentan con la planta en 
Tijuana de televisores.

Participan en el gobierno de la 4T, al haber ganado la 
licitación número 2 de la Refinería Dos Bocas, a través de 
Samsung Engineering.

Jay Y. Lee le pidió al presidente López Obrador su apo-
yo para llevar adelante la Expo Universal 2030 en Busan, 
pues Samsung considera que Busan (ciudad portuaria de 
Corea) por su avanzada tecnología, es el mejor lugar para 
llevar a cabo este evento.

Las 
exportaciones 
mexicanas van 
en un 80% a 
parar al mercado 
de Estados 
Unidos.

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

Al cierre de agosto, la empresa 
Renault ya logró colocar más 
de 19 mil unidades en el mer-
cado mexicano, cifra que re-
presenta un aumento de casi 
6%, tendencia positiva que 
ha logrado mantener pese a 
la crisis que enfrenta la in-
dustria, esto gracias a que ha 
sostenido un buen nivel de 
inventarios.

En entrevista, Carlos Ro-
dríguez Guerrero, director 
de ventas, postventa y red de 
la armadora en México, dijo 
que la falta de semiconducto-
res para sector, lejos de ser un 
problema, ha sido una opor-
tunidad para afianzar su pre-
sencia en el país, pues es una 
de las marcas no ha hecho es-
perar a sus clientes para la en-
trega de sus unidades.

Renault ha traído al mer-
cado mexicano en la mayor 
cantidad de vehículos para 
satisfacer la demanda que 
otras empresas no han podi-
do cubrir.

El directivo dijo que esta 
estrategia le ha permitido al-
canzar, entre enero y agos-
to de este año, la venta de 19 
mil 64 unidades, la cifra es 6% 
mayor en comparación a los 
147 mil 994 autos del mismo 

CARLOS RODRÍGUEZ, EN ENTREVISTA

Renault aprovecha falta de
chips para afianzar marca

periodo de 2021.
Sin embargo, en compa-

ración a los 20 mil 308 autos 
de 2019, antes de la emergen-
cia sanitaria, la cifra es 60.1% 
menor, por lo que la empre-
sa espera poder superar, en el 
corto plazo, la caída que re-
gistró por pandemia y que la 
llevó a vender 15 mil 548 uni-
dades en 2020.

“Si lo vemos desde un pun-
to de vista de recuperación 
prácticamente ya estamos a 
niveles de 2019, es decir, an-
tes de la pandemia. Lo que 
nosotros vemos hacia lo que 
resta del año es la posibilidad 
de crecer este número, lo que 
se convertiría en el mejor año 
histórico de la marca.

“No podría negar que sí 
hemos sido afectados, no sólo 
por temas de semiconducto-
res, sino también por temas 
logísticos, pero desde el pun-
to de vista de la marca, creo 
que hemos podido encontrar 
algunas oportunidades, algu-
nas opciones para así poder 
traer los vehículos al mercado 
mexicano”, dijo.

Consideró que el com-
portamiento de Renault en el 
mercado ha sido positivo si se 
toma en cuenta que el sector, 
de manera general, no ha po-
dido recuperarse y mantiene 
un comportamiento negativo 

en comparación a los niveles 
de 2019.

Esto le ha permitido a la 
empresa aumentar su parti-
cipación de mercado, la cual 
pasó de 2.4 a 2.8 por ciento.

Esto “refleja que estamos 
estables sin un impacto ma-
yor por el tema de semicon-
ductores y de logística, en una 
industria que está cayendo 
casi 19% contra (los niveles de 
venta) de 2019, pero nuestra 
tendencia es que hacia fin de 
año inclusive, es que vamos a 
tener meses de participación 
de mercado arriba del 4.0 por 
ciento”.

Para alcanzar estas me-
tas, a partir de septiembre a 
diciembre, la empresa bus-
ca que su disponibilidad de 
inventario sea muy buena, 
pues mantiene su estrate-
gia de anticiparse a los pedi-
dos que realizará los clientes, 
para lo cual están trabajan-
do de la mano con su red de 
franquicias.

2.8
POR CIENTO
es la participación de 
mercado de los modelos 
Renault en México

Desde el punto de 
vista de la marca, creo 
que hemos podido 
encontrar algunas 
oportunidades, 
algunas opciones para 
así poder traer los 
vehículos al mercado 
mexicano.”
CARLOS RODRÍGUEZ 
GUERRERO
DIRECTOR DE VENTAS, 
POSTVENTA Y RED DE RENAULT 
MÉXICO

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

Los trabajadores de Volkswa-
gen en Puebla aceptaron el 
Contrato Colectivo de Traba-
jo y el aumento salarial de 9% 
que fue propuesto por la em-
presa, por lo que ya no hay 
riesgo de un emplazamiento 
a huelga.

De acuerdo con el Sindi-
cato Independiente de Tra-
bajadores de Volkswagen 
(SITIAVW), de los seis mil 853 
trabajadores vigentes, parti-
ciparon en la tercera consulta 
seis mil 571 empleados, de los 
cuales cuatro mil 118 estuvie-
ron a favor y dos mil 425 vota-
ron en contra.

Según el conteo, al menos 
28 votos fueron nulos y por lo 
menos 282 boletas no fueron 
utilizadas.

En un comunicado, el gre-
mio dijo que una vez que fue 
aprobado el contrato pro-
puesto por la empresa, “el 
convenio será ratificado por 
las partes y sancionado por 
el Centro Federal de Con-
ciliación y Registro Laboral 
(Cfcrl), y a su vez remitido al 
Tribunal Federal Laboral para 
que surta los efectos legales 
correspondientes”.

Dijo que estarán hacien-
do las gestiones para que con 

Trabajadores de VW aceptan aumento salarial
ALZA DE 11% CON PRESTACIONES

el acuerdo se pueda agilizar 
el pago retroactivo del incre-
mento obtenido.

La empresa aseguró que el 
resultado no sólo permite evi-
tar el emplazamiento a huel-
ga, sino también mantener “la 
estabilidad laboral y fortale-
cer su economía personal y 
familiar.”

“Reconocemos a nuestros 
colaboradores quienes, en 
ejercicio de su libertad de vo-
tar, optaron en su mayoría por 
la propuesta que la Secretaría 

pasado 9 de septiembre. La ra-
tificación del acuerdo nos mo-
tiva a seguir trabajando en el 
fortalecimiento de la relación 
con nuestros colaboradores”.

Cabe señalar que el con-
venio al que se había llegado 
entre la representación obre-
ra y patronal fue de 9.0% de 
incremento al salario y 2.0% 
en prestaciones, así como 
0.85% en la aportación al Fon-
do de Ahorro, lo cual fue re-
chazado por la mayoría de 
trabajadores.

Demanda inicial
En principio, los 
trabajadores, a través de 
su sindicato, solicitaron un 
aumento de 14 por ciento.

EL 
DATO

del Trabajo y Previsión Social 
(STPS) propuso a la comisión 
revisora de la representa-
ción sindical y a la empresa el 

El acuerdo se alcanzó con la votación favorable de 4,118 trabajadores.

POR ERÉNDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@gimm.com.mx 

Hans Werner, director gene-
ral de Natura México, dijo que 
para que haya mayores ventas 
debe haber innovación, por lo 
que se esperan inversiones en 
nuevas líneas en México.

“Vienen nuevas líneas, vie-
nen nuevos aromas, vienen 
nuevas texturas, vienen nue-
vas inversiones en varias ca-
tegorías”, dijo el ejecutivo.

Reiteró que uno de los pla-
nes de la compañía es traer 

más producción a México, por 
lo que también están buscan-
do desarrollar proveedores. 

De acuerdo con el directi-
vo, el cuarto trimestre del año 
será positivo para la empre-
sa de productos cosméticos, 
puesto que prevén una mayor 
demanda de sus productos, 
pues será una Navidad más 
convencional.

“Esta Navidad será la Navi-
dad del reencuentro”, afirmó, 
por lo cual se enfocarán en 
productos “para regalar”. 

En conferencia de prensa, 

Werner explicó que el aumen-
to en precios de sus cosméti-
cos, también ha permitido que 
los consultores conserven sus 
ganancias.

“Nosotros tenemos que ir 
acompañando los precios en 
la medida que va aumentan-
do la inflación. Tenemos un 
impacto en costos… Tenemos 
que hacer que nuestros con-
sultores mantengan su ga-
nancia. Cómo mantenemos el 
nivel de ganancia… Ayudando 
a que los precios aumenten en 
función de los costos”, explicó.

Natura invertirá en nuevas líneas de productos
ESPERAN BUEN CIERRE DE AÑO

En el marco del Día de la 
Consultora, el ejecutivo 
refirió que cuentan con 330 
mil y que la expectativa es 
superar pronto las 500 mil; 
además, cada consultora 
tiene entre 15 y 20 clientes 
y más hombres están intere-
sados en formar parte de la 
compañía. 

Respecto de los cos-
méticos Natura y la com-
petencia, aseveró que los 
productos multinivel pueden 
competir a la par con las 

marcas de retail tradicional y 
que eso se demostró con la 
pandemia. 

De ahí que, una estrate-
gia que han implementado 
para que la marca llegue a 
clientes que no son asiduos 
a la venta directa ha sido 
abrir tiendas físicas. 

Werner reconoció que 
la industria ha enfrentado 
desafíos de logística, pero 
en los últimos días han 
observado mejoras en los 
tiempos de entrega desde 
plantas en Brasil y Colom-
bia, lo que interpretó como 
una señal positiva. 

Al tú por tú

Foto: Elizabeth Velázquez

Hans Werner, director general 
de Natura México.

Foto: www.vw.com.mx

Foto: Especial
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1. Buenas noticias para los casi 2.5 mi-
llones de clientes de Libertad, al 

mando de Silvia Lavalle, porque conta-
rán con nuevos productos. A través de su 
aplicación móvil tendrán acceso a ofertas 
personalizadas de crédito preautoriza-
do de acuerdo con su capacidad credi-
ticia. También se estrenará una línea de 
crédito revolvente y la posibilidad de so-
licitar los créditos en sucursal o mediante 
el autoservicio de sus plataformas digita-
les. Con ello, la sofipo busca consolidarse 
como una de las instituciones con más al-
ternativas para los clientes del segmento 
financiero popular, con el nivel de capita-
lización uno que exige la CNBV, presidida 
por  Jesús de la Fuente Rodríguez.

2.  Prixz, cofundada por Sergio Pérez, 
anunciará esta semana el comienzo 

de operaciones en Guadalajara. Esta star-
tup, que busca convertirse en unicornio, 
tiene una plataforma en línea para entre-
ga de medicinas y productos tanto de salud 
como de bienestar, por lo que ha llamado 
la atención de consumidores e inversio-
nistas. En abril, cerró una ronda de finan-
ciamiento, con la que ubica su valuación 
en poco más de 100 millones de dólares. 
Prixz está impulsando su crecimiento en el 
país este año, en particular con la apertu-
ra de Centros de Reparto de Última Milla, 
y con diversas alianzas para ofrecer servi-
cios de telemedicina y otras especialida-
des en sus principales canales de venta.

3.  La oferta de servicios bancarios cada 
vez más sofisticados está a la orden 

del día en la guerra para ganar más clien-
tes. HSBC México, encabezado por Jorge 
Arce, no se queda atrás al poner en mar-
cha su negocio de Banca Privada Global 
en el país, el cual ofrece productos, expe-
riencia y conectividad con otros mercados 
para atender sus necesidades patrimonia-
les, de inversión y banca internacional. Los 
clientes tendrán acceso a mejores servi-
cios a través de las plataformas digitales 
Global View y Global Transfer de HSBC, 
las cuales permiten visualizar diferentes 
cuentas en varios países en una sola pan-
talla y realizar transferencias entre ellas, 
de forma gratuita y al instante.

4.  Donde hubo un respiro ayer en la 
mañana fue en la Secretaría de Tu-

rismo, a cargo de Miguel Torruco, lue-
go de que el presidente anunciara que 
Carlos Joaquín González, gobernador 
de Quintana Roo, se irá a Canadá como 
embajador. Ello, por las versiones de que 
el político llegaría a desbancar a Torruco 
de sus oficinas en Polanco, por su expe-
riencia en el sector. Los que apoyaban que 
Carlos Joaquín llegara a la Sectur veían 
pocas posibilidades de que pudiera hacer 
mucho por una dependencia desarticula-
da y sin presupuesto, pues, aunque para el 
ejercicio 2023 se le asignarán 145 mil 565 
millones de pesos, el Tren Maya consumi-
rá el 98.2 por ciento. 

5.  Pemex, bajo la dirección de Octavio 
Romero, ha reiterado su compromi-

so con la reducción de su impacto ambien-
tal, principalmente con una menor emisión 
de gas metano. Por lo anterior, la empresa 
aclaró que las emisiones de este hidrocar-
buro registradas en diciembre del año pa-
sado en el Centro de Proceso Zaap-C, en 
el golfo de México, fueron mucho menores 
a las reportadas por varios medios. Esto se 
da luego de que se hizo público un estu-
dio financiado por la Agencia Espacial Eu-
ropea. Ante esta situación Pemex aclaró 
que sólo fue el 5% de lo informado y que, 
además, este incidente fue resultado de un 
evento extraordinario por las condiciones 
meteorológicas.

Crisis en el sector 
financiero
¿Ha oído hablar de Luis Antonio Ramírez Pineda? Sí, ese 
que fue titular del ISSSTE y hoy se desempeña como director 
general de Nafin. Sí, ese mismo que piensa que tiene los atri-
butos para ser candidato de Morena al gobierno de Oaxaca.

Quienes lo critican dicen que su único atractivo es la cer-
canía con el círculo íntimo del actual gobierno; vamos, que es 
90% leal. No se trata de un perfil financiero, simplemente de 
un político complaciente que ocupa el puesto mientras busca 
chapulinear a la gubernatura del estado del que fue goberna-
dor su papá, el priista Heladio Ramírez López. 

Este hombre, con un estilo autoritario que sería indigno 
para la más neoliberal de las empresas privadas, simple y 
llanamente ha dicho que él no trata con sindicatos. Desde 
diciembre del año pasado la líder del Sindicato Nacional de 
Trabajadores de Nafin, Jocabeth Galindo, ha venido subien-
do las agresiones del director. Lo que los trabajadores cali-
fican como deprecio e irresponsabilidad, Ramírez manda a 
“negociar” con el sindicato a la directora de Administración, 
Paulina Moreno, sin que se dé ninguna clase de acuerdo. 

Ayer llegaron a un punto de rompimiento que llevó a los 
trabajadores de Nafin a bloquear la avenida Insurgentes y que 
cuatro horas después se les unieran los trabajadores de la 
CNBV, quienes asumieron como propias las demandas de sus 
compañeros del banco de desarrollo.

Aumento salarial del 4.5%, que es inferior a la inflación y 
a lo otorgado el lunes a los trabajadores de Volkswagen con 
el 9% más dos puntos en prestaciones. Pero la empresa sólo 
les ofreció que ese aumento sea como compensación. Sin 
embargo, atrás está la falta de respeto a las condiciones de los 
trabajadores. Es increíble que la falta de disposición al diálogo 
y la soberbia de un funcionario no únicamente lleguen a desa-
tar el bloqueo de una calle, sino a generar una onda expansiva 
hacia otros trabajadores dentro del sector hacendario.

Es increíble que el sindicato tenga como apoderado legal al 
padre de la secretaria del Trabajo, Arturo Alcalde Justiniani, 
y ni así hayan podido frenar el conflicto salarial que afectó 
a muchas más personas que las simplemente involucradas. 

Si Ramírez no puede con un sindicato como el de Nafin, 
¿se lo imagina negociando con los líderes de la Sección 22 del 
sindicato de maestros de Oaxaca? 
REMATE CONFIRMACIÓN 
El primer miembro de la Junta de Gobierno que postuló el ac-
tual presidente de la República fue Gerardo Esquivel. En su 
momento, hubo quienes se sintieron preocupados puesto que 
se trataba de un economista cercano al gobierno y no faltaron 
aquellos quienes de entrada, simple y sencillamente, lo desca-
lificaron, como lo han hecho prácticamente con todos los que 
han sido nombrados. Sin embargo, con sus acciones dentro de 
la junta ha demostrado ser no sólo un excelente economista, 
sino un hombre, al mismo tiempo autónomo como institu-
cional. Se ha concentrado en cumplir debidamente con su 
función, sin desplantes personales de ningún tipo.

Al final de este año se tendrá que ratificar a Esquivel como 
subgobernador. Y puede parecer que aún falta mucho tiempo 
y más para los estándares de decisión del Presidente, pero da-
ría mucha tranquilidad, no únicamente a la Junta de Gobierno, 
sino al mercado que ya se diera la ratificación.
REMATE PRESUMIDO
Uno de los problemas de hacer comparaciones fuera de con-
texto y sobre un momento determinado es que se revierten 
con gran facilidad en contra de quienes las utiliza. 

El gobierno presumió durante los últimos meses que la 
inflación en México era menor que en Estados Unidos y de ahí 
lo usaban para asegurar que sus políticas eran mejores que 
en las de aquel país, como subsidiar el precio de la gasolina. 

Pasaron de señalar que, si no tomaban esa medida —que 
ya ronda los 40,000 millones de pesos del erario—, la infla-
ción sería dos puntos más alta. En los últimos días aseguraron 
que, sin esta política, los precios crecerían a una tasa superior 
a 13 por ciento. Ayer se dio a conocer que el crecimiento de los 
precios en Estados Unidos fue del 8.3%, inferior al último dato 
conocido de 8.7% para México. Mientras que en aquel país los 
precios ya comenzaron a disminuir desde el mes pasado, aquí 
siguen incrementándose y, de acuerdo con las expectativas 
del mercado, la desinflación no se verá pronto en el país. 

Aquí subyacen dos lecciones: la primera es de índole po-
lítico: no cantar éxitos sobre datos que van variando con el 
tiempo, y de carácter económico: cada país sufre la inflación 
de diferente manera y, por lo tanto, no se deben hacer com-
paraciones que con facilidad se revierten.

Análisis 
superior
David Páramo
david.paramo23@gimm.com.mx

POR MIRIAM PAREDES
EN V I A DA 
miriam.paredes@gimm.com.mx 

MONTERREY.- Antes de que finalice 
2022, Viva Aerobus y Allegiant podrían 
alcanzar la inmunidad antimonopolio 
(ATI, por sus siglas en inglés) que les 
permitirá operar como una sola aero-
línea en el mercado entre México y Es-
tados Unidos. 

“La autorización podría darse este 
año y sólo esperaríamos que México 
regrese a Categoría 1 para poder abrir 
nuevas rutas. Estoy muy confiado de 
que tiene que quedar este año”, dijo 
Juan Carlos Zuazua, director general 
de Viva Aerobus.

En entrevista con Excélsior, des-
tacó que las autorizaciones en 
ambos países están en cur-
so y el trámite no se de-
tiene por la degradación 
a Categoría 2. “Son dos 
procesos paralelos, uno 
no es condicionante del 
otro”.

Sin embargo, expli-
có que si la alianza queda 
activa antes de que México 
recupere la Categoría 1, los có-
digos compartidos no podrán surtir 
efecto. “El crecimiento que tenemos 
con Allegiant es muy importante para 
ir por el mercado norteamericano que 
venga de turismo a las playas mexica-
nas como Cancún, Vallarta, Los Cabos, 
Mazatlán, Ixtapa y Puerto Escondi-
do en vuelos directos que serían rutas 
que el país no tiene. Sería una derra-
ma económica muy importante para 
México y una propuesta de valor muy 
importante para el mercado estaduni-
dense, pues van a poder volar directo y 
sin tener que conectar en un aeropuer-
to grande a la playa de su elección en 
el país”. 

Lograrían la inmunidad
antimonopolio este año

VIVA AEROBUS Y ALLEGIANT

Menos vuelos 
Juan Carlos Zuazua, director 
general de Viva Aerobus, reveló 
que el Aeropuerto Internacional 
de la Ciudad de México (AICM) 
ya aplicó un recorte de casi 15% 
a los vuelos que se tenían para la 
temporada de invierno 2022, de-
bido a la saturación y las obras 
que debe llevar a cabo esa ter-
minal. “Es algo que ya venimos 
planeando desde hace tiempo 
para impactar lo menos posible a 
los pasajeros”. 

Agregó que las reservaciones 
en el Aeropuerto Internacional 
Felipe Ángeles (AIFA) van al alza, 

“está creciendo la demanda y 
es un aeropuerto que es-

tamos confiados que 
va a ser muy exito-

so pero no de la 
noche a la maña-
na sino conforme 
la conectividad 
terrestre avance”.

MÁS CAPACIDAD 
El director de Viva Aerobus 

agregó que para lo que resta del 
año la aerolínea recibirá seis aviones 
adicionales, con una inversión de 700 
millones de dólares, con lo que preten-
de aumentar su presencia en el mer-
cado doméstico e incluso en Estados 
Unidos. “Tenemos ahí alguna cuota 
disponible, es decir, vuelos que tenía-
mos antes de la degradación, pero el 
principal crecimiento se dará en el 
mercado nacional en las bases de Mé-
rida, Monterrey, Guadalajara, Tijuana, 
Cancún”. 

Además, adelantó que para finales 
de este año la aerolínea anunciará una 
séptima base de operación en el país. 

POR MIRIAM PAREDES 
miriam.paredes@gimm.com.mx 

México alcanzó un nuevo máximo his-
tórico en turismo con el arribo de 11.9 
millones de pasajeros internacionales 
por vía aérea durante los primeros sie-
te meses del año. La cifra es 3.8% supe-
rior a los resultados de 2019 cuando se 
alcanzaron 11.5 millones. 

Sólo en el mes de julio llegaron 1.9 
millones de visitantes en avión, cifra 
5.7% superior al mes anterior. El resul-
tado registrado en el séptimo mes es 
15.8% superior a los niveles prepande-
mia y el más alto registrado en lo que 
va del año, marcando un récord de 
llegadas internacionales para un mes 
de julio, destaca un informe de Gemes 
Consultores. 

“El mayor impulso de estos re-
sultados extraordinarios ha sido el 
desempeño del mercado turístico es-
tadunidense, que pasó de representar 
poco más de la mitad del volumen to-
tal internacional para México previo a 
la contingencia sanitaria, a ser prácti-
camente el único mercado activo du-
rante los peores meses de la crisis. En 
julio de este año los visitantes residen-
tes en países diferentes a los Estados 
Unidos representaron únicamente el 
28.6% del total”, destaca la consultora. 

Agrega que la situación no es 

Las llegadas aéreas a México 
registraron máximo histórico 

REPORTE A JULIO

precisamente positiva pues de esta 
forma los destinos mexicanos quedan 
vulnerables ante los cambios del mer-
cado y la creciente competencia. 

México aún no recupera al mer-
cado canadiense, el segundo mayor 
emisor de turismo que al mes de ju-
lio aún tiene un déficit de 42%, de Rei-
no Unido que tiene una diferencia de 
-5.2%, Argentina presenta un descen-
so de 30.4%, Brasil de -25%, Francia de 
-4.6%, entre otros.

Foto: Especial

El mayor impulso al turismo vía aérea se 
originó en el mercado estadunidense.

Ricardo Salinas Pliego publicó el 
libro Ideas que transforman socie-
dades para cambiar al mundo, que 
recopila varios de los blogs que ha 
escrito en los últimos 14 años. 

El empresario plasmó ideas en 
torno al compromiso que deben 
asumir las empresas como agen-
tes de cambio social, ya que es-
tas no se limitan únicamente a la 
creación de bienes, servicios, em-
pleos y riqueza, sino que también 
son un medio fundamental para 
transformar a las comunidades 
mediante la generación de valor.

Según Salinas, hoy no se pue-
de concebir una empresa rele-
vante que no ejerza algún tipo de 
acción social. Por ello, destaca que 
se debe fomentar la estrecha rela-
ción con la sociedad y el gobierno.

Además, Ricardo Salinas com-
parte en su libro la idea de que el 
cambio que requiere México con-
lleva un gran esfuerzo, en el que 
las empresas deben jugar un pa-
pel fundamental para lograr una 
verdadera prosperidad incluyente. 

Asegura que esa transforma-
ción sólo se concretará generando 
oportunidades para que las per-
sonas potencien las capacidades 
para modificar la realidad con li-
bertad, talento y esfuerzo.

En la recopilación de sus tex-
tos, da testimonio de los múltiples 
logros alcanzados en materia de 
valor social y valor ambiental, me-
diante iniciativas como Fundación 
Azteca (Plantel Azteca, Esperan-
za Azteca, Limpiemos México), 
Caminos de la Libertad, Arte & 

Cultura y, más recientemente, el 
Centro Ricardo B. Salinas Pliego, 
las cuales han generado oportu-
nidades y han tenido un gran im-
pacto en millones de personas en 
todo el país.

El libro Ideas que transforman 
sociedades para cambiar al mun-
do, ya está disponible en las prin-
cipales librerías y en eBook.

PREPARA SERIE 
El empresario también prepara 
una serie autobiográfica en la que 
destacará los logros que ha teni-
do y que lo han llevado a ser hoy 
día uno de los hombres de nego-
cios más importantes de México. 
Tan sólo el Grupo Salinas, del cual 
es presidente, cuenta con firmas 
como TV Azteca, Banco Azteca, 

Afore Azteca, Seguros Azteca, To-
tal Play  y Grupo Elektra. 

“Está muy buena la serie de mi 
papá, ya vimos el primer capítulo 
y vamos a realizar los siguientes. 
Es muy interesante, porque todos 
van a poder ver lo que es, un pe-
dazo de su vida y conocer cómo 
es en otro ambiente, no laboral, sí 
con sus amigos y empresas pero 
es una cosa divertida”, reveló Ben-
jamín Salinas, vicepresidente del 
Consejo de Grupo Salinas. 

Según el empresario, la serie 
tendrá un costo aproximado de 1.8 
millones de dólares por episodio y 
se transmitirá en televisión abier-
ta. “Es un documental, no es dra-
matizada, es él en vivo hablando”, 
apuntó.

 — De la Redacción

Salinas Pliego expone ideas para generar valor social
MÁS ALLÁ DEL NEGOCIO

Foto: Especial

El ejemplar ya está disponible en las principales 
librerías y en versión eBook.
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Preocupa a IP 
optimismo del PEF 2023
• El Paquete Económico 2023 se elaboró  
con una meta de crecimiento del PIB de 3%, cuando  
el consenso entre analistas es de 1.6 por ciento.

La gran preocupación entre analistas del sector privado so-
bre el Paquete Económico 2023 son los optimistas pronós-
ticos de la Secretaría de Hacienda porque —y coinciden en 
las críticas el CEESP, Citibanamex, Finamex, Banco Base, 
Intercam, CIEP, IMCO, Fitch Ratings y Coparmex— ponen 
en riesgo la estabilidad de las finanzas públicas por la po-
sibilidad de un ajuste en el gasto público.

El PEF se elaboró con una meta de crecimiento del PIB 
de 3%, cuando el consenso entre analistas es de 1.6%; una 
inflación de 3.6% vs. meta de 4.7% del sector privado; y una 
plataforma de producción petrolera superior a los 1.8 mdbd.

El problema de tener metas tan optimistas para 2023 es 
que no se logre la meta de recaudación de ingresos, lo que 
—aunado al mayor gasto para pagar la deuda por el alza 
en las tasas de interés— afectará aún más el crecimien-
to económico, porque la inversión pública nuevamente se 
centra en los proyectos insignia de la 4T: Dos Bocas; el Tren 
Maya y el Tren del Istmo, y no hay ningún estímulo fiscal a 
la inversión privada.

El CEESP destaca, por ejemplo, que cuando se elaboran 
presupuestos con base en previsiones macroeconómicas 
optimistas, el déficit público termina ampliándose, incu-
rriendo en más deuda o recor-
tando gastos de menor prioridad 
política o usando reservas presu-
puestarias, lo que ya no es posi-
ble en México porque el gobierno 
las agotó en ejercicios previos.

MINIMIZA HACIENDA 
CRÍTICAS
En la SHCP no parecen muy pre-
ocupados por las críticas hacia el 
PEF 2023, que tendrá que discutirse y aprobarse en el Con-
greso. Gabriel Yorio, subsecretario de Hacienda, aseguró 
que ha participado en la elaboración de los Presupuestos 
desde el inicio de la actual administración y la queja siem-
pre ha sido de optimismo en las metas macroeconómicas, 
pero no ha perdido la estabilidad financiera.

Añadió que para 2023 se considera un rango de creci-
miento del PIB de 1.2% a 3%, y que en 2022 el consenso en 
el sector privado es de un crecimiento de 1.8%, pero —dijo— 
las “casas de bolsa con mayor especialidad ya hicieron su 
revisión al alza a 2.2% y 2.4 por ciento”.

Aseguró que el presupuesto se calcula con una base 
nominal y distintos escenarios y variables económicas y 
reiteró su confianza en que se cumplan las metas sociales 
y se mantengan los balances que se han tenido en todos 
los años, con excepción de 2020 por la pandemia de covid.

INFLACIÓN EN EU: 8.3%
La inflación en agosto en Estados Unidos se redujo de 8.5% 
en julio a 8.3% por los menores precios en gasolina, pero 
la inflación subyacente se elevó a 6.3% por los mayores 
precios en el rubro de alimentos. Los mercados se des-
plomaron porque esperaban una baja mayor y se anticipa 
que la Fed elevará las tasas de interés en 75 puntos base 
el próximo miércoles y seguramente el Banco de Méxi-
co hará lo mismo el jueves 29, en la reunión de política 
monetaria.

Los mercados en Estados Unidos registraron su peor 
caída en una sola jornada en los últimos dos años, con una 
baja de 3.94% en el Dow Jones y 5.14% en Nasdaq, mientras 
que en México los índices de la BMV perdieron 1.71% y el de 
Biva, 1.61 por ciento.

El dólar se apreció y, aunque el peso se defiende, el dólar 
interbancario cerró en 20.07 pesos.

En la SHCP no 
parecen muy 
preocupados por 
las críticas hacia 
el PEF 2023, que 
deberá aprobar 
el Congreso.

Desde 
el piso 
de remates
Maricarmen Cortés
milcarmencm@gmail.com

FINANZAS
ACTUAL

$20.0709
ANTERIOR

$19.8806
VAR. %

+0.96
DÓLAR 
INTERBANCARIO

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

Los altos costos de los com-
bustibles de importación si-
guen afectando el resultado 
de la balanza petrolera de Mé-
xico, pues en los primeros sie-
te meses del año ya registró un 
déficit histórico de 20 mil 167 
millones de dólares.

Aun cuando México busca 
ser autosuficiente en combus-
tibles como gasolinas, diésel, 
turbosina, gas LP, gas natural, 
entre otros, aún se mantie-
ne dependiente de las com-
pras al exterior para abastecer 
su demanda interna, pues la 
producción nacional sigue 

siendo insuficiente pese a la 
inversión que hasta ahora se 
ha ejercido en alcanzar estas 
metas.

Según los datos del Banco 
de México, el gasto para es-
tas importaciones también 
se ha incrementado debido 
al aumento de los precios en 
los mercados internacionales, 
esto como efecto de la incer-
tidumbre energética en Euro-
pa por la guerra entre Rusia y 
Ucrania.

En el caso de las exporta-
ciones petroleras alcanzaron 
los 24 mil 522.4 millones de 
dólares, la cifra es superior en 
55.5% en comparación a los 
15 mil 767 millones de dólares 

que se registraron entre enero 
y julio de 2021.

El monto también es el 
más alto de los últimos años, 
esto gracias al aumento en el 
precio de la Mezcla Mexicana 
de Exportación, que ha alcan-
zado costos superiores a los 
100 dólares por barril durante 
una parte importante del año.

Sin embargo, esta tenden-
cia también tuvo un impacto 
en los precios de referencia 
internacional de los deriva-
dos petroleros, principalmen-
te combustibles, de los cuales 
México depende de manera 
importante para abastecer su 
demanda nacional.

IMPORTACIONES 
Es así que por las importa-
ciones petroleras de México 
se erogaron 44 mil 689.5 mi-
llones de dólares, cifra que 
además de ser 51.5% o 15 mil 
179.4 millones de dólares más 
respecto a 2021, también es 
la cifra pagada más alta en la 
historia.

El hecho de que el costo de 
las importaciones sea mayor 
que los ingresos por exporta-
ción ha provocado que se re-
gistre un déficit de 20 mil 167 
millones de dólares, una cifra 
que es la segunda mayor de 
los últimos años para un lapso 
de los primeros siete meses, 
según datos oficiales.

Balanza petrolera, con déficit de 20 mil mdd
REPORTE A JULIO BALANZA DE PRODUCTOS PETROLEROS

Fuente: Banco de México

(Millones de dólares, enero-julio de cada año)

 EXPORTACIONES IMPORTACIONES SALDO
2015 14,870 19,298 -4,427
2016 9,723 16,475 -6,752
2017 12,520 21,911 -9,391
2018 17,938 30,420 -12,482
2019 16,039 28,553 -12,514
2020 9,444 17,999 -8,554
2021 15,767 29,510 -13,743
2022 24,522 44,689 -20,167

RESULTADO MENSUAL
En julio, el déficit de la balan-
za petrolera del país fue de 
cuatro mil 258 millones de 
dólares, que también es la ci-
fra más alta para dicho mes de 
los últimos años.

En este periodo las expor-
taciones alcanzaron los tres 
mil 923 millones de dólares, 
35.8% más que el año pasado.

Del mismo modo, las im-
portaciones representaron 
para México un gasto de ocho 
mil 181.5 millones de dólares, 
63.8% más.

De continuar el conflicto 
entre Rusia y Ucrania, y la in-
certidumbre sobre el abasto 
de energéticos en Europa, es 
posible que siga la volatilidad 
y precios altos del petróleo.

Los altos niveles de infla-
ción en Estados Unidos y 
presiones en los precios de 
los energéticos en Europa 
podrían llevar a un esce-
nario de estanflación en 
el mundo, advirtió Gersan 
Zurita, vicepresidente senior 
de Estrategia de Moody’s 
Investors Service.

Durante el foro LatAm 
México 2022, el experto 
manifestó que una estanfla-
ción es peor noticia que una 
recesión, pues se conjugan 
una elevada inflación y baja 
actividad económica.

“Podrían juntarse dos 
males, una inflación más 
persistente y una desace-
leración pronunciada de 
producción y actividad eco-

nómica”, dijo.
Zurita enfatizó que la 

inflación ha persistido por 
mucho más tiempo de lo 
que se anticipaba desde al 
año pasado hasta la fecha, 
también se ha mantenido 
más alta de lo esperado, 
incluida la inflación en Esta-
dos Unidos.

Al respecto, Carlos 
Díaz de la Garza, CEO de 
Moody’s Investors Service, 
agregó que el incremento 
de las tasas de interés y 
la inflación son un “juego 
peligroso”, porque frena 
el crecimiento económico 
de las regiones, reduce los 
flujos de inversión extranjera 
directa y pega en el bolsillo 
de todos los consumidores.

“Con la inflación elevada, 
los bancos centrales cada 
país han tratado de frenar 
la inflación incrementando 
las tasas, pero es un juego 
peligroso”, expresó.

Alertan de 
estanflación 
mundial Una aceleración económica 

y algo de deterioro en las 
métricas de deuda y fiscales 
son consistentes con nuestra 
calificación Baa2 por lo 
menos lo que resta del 
sexenio.”

RENZO MERINO
ANALISTA PRINCIPAL DE MOODY’S  
PARA MÉXICO

1.0
POR CIENTO
es el crecimiento que 
espera Moody’s para 
México en 2023

ANÁLISIS DE MOODY’S

LA NOTA SOBERANA DE MÉXICO 
SEGUIRÁ HASTA FIN DE SEXENIO

POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx

La calificadora Moody’s no 
prevé modificar la nota sobe-
rana del país en lo que resta 
del sexenio, al reconocer que 
se tiene fortaleza en la política 
monetaria y fiscal.

“México ha sido resistente 
a las presiones negativas que 
habíamos observado y cree-
mos que van a persistir por lo 
menos para los próximos dos 
años. Creemos que el escena-
rio base que tenemos ahora, 
que contemple la posibilidad 
de una aceleración econó-
mica y algo de deterioro en 
cuanto a las métricas de deu-
da y fiscales del gobierno son 
consistentes con esta califica-
ción por lo menos lo que resta 
del sexenio”, comentó Renzo 
Merino, analista principal de 
Moody’s.

Durante el foro LatAm Mé-
xico 2022, el experto recordó 
que tienen calificado a México 
con Baa2 con perspectiva es-
table, dos peldaños dentro del 
grado de inversión. Lo que in-
dica que el balance de riesgos 
que existen al alza y a la baja, 
es decir, el perfil crediticio del 
país en los próximos 12 a 24 
meses se mantendrá alineado 
con esta nota.

“Para perder el grado de 
inversión tendríamos que ver 
cambios bastante pronuncia-
dos en cuanto a algunos as-
pectos que son actualmente 
fortalezas de México, como 
por ejemplo el manejo fiscal, 
que cuando lo comparamos 
con otros países con la misma 
calificación es una fortaleza”, 
explicó.

Detalló que en el caso de 
observar eventos que po-
drían cambiar materialmen-
te las consideraciones en las 
se apoyan su escenario base, 
se convoca un comité de ca-
lificación soberana para de-
terminar si todavía existen las 
condiciones consistentes con 
el Baa2, lo que sucedería pri-
mero es un cambio en la pers-
pectiva y luego evaluar si hay 
con condiciones para modifi-
car la calificación.

Renzo comentó que por 
el lado institucional toda-
vía observan compromiso de 
las autoridades de contener 
los desbalances macroeco-
nómicos y tratar de evitar su 
deterioro.

EL PAÍS 
MANTIENE LA 
FORTALEZA en  
sus políticas 
monetaria y fiscal

Con respecto a las con-
diciones macroeconómi-
cas, el analista de Moody’s 
advirtió que las previsiones 
para 2023, del Paquete Eco-
nómico, son demasiado op-
timistas y de no cumplirse 
presionaría las perspectivas 
de la calificación.

“Nosotros esperamos un 
crecimiento del 1.0 por cien-
to y el consenso del mercado 
está cerca del 1.5 por ciento… 
el gobierno de México tiene el 
doble, lo que puede complicar 
las cosas por el lado de los in-
gresos”, sostuvo.

NEARSHORING,  
CON POTENCIAL
El analista de Moody’s anti-
cipó que la relocalización de 
empresas en México, conoci-
do como nearshoring será un 
factor que eleve el PIB a un ni-
vel de 3% y con ello mejoren 
las perspectivas del soberano.

El experto dijo que la relo-
calización se concentra sobre 
todo en el norte de México, a 
donde están llegando firmas 
sobre todo del continente 
asiático.

“Si hubiese un cambio real 
en la tendencia de que se ace-
lere el nearshoring para Méxi-
co, podríamos estar hablando 
de un crecimiento más cerca-
no al tres por ciento”, explicó 
Merino.

“Eso le daría mucho más 
espacio al gobierno para 
mantener las cuentas fiscales 
en niveles ordenados y métri-
cas de deuda estables en ni-
veles mejores que los pares”, 
manifestó en conferencia de 
prensa.

(Porcentaje del PIB)

2019 2020 2021 2022* 2023* 2024*

Foto: Eduardo Jiménez

Mauro Leos, director general asociado de Riesgo Soberano de Moody’s; Víctor Gómez 
Ayala, director de Inteligencia de Datos de Fundación Rafael Dondé, y Renzo Merino, 
analista senior de Riesgo Soberano de Moody’s.

Fuente: SHCP

* Estimadas
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51.6 49.9 48.9 49.4 49.4

PERSPECTIVA DE LA DEUDA PÚBLICA
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El Diálogo Económico de Alto Nivel que sos-
tuvieron el lunes funcionarios de México y 
Estados Unidos, no abordó los temas de dis-
puta bajo mecanismo de concertación, sino el 
avance de acuerdos concretos: avance de los 
grupos de trabajo para integración de cadenas 
productivas en semiconductores y tecnologías 
de la información; avance del grupo de traba-
jo para la producción de transporte eléctrico 
en México y Estados Unidos (algo que resulta 
clave ante la chinización del transporte pú-
blico sobre todo en el gobierno de Claudia 
Sheinbaum, la jefa de la Ciudad en campaña 
para ser la primera presidenta de México).

Hay un tema que resulta crucial y no tie-
ne que ver con el rezago de trámites, sino el 
alineamiento de regulaciones entre la FDA y 
la Cofepris para la producción en México y/o 
importación de dispositivos médicos que tie-
nen que ver lo mismo con ortopedia que con 
respiradores, que con aparatos ortodónticos.

Bueno, le comento que uno de los avances 
más notables es el de establecer un protocolo 
común para que no sea la Secretaría de Salud 
la que determine que sectores son escencia-
les y que otros no, de manera que se cuente 
con un protocolo claro de actuación en ambos 
lados de la frontera para que en los dos países 
se mantenga la producción y no se alteren las 
cadenas de suministros, en casos de emer-
gencia, lo mismo sanitaria que de otro tipo.

Esto último permitirá asegurar la sincroni-
zacion de ambas economías y, no lo dude, ni 
nos vino a regañar Blinken, ni tampoco está 
bajo fuego el T-MEC. La disputa de energía 
seguirá su curso, como lo sigue la de Reglas 
de Origen Automotriz.

DE FONDOS A FONDO
#Cherem… Mientras Crédito Real y el equipo 
de Romanos Berrondo sigue mintiendo y sin 
dar la cara para la reestructura de la deuda, la 
Sofom Contigo, que preside Allan Cherem, 
debe destacarse, no sólo porque prepagó su 
bono, sino porque, es una financiera dedicada 
a dar créditos productivos a mujeres de fami-
lia cuya diferenciación es el acompañamiento, 

calidez y servicio a las clientas en sus distintas 
etapas de vida.

Contigo ha tenido acompañamiento finan-
ciero de entidades no bancarias y bancarias 
como Bx+ de Antonio del Valle, hasta que 
llegó al mercado de valores con dos bursati-
lizaciones, la última justo en 2020 en febrero, 
el mes previo al arranque de la pandemia en 
México.

Pues le cuento que esa colocación tenía 
vencimiento en octubre próximo y un proce-
so de liquidación en puerta de 3 meses, y en 
vista de la aversión al riesgo que experimen-
tan las financieras no bancarias, el Consejo de 
Administración de Contigo tomó una decisión 
muy responsable y enviar una señal clara a los 
inversionistas de su correcta administración y 
fortaleza financiera.

El viernes 2 de septiembre comunicó la 
amortización voluntaria y total de los Certi-
ficados Bursátiles por 600 millones de pesos, 
utilizando la caja creada de la compañía para 
prepagarla y sin tener que ir al mercado para 
refinanciar.

Ante la acción, le cuento que los mismos 
tenedores de Contigo, que se apanicaron 
cuando recibieron la llamada de Contigo pen-
sando que era otra de las financieras en pro-
blema, hoy consideran que la amortización 
que evitó el full turbo del saldo (se acuerda 
el pago en función de la recuperacicón de los 
saldos de los créditos otorgados), les permitirá 
realizar una nueva emisión octubre, porque 
la demanda de crédito ha crecido para ellos.

Su cartera de crédito suma 1,500 millones 
de pesos, tiene acreditadas a más de 200 mil 
mujeres, se han dado 3.5 millones de crédi-
tos recurrentes y tienen clientas que, por su 
solidez y propuesta, han ganado el Premio 
Nacional de Citibanamex a la microempresa.

Contigo quiere mantenerse activo en el 
mercado de bursatilizaciones, pero sin incer-
tidumbre para nadie, pues ha sido clave para 
extandir su cartera para grupos de entre 8 y 10 
mujeres, por lo que consideran que la próxima 
emisión podría ser más pequeña en monto y 
a plazo de dos años, para sortear la elevación 
del costo que ha tenido este momento en el 
mercado de bursas.

Cuenta corriente
Alicia Salgado
contacto@aliciasalgado.mx

El Dean: Agenda 
compartida, no  
paneles en disputa

El presidente Andrés Manuel López 
Obrador volvió a lanzar una bola distinta 
a la que había anunciado, cuando ayer dijo 
que solicitará el beneplácito del gobierno 
canadiense para nombrar a Carlos Joaquín 
González embajador de México en ese país.

¿Qué no había dicho que invitaría al to-
davía gobernador de Quintana Roo para co-
laborar en su gabinete?

Efectivamente lo dijo, pero 
las embajadas no forman parte 
ni del gabinete legal ni ampliado 
y de allí que durante semanas se 
especuló que iría a la Secretaría 
de Turismo (Sectur) o al Fondo 
Nacional de Fomento al Turismo 
(Fonatur).

Incluso, Miguel Torruco, titu-
lar de la Secretaría de Turismo, 
trastabilló declarando que los 
puestos no eran eternos y que 
estaría hasta que lo decidiera su 
jefe, luego de que dos reporte-
ras lo acribillaron a preguntas en 
Cancún tras una de las declara-
ciones del Presidente.

López Obrador actuó con una lógica 
casi neoliberal, pues el todavía gobernador 
conoce bien el negocio turístico y Canadá, 
al mes de junio, traía un rezago de -42% en 
el número de viajeros a México con respec-
to al primer semestre de 2019, casi 640 mil 
personas.

Luis Noriega, director de Air Canada en 
México, dijo que ello se debe a las restriccio-
nes impuestas por el gobierno canadiense a 
sus viajeros por la pandemia, como las prue-
bas de entrada que ahora son aleatorias.

Además, las aerolíneas retiraron aviones 
de las rutas a México y han tenido que lu-
char con la falta de personal; por lo que Air 
Canada está a 75% de su capacidad de 2019 
medida por salidas.

El futuro embajador consideró que el reto 
será aumentar la promoción de los destinos 
mexicanos, pues países que le compiten 
directamente en Canadá, como Perú, Re-
pública Dominicana y Costa Rica, están in-
virtiendo recursos crecientes en ese rubro.

Alethia Salas, quien representa a Desti-
nation Canada en ekl país, dijo que en junio 
de este año México está 35% debajo como 
emisor de turistas a ese país respecto a ese 
mes de 2019, que las cifras siguen mejoran-
do y que ellos están invirtiendo más de un 
millón de dólares canadienses en 2022 para 
promover sus destinos en México.

DIVISADERO
BALAZO EN EL PIE. En un 
mundo que, venturosamen-
te, gira a favor de la inclusión, 
Michelle Fridman, la secre-
taria de Turismo de Yucatán, 
le dio una respuesta homo-
fóbica en Twitter a Víctor 
Cervera, quien fue secretario 
de Economía en el estado y 
es hijo del exgobernador ho-
mónimo (q.e.p.d.).

Mich se las dio de muy 
culta con otro tuit y Cervera 
la corrigió diciéndole que el 

pueblo al que se refería era Tixkokob y no 
Tixcocob y que la historia era al revés de 
lo que ella había escrito, pues los panuchos 
originales se hacían con huevo cocido, que 
fue reemplazado por pavo.

Mich le respondió: “De dama a dama... 
te agradezco la explicación sobre la evolu-
ción del panucho”, haciendo alusión a que 
Cervera junior es homosexual.

El escándalo se volvió mayúsculo en las 
redes y los medios, algo a lo que ya está 
acostumbrada Fridman; pero ahora po-
líticos como el senador Jorge Ramírez ya 
están pidiendo su renuncia y Movimiento 
Ciudadano difundió un comunicado exi-
giendo la intervención inmediata del Conse-
jo Nacional para Prevenir la Discriminación 
(Conapred).

Si viniera una previsible reacción de la 
comunidad LGBTQ+, una de las más influ-
yentes en el turismo, probablemente ahora 
sí ni el gobernador Mauricio Vila la pueda 
salvar.

A junio pasado, 
Canadá tenía un 
rezago de 42% 
en el número 
de viajeros a 
México, respecto 
al mismo mes de 
2019, casi 640 
mil personas.

Veranda
Carlos Velázquez
carlos.velazquez.mayoral@gmail.com

Promover a México 
en Canadá, reto 
para Carlos Joaquín
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Toda borrachera es fiesta hasta que llega la 
cuenta. Entonces los costos se vuelven trans-
parentes. Los números despejan cualquier 
duda de la irresponsabilidad de apostar todo 
por la diversión y el despilfarro inmediatos. A 
nivel macroeconómico ni se diga; entre ma-
yor es la irresponsabilidad de la fiesta, mayor 
el pago a futuro. El sesgo de pensar que el 
futuro no nos alcanzará es el mayor error de 
aquellos que viven por ello.

Ejemplos hay muchos en Méxi-
co, pero parece que no aprende-
mos la lección. Luis Echeverría 
y José López Portillo, embo-
rrachados de poder y soberbia, 
malgastaron el erario y descui-
daron las finanzas públicas al 
grado que la cruda de la deuda 
duró varios sexenios más. Pen-
saron que el Estado podía resol-
verlo todo con la varita mágica 
de su voluntad y el dinero del 
petróleo. Ahora estamos ante 
el mismo experimento etílico con López 
Obrador.

En el Paquete Económico de 2023, el gobier-
no sueña con seguir la fiesta sin ninguna con-
secuencia. Entre otros temas preocupantes, 
el gobierno sigue despilfarrando en progra-
mas de “infraestructura”, con poca o nula uti-
lidad económica o social como el Tren Maya, 
la refinería de Dos Bocas y el aeropuerto Fe-
lipe Ángeles, entre otros. Tan sólo en el Tren 
Maya, en el 2023 se pretende destinar 143 
mil mdp, el doble del costo de la terminal 
aeroportuaria –sin los caminos de acceso y 
las demás obras accesorias– Felipe Ánge-
les. Sumados a los 97 mil mdp ejercidos del 
2020 al 2022, el proyecto del tren sumaría 
más de 240 mil mdp hasta el 2023, sin tomar 
en cuenta otros gastos.

Por su parte, el aeropuerto Felipe Ángeles 

tendrá un subsidio de operación de 836 mi-
llones de pesos, lo que significa que no es ni 
será negocio próximamente. Los aeropuer-
tos del gobierno, funcionales y con demanda, 
generalmente son entidades que le generan 
ingresos al estado o región. Cuestión de ver 
los aeropuertos de Atlanta o Miami que ge-
neran rendimientos enormes para los muni-
cipios del mismo nombre en Estados Unidos. 
Sin embargo, el AIFA no sólo tuvo una in-
versión de capital totalmente del presupues-
to, sino que ahora también lo tenemos que 
mantener los contribuyentes.

De los programas clientela-
res ni se diga. El crecimiento de 
estos 16 programas incrementa 
en 9.1% con respecto al 2022. 
En algunos casos, como en la 
pensión para adultos mayores, 
el incremento es de 34.3%. Se 
trata de gastos que, más que ge-
nerar mayores oportunidades, 
lo único que hace es generar 
un sentido artificial de bonanza 
que se traduce en popularidad 
para el Presidente y votos para 
su partido.

¿Cómo se va a financiar todo esto? Aquí 
viene la parte interesante. La borrachera se 
va a pagar con más deuda, contrario a lo que 
ha dicho el Presidente en campaña y en sus 
mañaneras. Añade 1 billón 79,100 millones de 
pesos para financiar el boquete de ingresos 
y el gasto adicional. Esto ha ocasionado ya 
sorpresa en más de un analista: Moody’s, por 
ejemplo, señaló que el optimismo de la Se-
cretaría de Hacienda y el gobierno en sus pre-
visiones va a presionar las finanzas públicas.

El gobierno sigue creyendo que la voluntad 
–llena de fantasías presupuestales– del Pre-
sidente se traduce en realidad.

Lo que nadie le dice es que esa borrache-
ra será pagada –y caro– por generaciones 
futuras. La docena trágica de los gobiernos 
de Echeverría y López Portillo están de 
ejemplo.

En el Paquete 
Económico 
de 2023, el 
gobierno sueña 
con seguir 
la fiesta, sin 
consecuencias.

Frecuencias
Rodrigo Perezalonso
Twitter: @rperezalonso

La borrachera 
presupuestal

Suma de negocios
Rodrigo Pacheco
Twitter: @Rodpac

El mensaje que no fue
• Es clave el papel que jugaron los equipos de la 
secretaria Clouthier como el del canciller Ebrard. 
Ambos son de los activos más importantes.

Después de que el 20 de julio la Represen-
tación Comercial de Estados Unidos (USTR, 
por sus siglas en inglés) solicitó consultas a 
México por el tema energético, el presidente 
López Obrador dijo que fijaría la postura de 
su gobierno el 16 de septiembre en el contex-
to de las celebraciones de la Independencia. 
El episodio comenzó con la molestia del go-
bierno mexicano al registrar el tuit del exem-
bajador de México en Estados Unidos Arturo 
Sarukhán. Al medio día del 19 de julio, un día 
antes de que se formalizara la solicitud del 
USTR, el diplomático puso en su cuenta de 
Twitter: “Indicios de que mañana podría ha-
ber noticias y una buena sacudida en el con-
texto de la relación bilateral #México-EEUU 
y el #TMEC”. La molestia se acrecentó cuan-
do se filtró, unas horas después, la postura 
del USTR en un tono que fue interpretado 
como agresivo. Para los funcionarios mexi-
canos, Estados Unidos no respetó las formas, 
permitiendo que Sarukhán tuviera conoci-
miento de la solicitud antes de que se diera 
la notificación y sin la cortesía de alertarlos 
antes de formalizar. Un contraste lo ofreció 
Canadá, que también solicitó consultas, pero 
avisó al gobierno mexicano con antelación y 
lo difundió con una declaración escueta de la 
ministra de Comercio Internacional, Mary Ng.

RESPUESTA POLÍTICA
El presidente López Obrador interpretó 
todo el episodio como una falta de respeto 
sin identificar exactamente de dónde venía. 
A veces se piensa que el gobierno de Esta-
dos Unidos funciona como un monolito, pero 
como cualquier organización grande, tiene 
una configuración heterogénea con áreas y 
componentes que obedecen a presiones y 
dinámicas distintas. La administración Biden 
tiene enfrente las elecciones intermedias, en 
las cuales se renueva la Cámara de Represen-
tantes y un tercio del Senado, por lo que hay 
un cálculo electoral cuando los republicanos 
los acusan de ser blandengues con México. 
La titular del USTR, Katherine Tai, como 
cualquier funcionaria federal, recibe presión 

directa de los congresistas, en donde siempre 
hay el riesgo de convertirse en una piñata en 
las comparecencias, además, está el caso de 
las reglas de origen, en donde puede recibir 
un revés significativo. En ese contexto, to-
davía con cierta niebla, el presidente López 
Obrador siguió el estilo Trump de amena-
zar con una medida enfática y quizá radical 
y ahí surgió la postura del discurso del 16 de 
septiembre, aunque tuvo que ir matizando en 
los días subsecuentes, dado que es obvio que 
sería un suicidio económico y, por lo tanto, 
político salirse del T-MEC o ponerlo en entre 
dicho. El mercado apuntó ese cálculo, dado 
que los pronunciamientos no se reflejaron en 
el tipo de cambio, a diferencia de las amena-
zas de Trump, que ocasionaba depreciacio-
nes rápidas del peso, como cuando amenazó 
con imponer aranceles progresivos en 2019. 
En el contexto de definir posiciones de ne-
gociación fue que López Obrador envió una 
carta al presidente Biden, la cual fue respon-
dida en buenos términos, es probable que el 
mandatario estadunidense explicara las pre-
siones políticas a las que está sujeto, por lo 
que no se difundió el contenido, pero López 
Obrador se dio por satisfecho.

ACTIVO VALIOSO
Ante ello, el discurso, afortunadamente, se 
canceló; es afortunado porque un discurso 
político desde la soberanía en el tema eléc-
trico hubiera sido poco constructivo para las 
dos naciones. Es clave el papel que jugaron 
los equipos de la secretaria de Economía, 
Tatiana Clouthier, como el del canciller 
Marcelo Ebrard. Ambos funcionarios son 
de los activos más importantes, junto con 
la Secretaría de Hacienda, que han operado 
para navegar con pragmatismo las confusas 
aguas del estilo personal de gobernar del 
Presidente. Estados Unidos ha logrado defi-
nir una estrategia de mediano y largo plazos, 
más allá de lo electoral, en el entendido de 
que la rivalidad geopolítica con China va in 
crescendo y requerirán de México y Canadá 
para tener éxito competitivo.
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MEJORAS

POR JOSÉ GUADARRAMA 
jose.guadarrama@gimm.com.mx  

El Instituto Federal de Tele-
comunicaciones (IFT) aprobó 
y emitió la disposición técni-
ca en la que se establecen las 
especificaciones que los telé-
fonos celulares y/o teléfonos 
inteligentes deben cumplir 
con recibir y procesar men-
sajes de alerta por riesgo o 
situaciones de emergencia, 
mediante el Servicio de Ra-
diodifusión Celular (CBS), de 
manera oportuna, precisa, 
gratuita e irrestricta. 

El organismo constitucio-
nalmente autónomo precisó 

POR PAUL LARA
Env iado
paul.lara@gimm.com.mx

TEL AVIV.– Intel presenta-
rá oficialmente su procesa-
dor de 13ª generación Raptor 
Lake en unas semanas, pero 
en el Tech Tour que realiza la 
compañía por Israel adelantó 
algunos detalles que son clave 
para entender las bondades 
que tendrá este nuevo chip.

El nuevo procesador Rap-
tor Lake será hasta 15 por 
ciento más rápido en cargas 
de trabajo de subproceso úni-
co y hasta 41 por ciento más 

En celulares se recibirán mensajes de emergencia

Raptor Lake de Intel ofrecerá stock de 6 GHz

ESTABLECE EL IFT

13ª GENERACIÓN DE PROCESADORES

que el CBS es el mecanismo 
más eficiente para la difusión 
de los mensajes de alerta para 
el servicio móvil ya que pre-
senta tiempos de entrega del 
orden de segundos en áreas 
densamente pobladas. 

Se trata de la “Disposición 
Técnica IFT-011-2022: Espe-
cificaciones Técnicas de los 
Equipos Terminales Móvi-
les que puedan hacer uso del 
espectro radioeléctrico o ser 
conectados a redes de teleco-
municaciones. Parte 3. Servi-
cio de Radiodifusión Celular 
para la notificación por Riesgo 
o situaciones de Emergencia”. 

Con la Disposición Técnica 

rápido en cargas de trabajo 
de subprocesos múltiples que 
su anterior generación, Alder 
Lake.

Además, Raptor Lake ten-
drá el primer SKU que funcio-
nará a una velocidad de reloj 
estándar de hasta 6 GHz. 

se mandata que los teléfonos 
celulares y/o teléfonos inte-
ligentes deberán contar con 
todos los elementos que per-
mitan soportar el CBS desde 
su fabricación, y por lo tanto 
deberá estar habilitado y ac-
tivado para el usuario, de tal 
forma que no exista ningún 
tipo de restricción para su 
funcionamiento; lo anterior 
para el beneficio de las per-
sonas usuarias de telefonía 
móvil a las que llegarán los 
mensajes de alerta. 

El Servicio de Radiodifu-
sión Celular es eficiente para 
la difusión y la recepción de 
los mensajes de alerta para 
el servicio móvil, ya que pre-
senta tiempos de entrega del 
orden de segundos en áreas 
densamente pobladas. 

La compañía también dio a 
conocer que el chip alcanzará 
un récord mundial de 8 GHz, 
supuestamente con el uso de 
nitrógeno líquido. Además, 
tendría que funcionar hasta 
8.7 GHz para que sea el récord 
mundial real. Probablemen-
te será un Core i9-13900KS. 
El fin es claro: obtener los de-
rechos de presumir que son 
mejores que la próxima serie 
Ryzen 7000 de AMD, que ten-
drá una velocidad de 5.7 GHz 
como máximo.

Los procesadores Intel de 
13ª generación serán com-
pletamente oficiales a fines de 
este mes y se lanzarán el 20 de 
octubre. Funcionarán con In-
tel 7, una versión refinada del 
nodo Alder Lake de 10 nm. 

POR PAUL LARA
paul.lara@gimm.com.mx

onos sigue innovan-
do en lo que respecta 
a sonido para cine en 
casa, y ante la llega-
da de mejores series 
en streaming, el inicio 
de la NFL y el próxi-

mo mundial de futbol en Qa-
tar, anuncia el lanzamiento de 
Sub Mini, un subwoofer ina-
lámbrico que establece un 
nuevo estándar en su catego-
ría por sus graves potentes y 
equilibrados.

“Es ideal para casas con 
poco espacio y para aquellos 
jóvenes que buscan potenciar 
su audio con un equipo bien 
diseñado. Sub Mini ofrece un 
sonido sin distorsiones carac-
terístico de la marca, en un 
diseño cilíndrico y más com-
pacto que permite poner en-
cima algún arreglo como un 
florero o pequeña maceta, y 
que acompañado de una ba-
rra de sonido de la marca, o de 
las bocinas inteligentes One, 
ayudarán a mejorar mucho el 
sonido”, explicó Ximena Díaz, 
Marketing Lead de Sonos en 
Latinoamérica.

Disponible en negro y 
blanco mate, el Sub Mini esta-
rá a la venta en México a partir 
del 6 de octubre a un precio de 
10 mil 499 pesos.

“Sub Mini es una de las 

SONOS PRESENTA 
SUB MINI

UN ATRACTIVO 
SUBWOOFER 
INTENSIFICA  
EL SONIDO

mejores in-
corporaciones 

de la familia Sonos, 
que viene a completar la 

línea de productos para cine 
en casa para que los usua-
rios puedan experimentar un 
sonido de calidad cinema-
tográfica que los haga sentir 
protagonistas de su contenido 
favorito. El precio es más ac-
cesible. También es ideal para 
el uso del gaming, pues hoy 
en día muchos videojuegos 
vienen con grandes sonidos 
y Dolby Atmos”, agregó Díaz.

Para la Marketing Lead de 
Sonos en la región, Sub Mini 
puede parecer pequeño, pero 
realmente es poderoso. “Lo 
he estado probando por unos 
meses, y son sorprendentes 
los graves en películas, mú-
sica, videojuegos y más. Es un 
complemento que todo fan de 
Sonos buscará próximamen-
te”. Tras haber presentado re-
cientemente las dos nuevas 
barras de sonido Beam y Ray, 
Sonos expande aún más su lí-
nea de productos para cine en 
casa con Sub Mini.

POR AURA HERNÁNDEZ 
aura.hernandez@gimm.com.mx

México tiene la oportunidad 
de convertirse en la pun-
ta de lanza para el desplie-
gue y aprovechamiento de 
las redes de Quinta Genera-
ción (5G) en América Latina 
y para lograrlo requiere del 
trabajo conjunto del gobier-
no, academia e industria. 

Chafic Nassif, presidente 
de Ericsson para Latinoa-
mérica y el Caribe, recordó 
que el país ha sido el prime-
ro en la región en lanzar 5G 
a gran escala, lo que se ha 
traducido en que más de 15 
ciudades ya pueden benefi-
ciarse de la implementación 
de estas redes, las cuales son 
un catalizador para los em-
prendedores, la transforma-
ción digital y la industria 4.0.

“México es un centro in-
dustrial de gran relevancia 
y esperamos que, al menos, 
10 sectores se beneficiarán 
de las ventajas que les traerá 
el 5G, es decir, manufactura, 
minería, transporte y logísti-
ca, energía, salud, transporte 
público, medios y entreteni-
miento, sector financiero, 
agricultura y automotriz”, 
confió al inaugurar el foro 
Imagine Live Ericsson 2022, 

En particular porque la 
Organización para la Coo-
peración y el Desarrollo 
Económico (OCDE) prevé 
que estas redes podrían ge-
nerar más de 15 millones de 
puestos de trabajo, impulsar 
el Producto Interno Bruto en 
la región 7.7% y aumentar la 
productividad hasta en 6.3 
por ciento. 

Por su parte, Ericsson es-
tima que el mercado de 5G 
podría tener un valor de 21 
millones de dólares en Amé-
rica Latina para 2030, con-
centrándose dichos recursos 
principalmente en México y 
Brasil.

LOS RETOS
Nassif consideró que Méxi-
co puede capitalizar el 5G 
considerando el despliegue 
y la cobertura que se está lle-
vando a cabo, así como por 
su ubicación estratégica. 

Sin embargo, aceptó que 
aún hay retos por delan-
te para el país. Por ejemplo, 
hay un desbalance en la co-
nectividad, porque sólo tres 
de cada 10 personas en el 
país pueden entrar a inter-
net y dicha cifra es más baja 
en áreas rurales. 

A lo que se añaden otras 
brechas como la falta de ha-
bilidades en tecnologías de 
información para mujeres 
y la diferencia de conectivi-
dad por edades. “Industria, 
gobierno y academia tene-
mos que trabajar juntos para 
cerrar esta brecha digital y, 
tenemos que desplegar más 
infraestructura”, dijo.

México puede capitalizar 
el despliegue de red 5G

EXISTEN RETOS

Foto: Freepik

Los nuevos procesadores traerán hasta 24 núcleos.

Los nuevos telé-
fonos deberán 

tener CBS habili-
tado y activo.

Por su parte, Javier 
Juárez Mojica, comi-
sionado presidente del 
Instituto Federal de Te-
lecomunicaciones, ad-
virtió que uno de los 
grandes retos en el país 
es el costo del espec-
tro, porque es 60% más 
caro que en el resto del 
mundo.

“Si bien este año 
no se va a actualizar 
el pago de derechos 
anuales por motivo del 
espectro radioeléctrico, 
así está en la iniciativa 
que ya se presentó al 
Legislativo y, en térmi-
nos reales, podría impli-
car una disminución del 
costo del espectro para 
2023, eso no es sufi-
ciente”, resaltó. 

El impacto negativo 
de esto ya se está ob-
servando, por ejemplo, 
en que la licitación IFT-
10 tuvo desiertos blo-
ques de espectro y, por 
lo mismo, se dejaron de 
percibir mil 300 millones 
de pesos al año. 

Sin olvidar que un 
operador de telefonía 
ya devolvió dicho in-
sumo al Estado provo-
cando pérdidas a las 
finanzas públicas por 
4 mil 500 millones de 
pesos anuales. 

El costo del 
espectro

60
POR CIERTO
más caro es el costo del 
espectro en México que 
en otros países

Creo que México 
se posiciona como 
punta de lanza en 
América Latina y 
tiene la posibilidad 
de capitalizar el 
5G considerando 
el despliegue y la 
cobertura.”
CHAFIC NASSIF
PRESIDENTE DE ERICSSON 
PARA LATAM Y EL CARIBE

LA COMPAÑÍA 
ESTADUNIDENSE  
amplía su línea de 
productos para 
cine en casa

PERFECTO POR 
DONDE LO MIRES

Sub Mini posee un diseño 
cilíndrico que le permite 

integrarse a la estética 
de tu hogar sin ocupar 

demasiado espacio.

GRAVES QUE SORPRENDEN.  
Los woofers duales de diseño exclusivo 
y su procesamiento avanzado generan 

graves dinámicos y profundos sin 
zumbidos ni vibraciones, para 

sumergirse en cada escena y en 
cada canción. En el gabinete 

acústicamente sellado, ambos 
woofers están orientados 

hacia adentro que 
neutralizan la 

distorsión.  

SONIDO EQUILIBRADO.  
El avanzado procesamiento digital de 
señales maximiza la respuesta de 
graves y genera todo el espectro de 
frecuencias bajas de un subwoofer 
mucho más grande, y se encarga 
de las frecuencias más bajas 
para que las bocinas 
vinculadas se enfoquen 
en las frecuencias de 
rango medio y 
alto.

COMBINAN  
MUY BIEN.  
Aumenta la emoción en 
cada escena de tus películas 
combinando Sub Mini con Beam 
o Ray, o dale más graves a tu 
música en casa agregando Sub 
Mini a tu bocina Sonos One.

CONFIGURACIÓN SENCILLA.  
Agrega Sub Mini a tu sistema 
Sonos con sólo unos toques en 
la app Sonos. Combínalo con 
diferentes bocinas Sonos para 
crear el sistema de audio ideal para 
tus fiestas o para una noche de 
películas con amigos.

Conoce más 
sobre las 
bocinas  
Sonos.

Foto: Especial

Foto: Especial

Fotos: Especial

Sonos 
One
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FONDOS DE
INVERSIÓN

Vigencia del 1/09/2022 al 30/09/2022. Se deberá abrir una nueva cuenta y contrato de Fondos de Inversión. Participan todos los Fondos distribuidos por Banorte. Para obtener el bene�cio de exención de comisiones de la cuenta eje, es necesario mantener durante el año y todos los meses un saldo promedio mensual mínimo 
de $25,000 pesos. Los Fondos de Inversión son administrados por Operadora de Fondos Banorte, S.A. de C.V., Sociedad Operadora de Fondos de Inversión, Grupo Financiero Banorte. Banorte Móvil es operado por Banco Mercantil del Norte, S.A., Institución de Banca Múltiple, Grupo Financiero Banorte. Términos, condiciones, 
comisiones, requisitos de contratación, prospectos de información y detalles de la promoción en banorte.com

Invierte desde 
$25,000 pesos en 
Fondos de Inversión 
y NO PAGUES 
COMISIONES 
en tu cuenta 
por 1 año

Oferta exclusiva en sucursal
y Banorte Móvil.

OFERTAS
EXCLUSIVAS

APROVECHA
ESTE MES PATRIO
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