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Rango meta del Banco de México
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El tipo de cambio inició la 
semana por debajo de los 
18 pesos. El tipo de cam-
bio interbancario conclu-
yó la jornada del lunes en 
17.97 pesos, por debajo de 
los 17.98 pesos del viernes. 
Durante el día, el dólar al-
canzó un nivel máximo de 
18.04 pesos y un mínimo 
de 17.96 pesos.

“La apreciación del 
peso ocurrió a la par de 
un debilitamiento del 
dólar estadunidense de 
0.18%. La estabilidad del 
tipo de cambio alrededor 
de 18.00 pesos por dólar 
es resultado de la caute-
la de los participantes del 
mercado, en anticipación 
a la publicación de indi-
cadores económicos re-
levantes hacia los últimos 
dos días de la semana, en 
específico el crecimiento 
del PIB de Estados Unidos 
que se publica el jueves 
27 y el PIB de México que 
se publica el viernes 28”, 
mencionó Banco Base.

Durante la sesión, co-
bró relevancia el dato de 
inflación para la primera 
quincena de abril en Mé-
xico, que se ubicó en su 
mejor nivel desde la pri-
mera quincena de octubre 
de 2021.

Ante lo anterior, se 
mantiene la expectativa 
de otro ajuste de 25 pun-
tos base en la tasa.

 — Eréndira Espinosa

Dólar sigue 
debajo de 
los 18 pesos

OPTIMISMO

Graciela Márquez, presidenta 
del Instituto Nacional de Es-
tadística y Geografía (Inegi), 
explicó que se adelanta-
rá una consulta pública para 
actualizar la medición del Ín-
dice Nacional de Precios al 
Consumidor (INPC), con el fin 
de actualizar los ponderado-
res de 2014 a 2022. Esto bus-
ca que la canasta del INPC 
refleje los nuevos patrones 
de consumo tras la pande-
mia, para lo cual se apoyarán 
en una Encuesta Nacional de 
Ingresos y Gastos de los Ho-
gares (ENIGH) anual. > 4

Actualizarán medición de precios
INEGI PRESENTARÁ ENIGH ANUAL
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dinero@gimm.com.mx    @DineroEnImagenMás sanciones a 
aerolíneas...
Desde el piso de remates,  
Maricarmen Cortés > 4

Hoy habrá una reunión en el AICM de 
los representantes de las aerolíneas con  
funcionarios de la SICT, Seneam y AFAC.

Ramírez de la O  
en UNAM...
Activo empresarial, 
José Yuste > 2

Segunda fase
Análisis superior, 
David Páramo > 3

El Contador 3
Alicia Salgado 5

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
TASA OBJETIVO 11.0000% 11.2500% +0.2500 pp.

TIIE A 4 SEMANAS 11.5253% 11.5250% -0.0003 pp.
TIIE A 13 SEMANAS 11.6549% 11.6449% -0.0100 pp.
CETES A 28 DÍAS 11.3000% 11.3000% 0.0000 pp.

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
S&P/BMV IPC 54,175.29 54,713.70 +0.99%
DOW JONES 33,808.96 33,875.40 +0.20%

S&P 500 4,133.52 4,137.04 +0.09%
NASDAQ 12,072.46 12,037.20 -0.29%

INDICADOR ANTERIOR ACTUAL VARIACIÓN
DÓLAR SPOT $17.9855 $17.9770 -$0.0085

DÓLAR BANCARIO $18.4500 $18.4400 -$0.0100
EURO $19.7840 $19.8953 +$0.1113
LIBRA $22.3829 $22.4754 +$0.0925

REPORTE DEL INEGI

INFLACIÓN 
GENERAL  
DA TREGUA

EN LA PRIMERA 
QUINCENA de 
abril se registró 
el menor nivel 
desde octubre de 
2021, apoyado 
por el inicio del 
programa de 
tarifas eléctricas 
de temporada 
cálida. También 
se presentó una 
desaceleración 
en el rubro de 
alimentos > 4

8.52
POR CIENTO
se ha apreciado el peso 
mexicano en lo que va 
del año

Los inversionistas pare-
cen estar a la espera de 
más reportes trimestra-
les, pues las bolsas cerra-
ron estables respecto de 
las sesiones anteriores. 
En México, el S&P/BMV 
IPC ganó 0.99%, mientras 
que, en Estados Unidos, el 
Dow Jones y el S&P 500 
avanzaron 0.20 y 0.09% 
respectivamente y el Nas-
daq retrocedió 0.29%.

“El mercado de capi-
tales cerró la sesión con 
muy pocas variaciones 
respecto a los niveles de 
cierre de la semana pasa-
da”, dijo Banco Base; aco-
tó que los volúmenes de 
operación fueron bajos 
comparados con el pro-
medio de los últimos 30 
días, posiblemente por-
que los inversionistas 
están en espera de la pu-
blicación de resultados 
trimestrales de algunas de 
las empresas más grandes 
del mundo: el martes pu-
blican Microsoft, Alphabet 
(Google), Pepsi, General 
Motors, General Electric, 
McDonald’s, UBS y UPS; el 
miércoles Meta Platforms, 
Hilton y Boeing, y el jueves 
Amazon, American Airli-
nes, Intel y Mastercard.

Esta semana, en Méxi-
co se esperan los repor-
tes de Alsea, KOF, Bimbo, 
Grupo Carso, Walmart y 
Liverpool.

 — Eréndira Espinosa

Bolsas, a la 
espera de 
más datos

INCERTIDUMBRE

12.90
POR CIENTO
ha sido el rendimiento 
de la BMV durante el 
presente año

Foto: Especial Foto: Especial

La canasta con la que 
trabajamos el índice 
es de 2014, y el uso 
de internet hoy es 
diferente a ese año. 
Además, después de la 
pandemia cambiaron 
los patrones de 
consumo, por eso 
la necesidad de 
actualizar el índice.”
GRACIELA MÁRQUEZ
PRESIDENTA DEL INEGI

SECRETARIO DE HACIENDA

En el país sí existen inversiones
En el actual gobierno 
sí hay inversiones 
productivas, además 
de impulsar los 
capitales privados, y 
una muestra de ello 
es el Plan Sonora que 
busca ubicar a México 
en un nuevo renglón 
de complementación 
productiva con 
Estados Unidos para 
la fabricación de 
semiconductores, 
aseguró el secretario 
de la Secretaría de 
Hacienda, Rogelio 
Ramírez de la O, al 
participar en la Cátedra 
SHCP 2023. > 5

Fuente: Inegi / Gráfico: Abraham Cruz

Nuevo servicio de tren 
intermodal de carga
POR JOSÉ GUADARRAMA 
jose.guadarrama@gimm.com.mx 

Las empresas ferroviarias 
Grupo México Transportes 
(GMXT), Unión Pacific Rai-
lroad (UP) y Canadian Na-
tional (CN) anunciaron el 
lanzamiento del servicio 
de tren intermodal de carga 
más rápido y confiable en-
tre Canadá, Estados Unidos 
y México. 

Se trata del nuevo Ser-
vicio Intermodal Trans-
formacional, al que han 
nombrado Falcon Premium, 
que no sólo permite maxi-
mizar los pesos de embar-
que entre México/Canadá 
para una mayor eficiencia 
para los clientes, sino que, 
además, contribuirá a re-
ducir las emisiones de ga-
ses de efecto invernadero 
mediante la reducción de 
millas ferroviarias y la im-
portante conversión de 
camión a tren, por lo que 
aseguran que será el mejor 
en su clase entre México, 
Estados Unidos y Canadá 
con una conexión ferrovia-
ria sin costuras en Chicago, 
Illinois.  

Detallaron que conec-
tará directamente todos 
los puntos de origen de CN 
dentro de Canadá y De-
troit, Michigan a las termi-
nales GMXT en México: en 

UNIRÁ MÉXICO, EU Y CANADÁ

Monterrey, Nuevo León y 
Silao, Guanajuato.  

Fernando López, di-
rector general de Grupo 
México, comentó que “la 
empresa tiene un amplio 
compromiso con ser par-
te activa de las soluciones 
logísticas que América del 
Norte requiere para impul-
sar el crecimiento econó-
mico de la región, a través 
de su servicio ferroviario. 
El servicio Falcon Premium 
está hecho a la medida 
con el objetivo de brin-
dar nuevas soluciones a los 
clientes y así satisfacer los 
requisitos que demanda el 
nearshoring”. 

De acuerdo con las em-
presas, este servicio bene-
ficiará directamente a los 
clientes intermodales que 
envían autopartes, alimen-
tos, FAK (por sus siglas en 
inglés, fletes de todo tipo), 
electrodomésticos y pro-
ductos con temperatura 
controlada. 

El servicio continuo o sin 
costuras aprovechará los 
mejores tiempos de tránsito 
de Grupo México Transpor-
tes entre Silao, Guanajuato 
y Eagle Pass, Texas; la ruta 
superior de Union Pacific 
desde Texas a Chicago y el 
mejor servicio de su clase 
de CN que conecta Chicago 
con los puntos de Canadá.

Halifax

Moncton
Montreal

Toronto
Detroit

Chicago

Monterrey

Silao

WinnipegRegina

Saskatoon

Edmonton
Prince George

Vancouver Calgary

CANADÁ
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EL MAPA DEL RECORRIDO

Fuente: GMXT, UP y CN / Gráfico: Erick Zepeda
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Ramírez de la O 
en la UNAM compara 
sexenios; Coca-Cola: 
¿captura o adaptación 
al mercado?
Es positivo ver al secretario de Hacienda, Rogelio Ramírez de 
la O, inaugurar la Cátedra UNAM y recordar a los estudiantes 
de la máxima casa de estudios que la cátedra es un nexo con 
los egresados de la UNAM para retomar puestos y prepararlos 
en la función pública.
LOS ÚLTIMOS DE LA UNAM
El último presidente economista egresado de la UNAM fue 
Carlos Salinas. Desde José Ángel Gurría, en el sexenio de 
Ernesto Zedillo, no se tenía otro secretario de Hacienda egre-
sado de la licenciatura de la UNAM hasta la llegada de Rogelio 
Ramírez de la O. Incluso en la administración obradorista hay 
muchos economistas egresados de El Colegio de México en 
la maestría de economía, como Gabriel Yorio o la misma 
Victoria Rodríguez Ceja. Pero han existido contados eco-
nomistas egresados de la licenciatura de la UNAM como, por 
ejemplo, Gerardo Esquivel, exsubgobernador del Banxico y, 
desde luego, Graciela Márquez, la actual presidenta del Inegi.

Necesaria y positiva es la nueva vinculación de Hacienda 
con la UNAM. Rogelio Ramírez de la O aprovechó su estancia 
en la UNAM para comparar sexenios y buscar que el obrado-
rismo salga bien librado en la historia económica. El caballo 
de batalla de Hacienda es la deuda pública. Ahí, Ramírez de 
la O busca diferenciarse y salir adelante con el mejor indicador 
para el cierre de los últimos sexenios en cuanto a Deuda/PIB, 
de 49.9%, menor al 50 por ciento. El dato es clave para evitar 
una crisis financiera, máxime cuando vemos varias iniciativas 
que han puesto nerviosos a sectores productivos.

Además, Ramírez de la O comentó cómo en la recupera-
ción actual el consumo privado ha tenido una fuerte presencia 
de hasta el 70% en la recuperación. Este dato llama la atención. 
Si bien los salarios mínimos sí se han elevado fuertemente y 
hay empleo, lo cierto es que la mitad de los empleos de la eco-
nomía mexicana son informales. En el impulso al consumo, 
tampoco podemos descartar que nos llegaron más de 54 mil 
millones de dólares anuales por remesas. Llegaron directo al 
consumo de la población más desprotegida. Y ello para nada 
es logro de la administración pública.

Importante la presencia de Ramirez de la O dando un im-
pulso a la UNAM y su Facultad de Economía, y ya deja ver su 
cierre sexenal y cómo quiere que se vea en deuda y consumo.
COCA-COLA, SUS FICHAS Y ADAPTACIÓN
Coca-Cola es la compañía de bebidas con mayor popularidad 
en México, porque es la de mayores ventas. Acaba de presentar 
su balance trimestral y allí viene cómo en nuestro país supo de-
fenderse del entorno de mayor competencia en cuanto a baja de 
precios. Ahí prefirió entrar con diferentes presentaciones. Inclu-
so en el último trimestre el volumen de cajas-unidad aumentó 
5% en América Latina, creciendo en todas las categorías. México 
y Brasil son los principales mercados de crecimiento, a pesar de 
la presión de competencia que tuvo México.

Sin embargo, para varios críticos, Coca-Cola ha logrado 
capturar al regulador, en particular a la Cofepris, sobre todo 
en el etiquetado de 2014. Hay un reportaje escrito por Kennia 
Velázquez y Elisabeth Rosales, publicado por Connectas y 
PopLab: “Las fichas de Coca-Cola”. Menciona nombres de fun-
cionarios de Coca-Cola que llegaron a ser presidentes, como 
Vicente Fox, o que trabajaban en la Cofepris y ahora en Co-
ca-Cola, como Patricio Caso, de Asuntos Públicos.

Sin embargo también debemos decir que desde el 2020 el 
gobierno mexicano impuso un nuevo etiquetado frontal, el de 
octágonos, donde las bebidas endulzantes salen mal paradas, 
lo cual es del conocimiento del consumidor. Esto es clave para 
evitar la epidemia de diabetes. Y ahí Coca-Cola ha sido inteli-
gente para irse a muchas otras bebidas, hasta el agua, el té, el 
café y presentar bebidas con modalidades sin azúcar.

Coca-Cola sigue en el mercado, porque se adapta y tiene 
gran distribución. Aunque siempre se deberá estar atento para 
evitar cualquier captura del regulador, y no sólo por privados, 
También por ideologías. Y mantener la competencia.

EMPRESAS

Foto: EspecialQUIEBRA EN EU

Bed Bath & Beyond la libra en México
La cadena Bed Bath & Beyond, que el fin de semana 
se declaró en bancarrota, aseguró que mantendrá sus 
operaciones en México. “Referente a las noticias que 
circulan en medios de comunicación sobre el proceso 
de Chapter 11(...) queremos aclarar que la marca en 
México y las tiendas mexicanas son parte de una 
entidad legal independiente”, según un comunicado.

 — De la Redacción

POR NAYELI GONZÁLEZ
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

La venta de autos seminuevos 
ha comenzado a desacelerar, 
esto gracias a que ya hay una 
mayor disponibilidad de uni-
dades nuevas para satisfacer 
la demanda de los clientes, sin 
embargo, los concesionarios 
buscan quedarse con una par-
te importante de este merca-
do, que actualmente se hace 
fuera de su red.

Guillermo Rosales, presi-
dente de la Asociación Mexi-
cana de Distribuidores de 
Automotores (AMDA) asegu-
ró que el mercado ha comen-
zado a normalizar su oferta, 
una vez que ya se está solu-
cionando la distribución de 
semiconductores.

“La parte más alta en cuan-
to a la demanda de vehículos 
seminuevos, e incluso tam-
bién el comportamiento en 
cuanto a incrementos de pre-
cio de salida, se dio en el pun-
to en el que tuvimos la menor 
disponibilidad de inventario 
de vehículos nuevos. Pero en 
la medida en que se ha veni-
do incrementando la oferta de 
vehículos nuevos se ha venido 
equilibrando el mercado a un 
indicador más normal”.

El directivo dijo que in-
cluso el precio de los autos 
usados ya no tendrá los in-
crementos que hasta ahora se 
habían registrado.

El sector espera que sea 
durante el segundo semestre 
de 2023 cuando el nivel de 
inventarios alcance los nive-
les que tenía en prepandemia, 
recuperando así el volumen 
de ventas.

MEJORAN INVENTARIOS

Se desacelera venta 
de autos seminuevos

Sin embargo, esto no sig-
nifica que los concesiona-
rios están perdiendo interés 
en este mercado, pues existe 
un importante potencial que 
buscan formalizar.

El presidente de AMDA de-
talló que cada año se realizan 
de cinco a seis millones de 
operaciones para la compra 
y venta de autos usados, sin 
embargo, la mayoría de estas 
transacciones se hacen fuera 
de la formalidad.

Por ello, los concesionarios 
formales buscan que estas 
ventas se hagan a través de su 
red, por lo que buscan mante-
ner y desarrollar aún más esta 
rama de su negocio.

Entre las ventajas que está 
teniendo la venta formal de 
autos usados, es el acceso a 
los financiamientos, pues a 
diferencia del pasado, un ma-
yor número de instituciones 
financieras están otorgando 
créditos accesibles.

“Estamos teniendo una 
mayor participación del ac-
ceso al crédito en función de 
la oferta y la competencia dis-
ponible por parte de bancos y 
financieras”.

Durante la presentación 
del estudio SimIndex, se de-
talló que, como parte de la 
recuperación del mercado, 
la venta de refacciones en el 
primer trimestre del año, ya 
alcanzó un promedio de dos 
millones 908.1 mil pesos en 
promedio por concesionario, 
la cifra representa un aumen-
to de 17.3% en comparación a 
los dos millones 478.5 mil pe-
sos del año pasado, una ten-
dencia que se espera pueda 
aumentar paulatinamente.

Fernando Medina, director 
Global de Data Analytics de 
SimDataGroup (SDG), ase-
guró que uno de cada dos 
vehículos vendidos en las 
agencias con un año de an-
tigüedad regresó al taller 
para su servicio.

Sin embargo, los da-
tos demuestran que cuan-
do una unidad pasa 
mucho más tiempo en cir-
culación es menor proba-
ble que sea llevada a las 

concesionarias, lo cual po-
dría convertirse en una 
oportunidad de negocio.

“Los distribuidores tie-
nen un área de oportuni-
dad con la mitad de los 
vehículos que no regre-
san en el taller para el servi-
cio, así como los de mayor 
antigüedad”.

Para Guillermo Rosa-
les, la posventa es un área 
que genera ingresos en 
la operación de cualquier 
distribuidor, por lo que 
considera necesario imple-
mentar estrategias para 
evitar perder estas oportu-
nidades de negocios.

De regreso  
al taller

Foto: Especial

Guillermo 
Rosales, 

presidente  
de la AMDA

POR JOSÉ DE JESÚS 
GUADARRAMA H
jose.guadarrama@gimm.com.mx 

Aun cuando México repor-
ta crecimiento récord en la 
creación de empleos, la im-
portante oferta ha propiciado 
que nuestro país se haya colo-
cado a la cabeza de la lista de 
naciones con la más baja in-
tención de los colaboradores 
de permanecer en sus pues-
tos, según estudio de Rankmi, 
plataforma digital especia-
lizada en la automatización 
de los procesos de capital 
humano.  

Al mismo tiempo, Apli, 
startup mexicana de solucio-
nes de software e Inteligencia 
Artificial para la selección de 
talento, estima que con una 
rotación anual promedio de 
40% sobre una población ac-
tiva de 57.7 millones de per-
sonas, cada año 23 millones 
de mexicanos abandonan su 
trabajo. 

De acuerdo estudio de 
Rankmi y con base en datos 
de los afiliados en el Institu-
to Mexicano del Seguro So-
cial (IMSS) México reporta la 
mayor creación de empleos 
durante el primer trimes-
tre de 2023, con 423 mil pla-
zas registradas; sin embargo, 
nuestro país es el de peor ca-
lificación en retención, dado 
que “solo el 72% de colabora-
dores mexicanos desean per-
manecer en su empresa”. 

De esta forma, “la reten-
ción de talento laboral se 
reafirma como uno de los ma-
yores retos para las empresas 
que operan en el país”. 

México, con alta rotación de personal
RETENCIÓN DE TALENTO, EL RETO

LOS COSTOS
Según información oficial, al 
31 de marzo de 2023, el IMSS 
tiene registrados 21 millones 
796 mil 280 empleos 
de los cuales 86.1% 
son permanen-
tes y 13.9 son 
eventuales, en 
tanto que en 
los últimos 12 
meses se re-
gistró un au-
mento de 790 
mil 428 plazas 
laborales.

Los sectores eco-
nómicos con el mayor creci-
miento porcentual anual en 

puestos de trabajo son el de la 
construcción con 6.8%, trans-
portes y comunicaciones con 
6.4% y servicios para empre-

sas con 4.5 por ciento. 
Asimismo, Méxi-
co aparece en el 

estudio como 
e l  s e g u n d o 
país con mejor 
porcentaje de 
satisfacción 
general  con 

el 84.8% de los 
trabajadores en-

cuestados, sólo de-
bajo de Argentina que 

lidera con el 95.4%; mien-
tras que en la dimensión 

compromiso, aparece en un 
rango medio con 85.6%, en 
comparación con Perú que 
surge como la nación latinoa-
mericana con mejores resul-
tados con 89.2 por ciento. 

En otro orden de ideas, de 
acuerdo con Apli, el impac-
to económico de la deserción 
laboral en las empresas de di-
versos sectores de la industria 
y del comercio nacional se es-
tima en 47 mil pesos. Indicó 
que la mayor parte del impac-
to es por la productividad per-
dida, que se estima alrededor 
de los 25 mil pesos.  

Además, las compañías 
suelen demorarse 40 días en 
sustituir a cada persona que 
abandona la empresa. En ese 
tiempo, las empresas pierden 
ventas por no tener la plantilla 
completa y, frecuentemente, 
incurren en elevados costos 
de horas extra para compen-
sar la falta de personal.  

El segundo mayor impacto 
es la nómina de las empresas 
dedicada a colaboradores que 
no llegaron a ser producti-
vos, estimada en 12 mil pesos. 
Dado que un nuevo colabo-
rador necesita dos meses en 
promedio para ser producti-
vo, las empresas dedican mu-
chos recursos a la nómina y 
carga social de personas que 
todavía no completan la cur-
va de aprendizaje y logran el 
rendimiento de un trabajador 
entrenado.  

En promedio, las compa-
ñías también desembolsaron 
aproximadamente dos mil 
pesos en gastos de termina-
ción y 8 mil pesos en costo de 
reclutamiento del sustituto.

1.3
MILLONES

de plazas laborales en el 
sector formal se han 

generado en este 
sexenio.

Registros en el IMSS 21'796,000 
   Permanentes 86% 
   Eventuales 14% 
Creación primer trimestre 423 
Satisfechos con su plaza 72% 
Costo de rotación $47,000 por trabajador
Pérdida por  productividad $25,000 por trabajador
Tiempo de sustitución 40 días

Fuentes: Rankmi y Apli.

Foto: Freepik

Foto: Freepik
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1.  Finalmente, Bachoco llevó a cabo el 
desliste de sus American Depositary 

Receipts en la Bolsa de Valores de Nue-
va York y está en proceso de terminar su 
programa de ADRs para cancelar su regis-
tro y dar por terminadas sus obligaciones 
en materia de presentación de informes 
bajo la Ley del Mercado de Valores de Es-
tados Unidos. Recientemente, la familia 
Robinson Bours adquirió un paquete ac-
cionario que representa 8.0% del capital 
social de la emisora, con lo que elevó su 
participación a 95.75%, arriba del mínimo 
necesario (95%) para iniciar con el proce-
dimiento de salida. En México sigue el pro-
ceso de desliste de la Bolsa Mexicana de 
Valores, dirigida por José-Oriol Bosch.

2.  La Comisión Nacional Bancaria y 
de Valores, presidida por Jesús de 

la Fuente Rodríguez, reportó que los 50 
bancos que operan en México contaban 
en febrero con un Índice de Capitalización 
de 19.29%, un nivel muy por arriba del mí-
nimo regulatorio, de 10.5 por ciento. Con 
ello, el sobrante de capital sumó 634 mil 
257 millones de pesos, recursos que per-
mitirían una expansión del financiamien-
to. Las seis instituciones consideradas de 
importancia sistémica cumplieron con los 
suplementos de conservación de capital 
adicionales, siendo Banorte, dirigido por 
Marcos Ramírez Miguel, la institución 
con el mayor excedente al registrar un Icap 
de 22.09 por ciento.

3.  Infinix, que en el país dirige Antonio 
Tercero, anunció una alianza con el 

fabricante de semiconductores y proce-
sadores MediaTek, que está en manos de 
Hugo Simg, con el fin de desarrollar pro-
ductos móviles avanzados. Como parte de 
esta alianza, los futuros smartphones que 
Infinix lance en América Latina estarán 
equipados con la tecnología de procesa-
miento de MediaTek que ofrece un mayor 
rendimiento y eficiencia. Esto aplicará 
para todos los teléfonos de la marca, como 
son las series Smart, Hot, Note y Zero. Infi-
nix eligió a dicho fabricante porque cuen-
ta con más de 20 años de experiencia en el 
mercado y es reconocido por su compro-
miso con la innovación tecnológica.

4.  Lenovo, que dirige Marco Jiménez 
en México, será patrocinador ofi-

cial del equipo de beisbol los Diablos Ro-
jos del México, que tiene a Othón Diaz 
Valenzuela como presidente ejecutivo. 
El anuncio se hizo en el marco del inicio 
de la Temporada 2023 de la Liga Mexica-
na de Beisbol y tiene como objetivo usar 
la tecnología para acercar este depor-
te aún más a sus aficionados. Sobre todo, 
considerando que el equipo escarlata ha 
conquistado 16 campeonatos, cifra que 
ningún otro equipo de la Liga Mexicana 
de Beisbol ha logrado. Ésta no es la única 
alianza en esta materia que tiene Lenovo, 
también es socio tecnológico de otros de-
portes como la Fórmula 1 o Moto GP.

5.  La que tendrá que pagar una multa 
por casi 33 millones de dólares es BP 

Exploration México, que lidera Angélica 
Ruiz, pues, en conjunto con sus socios 
Total Energies EP, Hokchi Energy y Qatar 
Energy, incumplieron con el programa de 
trabajo al que se comprometieron con la 
Comisión Nacional de Hidrocarburos, de 
Agustín Díaz, para uno de los contratos 
que se adjudicaron en ronda 3.1. Aunque el 
acuerdo tenía una vigencia de 30 años, en 
agosto de 2022, BP inició el procedimien-
to de terminación anticipada para renun-
ciar a la totalidad del bloque. Sin embargo, 
como parte de este proceso se verificó que 
el consocio tenía compromisos que no lle-
varon a cabo sin una justificación.

Segunda fase
El vicealmirante Carlos Velázquez Tiscareño sigue tomando 
medidas para reordenar la operación del AICM, las cuales no 
van en contra de los usuarios de la terminal aérea, puesto 
que poner en orden las operaciones disminuye los conges-
tionamientos tanto en las instalaciones como en el retraso y 
cancelación de vuelos.

Ya en diciembre se habían tomado una serie de acciones 
como dejar de poner el horario de despegue y aterrizaje que 
plantean las líneas aéreas, sino los oficiales, que se acuerdan 
entre el aeropuerto y las líneas aéreas. 

No se trata de medidas unilaterales, sino acordadas con 
todo el sector de la aviación, que están en las antípodas de 
la imposición, sino que son el resultado de una autoridad 
que está privilegiando la eficiencia en favor de los clientes y 
acabando con los abusos que durante muchísimos años fue-
ron cometidos por las líneas aéreas, que acordaban horarios 
que no cumplían, en detrimento de la calidad del servicio.

De acuerdo con fuentes vinculadas al sector aeronáutico 
que han venido trabajando con la administración del AICM, 
estaría por anunciarse una segunda fase en este programa 
de reordenamiento. 

Se ha trabajado en acciones tales como que la Agencia 
Federal de Aviación Civil no autorice vuelos que no cuenten 
con horario de salida o que pretendan operar con uno dife-
rente al cual les fue asignado por el AICM.

La subgerencia de slots de la terminal aérea deberá infor-
mar a la AFAC sobre las diferencias entre los horarios asig-
nados y en los que pretenden trabajar ciertas líneas aéreas, 
lo que abrirá dos posibilidades. 

La primera de ellas es que, si el avión cuenta con horario 
de salida, se le asignará una posición, pero si no cuenta con 
éste, se informará que la línea aérea no tiene autorizado el 
plan de vuelo, por lo que las terminales aéreas no podrán 
asignarle slot ni el Seneam le dará servicios a ese vuelo. Di-
cho más corto, no podrán despegar, volar o aterrizar. 

En este nuevo esquema, una vez que el AICM reciba la 
información de que el vuelo no puede ser operado, la AFAC 
informará a la línea aérea y se dará aviso a la Procuraduría 
Federal del Consumidor, que encabeza Ricardo Sheffield. 

Se trata de un paquete en el sentido correcto dentro de un 
camino de renacimiento del AICM como, cada vez más, los 
usuarios pueden ir corroborando. En junio el remozamiento 
de las instalaciones deberá ser mucho más evidente. 
REMATE BURSÁTIL
Quien anda muy animado es el presidente de la Bolsa Mexi-
cana de Valores, Marcos Martínez, porque está avanzando 
un proyecto de ley para que sea más fácil que las empresas 
coticen dentro del mercado de valores. 

La realidad es que la BMV es excesivamente pequeña 
en comparación con el tamaño de la economía nacional 
y mucho más pequeña su aportación en el financiamiento 
para el desarrollo y crecimiento de las empresas. 

Martínez Gavica es un hombre que durante toda su tra-
yectoria profesional ha logrado una gran cantidad de éxitos, 
por el bien del desarrollo del país sería buenísimo que se ha-
gan los cambios a la ley del mercado de valores y que, efec-
tivamente, permita atraer capital al mercado mexicano de 
valores. 
REMATE PRECISIÓN
Hay quienes creen, equivocadamente, que Patricia 
Armendáriz es mimbro del Consejo de Administración del 
Grupo Financiero Banorte. La realidad es que ella renunció 
a este cargo cuando inició su campaña para ser diputada por 
parte de Morena. 
REMATE INFLACIONARIO
Luego de que el Inegi, encabezado por Graciela Márquez, 
informara que, durante los primeros 15 días de este mes, la 
inflación disminuyó 0.16%, lo que lleva a un crecimiento a 
tasa anual del 6.24%, ya hay quienes opinan que la Junta de 
Gobierno del Banco de México podría pausar el aumento en 
la tasa de referencia o, cuando mucho, se mantenga en 25 
puntos base. 

Mucho más allá de los debates sobre la política de infor-
mación de la Junta de Gobierno del instituto que encabeza 
Victoria Rodríguez, en los hechos están funcionando sus 
acciones para buscar la estabilidad en los precios. 

Quizá para quienes añoran el cargo o que, simplemen-
te creen que se deben seguir los libros del pasado reciente, 
sería bueno que comprendieran que las acciones que están 
tomando en la Junta de Gobierno y cómo las están comu-
nicando parecen las adecuadas para los momentos que se 
están atravesando.

Análisis 
superior
David Páramo
david.paramo23@gimm.com.mx

POR ERÉNDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@gimm.com.mx

El país podría ser un imán de inversio-
nes para la empresa británica Reckitt, 
detrás de marcas como Choco Milk, 
Enfagrow, Sal de Uvas Picot, Graneo-
din, Tempra, Lysol, Sico, entre otras. 
Prueba de ello es que la firma ha anun-
ciado inversiones cercanas a los 700 
millones de pesos en los últimos años.
“Pensamos que hay muchas más 
oportunidades para desarrollar nues-
tra planta en México, la verdad es que 
el mercado de Estados Unidos es muy 
grande. Queremos ver si podemos ha-
cer más, hay diferentes proyectos para 
que lleguen más productos acá a Mé-
xico, México es un lugar donde que-
remos enfocarnos para desarrollar las 
plantas”, declaró Anne Engerant, vice-
presidenta senior de la compañía para 
Latinoamérica.

Engerant sostuvo que, hacia ade-
lante, cada proyecto requerirá in-
versiones en dinero y personal para 
echarlo a andar; sin embargo, la eje-
cutiva explicó que nuestro país tiene 
que competir para atraer esos recur-
sos, pues se están evaluando varias 
opciones, como desarrollar una planta 
en Estados Unidos o en otra región de 
Latinoamérica.

Con el estallido de la pandemia 
surgieron oportunidades de inversión 
para México, pues algunos productos 
se exportaban desde Reino Unido a 
Estados Unidos.  

Así, prueba del interés de la firma 
es que, en el marco de sus 60 años 
de operaciones en nuestro territorio, 
concretó una inversión por 500 millo-
nes de pesos en la planta que tiene en 
Tlalpan, al sur de la Ciudad de Méxi-
co, desde donde enviará jarabes de la 
marca Mucinex a Estados Unidos, así 
como otros productos a Brasil.

La producción de la marca Mucinex 
se trasladó desde Reino Unido hacia 
nuestro país, debido a la necesidad de 
tener la producción más cerca del con-
sumidor final.

Otra inversión millonaria fue la 
anunciada en 2022, en Delicias, Chi-
huahua, donde la empresa produce 
leche infantil para exportar a Estados 
Unidos; centro productivo para el que 
se inyectaron 178 millones de pesos, 
proyecto que se echó a andar tras la 
crisis de fórmula infantil que estalló en 
Estados Unidos, derivada de la pande-
mia. En conjunto, dichas inversiones 
ascienden a 678 millones de pesos.

“El primer paso fue iniciar pro-
ducción para Estados Unidos, fue la 
primera vez, el año pasado, que pro-
dujimos para Estados Unidos, el plan 
es continuar el desarrollo de la planta”, 
dijo Engerant respecto de Delicias.

La ejecutiva, reconoció que el near-
shoring también será un factor positivo 
para atraer inversiones hacia nuestro 
mercado.

Reckitt busca atraer 
inversiones a México

COMPETENCIA GLOBAL

4
PLANTAS DE 
MANUFACTURA 

1
CENTRO DE 
INVESTIGACIÓN  
Y DESARROLLO

2,100
COLABORADORES

25
PAÍSES 
son destino de sus exportaciones

“Tenemos productos que por el 
momento producimos en Inglaterra, 
en Tailandia, la verdad es que, para mí, 
si puedo tener mi ciclo de producto 
muy cerca de la planta, es mucho más 
fácil, tener los productos mucho más 
rápidamente, menos costos, es más 
seguro tener la producción”, detalló.

Anne Engerant mencionó que entre 
las marcas que más están creciendo 
en nuestro país está Graneodin, que 
forma parte del plan para concientizar 
a la población de que los antibióticos 
no se utilizan para todos los dolores 
de garganta.

“Cuando hablamos de desarrollar 

una marca, no solamente hablamos 
de ganar participación de merca-
do, es también desarrollar el merca-
do”, dijo.

Otra marca que tiene fuerte des-
empeño es Choco Milk, que tiene 90 
años en el mercado, así como Enfa-
grow y Enfamil. Respecto del des-
empeño de Lysol, reconoció que las 
ventas han disminuido, pero que se 
mantienen por encima de las registra-
das antes de que surgiera la pande-
mia de covid-19.

Del Choco  
Milk al Lysol

Pensamos que hay muchas más 
oportunidades para desarrollar 
nuestra planta en México, la verdad 
es que el mercado de Estados Unidos 
es muy grande.”

ANNE ENGERANT
VICEPRESIDENTA SENIOR  
PARA LATINOAMÉRICA DE RECKITT

Foto: Mateo Reyes

POR KARLA PONCE
karla.ponce@gimm.com.mx

Banco Santander México aho-
ra forma parte de la Billetera 
de Google por lo que sus tarje-
tahabientes ya pueden hacer 
pagos sin contacto de manera 
segura a través de sus disposi-
tivos Android y Wear OS. 

Además, los clientes del 
banco también podrán tener 
acceso a sus tarjetas de pro-
gramas de lealtad, sus pases 
de abordaje y boletos para 
eventos. 

La Billetera de Google per-
mite realizar pagos de manera 
segura, gracias a sus múltiples 
medidas de seguridad que se 

Santander ya es compatible con la billetera de Google
PAGOS SIN CONTACTO

suman a las que ya tienen las 
tarjetas de Santander. 

Entre ellas, el token digital, 
es decir, el uso de un número 
digital específico y asociado 
con un código de seguridad 
que cambia con cada transac-
ción previniendo el fraude, y 
el bloqueo instantáneo des-
de cualquier lugar, el asegu-
ramiento con una contraseña 
nueva o hasta el borrado de 
toda la información personal 
con la función “Encuentra mi 
celular”, en caso de pérdida o 
robo. 

En sólo tres años, el uso de 
las billeteras digitales como 
método de pago en México 
pasó de 2.0% en 2019 a 10.0% 

durante el 2022. 
“Existe una gran opor-

tunidad para impulsar su 
adopción a través de la 

colaboración con institucio-
nes financieras como San-
tander, lo que permitirá 
avanzar en la digitalización de 

la economía mexicana para 
que sea más eficiente, inclusi-
va y segura”, señaló Armando 
Betancourt, Head of Partner-
ships, GPay Latam.

Por su parte, 
Andrés Araiza, di-
rector ejecutivo de 
Medios de Pago de 
Santander México, 
apuntó que, con 
la incorporación 
a la Billetera de 
Google, “estamos 
robusteciendo 
nuestra oferta en 
medios de pago, 
en este caso dis-
ponible para clien-
tes de tarjetas de 
crédito y débito Mastercard 
de Santander, y se trata de la 
cuarta billetera disponible 
para los clientes del banco”. 

En la billetera de Google 

(Google Wallet) también hay 
otros bancos como Banorte, 
Hey Banco, Banregio, Inbur-
sa y Nu.

Se esperan más 
colaboraciones 
de la Billetera de 
Google con otras 
instituciones ban-
carías como BBVA 
México además de 
RappiCard, pero 
también para ser-
vicios como la tar-
jeta de Movilidad 
Integrada de Ciu-
dad de México, la 
cual será la úni-
ca forma de pago 
para el metro en 

2024.
Para empezar a usar la Bi-

lletera de Google basta con 
descargar la app desde la Play 
Store de Google.

Más digitales
El uso de las 
billeteras digitales 
como método de 
pago en México 
pasó de 2% en 
2019 a 10% en 
2022. 

EL 
DATO

Foto: Especial
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BOLSA DE NUEVA YORK

BACHOCO SE DESLISTA EN EU
La empresa Bachoco informó del desliste de 
sus American Depositary Receipts (ADRs) de la 
Bolsa de Valores de Nueva York, informó en un 
comunicado a la Bolsa Mexicana de Valores. La 
empresa agregó que está en proceso de terminar 
su programa de ADRs para cancelar su registro y 
dar por terminadas sus obligaciones bajo la Ley 
del Mercado de Valores de EU. –De la Redacción

Desde 
el piso 
de remates
Maricarmen Cortés
milcarmencm@gmail.com

Foto: https://bachoco.com.mx/

FINANZAS

POR KARLA PONCE
karla.ponce@gimm.com.mx

En la primera quincena de 
abril, el Índice Nacional de 
Precios al Consumidor (INPC) 
disminuyó 0.16% respecto a la 
quincena anterior, y con ello, 
la inflación general anual se 
ubicó en 6.24%, tasa que fue 
la más baja desde octubre de 
2021, de acuerdo con el Insti-
tuto Nacional de Estadística y 
Geografía (Inegi). 

Así, la inflación anual hiló 
seis lecturas a la baja y regis-
tró su menor variación desde 
octubre de 2021, sin embar-
go, aún está lejos del rango 
objetivo del Banco de México 
(Banxico) que es de 3.00% +/- 
un punto porcentual. 

En cuanto a rubros sensi-
bles, la inflación de alimentos 
se ubicó a un dígito, a una tasa 
de 9.76%, su nivel más bajo 
desde noviembre de 2021.

Y en cuanto a la canasta del 
Paquete contra la Inflación 
y la Carestía (Pacic), confor-
mado por 24 bienes, tuvo una 
tasa anual de 10.54%, también 
la más baja desde finales de 
2021.

RESULTADOS
Alejandro Saldaña, econo-
mista en jefe de Grupo Finan-
ciero Ve por Más (Bx+), explicó 
que el retroceso quincenal se 
explicó por la estacionalidad 
en precios de electricidad, 
ante el inicio del programa de 
tarifas de temporada cálida en 
18 ciudades; el regreso en los 
precios de servicios relacio-
nados al turismo, que habían 
subido previo al feriado por 
la Semana Santa; y la caída en 
los precios del gas LP. “Todo 
ello eclipsó el alza en gasoli-
nas, servicios de preparación 
de alimentos y vivienda”.

Marcos Daniel Arias Nove-
lo, analista de Grupo Finan-
ciero Monex, dijo que aunque 
permanecen varios riesgos 
en el horizonte, se percibe un 
mayor equilibrio entre presio-
nes alcistas y bajistas, lo que 
podría contribuir a que se re-
duzca la incertidumbre y me-
joren las expectativas.

Saldaña previó que la in-
flación continúe desace-
lerándose en los próximos 
meses, aunque reconoció que 
prevalece el riesgo de que 

REPORTE DEL INEGI

INFLACIÓN, NIVEL MÁS BAJO 
DESDE OCTUBRE DE 2021
EN LA PRIMERA 
MITAD DE ABRIL 
acumuló seis 
quincenas de 
descensos

Fuera de rango
La inflación aún está 
fuera del rango 
objetivo del Banco de 
México, 3.00% +/- un 
punto porcentual. 

EL DATO

ésta muestre cierta renuen-
cia a disminuir y tarde más a lo 
previsto en volver a colocarse 
dentro del rango de tolerancia 
del Banxico.

Dijo que la dilución de los 
cuellos de botella, menores 
precios de materias primas y 
costos logísticos que hace un 
año, y la apreciación del peso 
frente al dólar, son factores 
que seguirán contribuyendo 
a que la inflación interanual 
mantenga una tendencia des-
cendente, especialmente las 
mercancías. 

Consideró que las presio-
nes de demanda serán cada 
vez menores, en la medida 
en la que el consumo privado 
resienta la dilución del poder 
adquisitivo y los elevados cos-
tos financieros.

“Por otro lado, algunos 
componentes del índice sub-
yacente, especialmente los 
servicios, seguirían mostran-
do renuencia a disminuir. Ello, 
debido a las distorsiones en 
los procesos de formación de 
precios y en las expectativas 
de inflación, que pueden sur-
gir tras un periodo inflaciona-
rio prolongado, así como en 
función de las fuertes presio-
nes salariales”.

POLÍTICA MONETARIA 
De acuerdo con Saldaña, la 
postura monetaria actual-
mente está en terreno res-
trictivo e, incluso, algunos 
miembros del Banxico han 
sugerido que la política al-
canzada podría ser suficiente 
para contribuir a que la infla-
ción se encamine a la meta del 
Instituto. 

“Con todo ello, y sujeto a 
que la inflación y el tipo de 
cambio evolucionen favo-
rablemente, consideramos 
probable que Banxico próxi-
mamente ponga una pau-
sa al ciclo de alzas en la tasa 
objetivo”.

Al respecto, Arias Novelo 
destacó que, debido a que la 
inflación subyacente parece 
comenzar a ceder, el relaja-
miento en el tono de la comu-
nicación del Banco Central se 
facilitará y posiblemente sea 
determinante para la decisión 
del próximo 18 de mayo. 
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POR PAULO CANTILLO
paulo.cantillo@gimm.com.mx

La Encuesta Nacional de In-
gresos y Gastos de los Hoga-
res (ENIGH) en su medición 
anual, y no sólo la versión tri-
mestral como se hace cada 
dos años, será uno de los pro-
ductos bandera que el Inegi 
presentará este año, adelantó 
Graciela Márquez, presidenta 
del organismo.

En encuentro con medios 
de comunicación, explicó 
que la ENIGH anual elimina-
rá la volatilidad inherente al 
levantamiento de un solo tri-
mestre de la ENIGH tradicio-
nal, y servirá de insumo para 
el cambio de año base que se 
prepara para el Índice Nacio-
nal de Precios al Consumidor 
(INPC), que será del año 2024, 

Actualizarán índice de 
precios al consumidor

INEGI ESTRENARÁ ENIGH ANUAL

con los ponderadores que re-
sulten de 2022.

Esta nueva medición de la 
inflación redundará en una 
nueva canasta que reflejará el 
nuevo patrón de consumo de 
los hogares, en particular des-
pués del impacto de la pan-
demia de covid-19, ya que los 
ponderadores de la inflación 
actual son de 2014. Para esto, 
se realizará también una con-
sulta pública la cual buscará la 
opinión de los usuarios. 

Graciela Márquez también 
explicó que pronto iniciará la 
consulta pública del cambio 
de año base para el Sistema 
de Cuentas Nacionales, con lo 
cual se tendrá una medición 
del PIB que refleja los cam-
bios en la estructura econó-
mica surgidos en los últimos 
años, a partir de los resultados 

El Sistema de Información y 
Gestión Educativa (SIGED) 
sigue estando disponible 
para el público por parte del 
SEP, y el que el Inegi le haya 
quitado la etiqueta de Infor-
mación de Interés Nacional 
(IIN) no significa que haya 
opacidad en los datos, ni 
que el Instituto haya perdido 
su autonomía por presiones 
del gobierno federal, decla-
ró Graciela Márquez, presi-
denta del Inegi.

Explicó que hoy el SI-
GED, por cambios norma-
tivos, no cumple con la 
totalidad de los cuatro cri-
terios que marca la ley para 
ser catalogado como IIN, 
que son: pertinencia temá-
tica, servir para diseño de 
políticas públicas, que sea 
generado de forma regular 
y periódica, y que tenga me-
todología rigurosa.

Defienden 
cambios en 
indicadores

El cambio de año base de 
la inflación no busca incidir 
en su nivel ni en la política 
económica, sino una mejor 
medición del indicador.”

GRACIELA MÁRQUEZ
PRESIDENTA DEL INEGI

que arrojaron los Censos Eco-
nómicos 2019.

Graciela Márquez afirmó 
que el Inegi también presen-
tará este año Encuestas como 
la del Sistema de Cuidados en 
México, de Trabajo Infantil, 
sobre Finanzas de los Hoga-
res, sobre Discriminación, y 
los resultados del Censo Agro-
pecuario del año pasado.

Más sanciones  
a aerolíneas que  
no cumplan con slots
Hoy habrá una reunión en el AICM, que dirige el vicealmi-
rante Carlos Velázquez Tiscareño, con las representantes 
de las aerolíneas en la que participarán funcionarios de la 
SICT, Seneam y AFAC en la que auténticamente se les leerá 
la cartilla, porque les darán a conocer las nuevas medidas 
que en forma conjunta adoptarán las autoridades del sec-
tor para poner orden en los slots u horarios de despegue y 
aterrizaje en el Aeropuerto Internacional de la Ciudad de 
México.

La primera medida que adoptó es que en las pantallas 
del AICM ya sólo aparecen los horarios asignados y no los 
vendidos por las aerolíneas, por lo que son los pasajeros 
los que tienen que verificar el verdadero horario de salida.

Ante las quejas de los usuarios se instalaron mesas de 
trabajo entre la SICT; el AICM, el coordinador de horarios 
de la AFAC; el Seneam y también Profeco, y se acordó crear 
el Sistema OPSCenter AFA, que alertará si un plan de vuelo 
no cuenta con horario de calidad o pretenda operar a un 
horario diferente al asignado.

VUELOS CON HORARIO NO ASIGNADO  
NO PODRÁN DESPEGAR
La mayor sanción es que, si un vuelo no tiene el horario de 
salida oficial o el asignado, se le informará a la aerovía que 
no se le autoriza el plan de vuelo, no se le asignará posición 
de vuelo y Seneam no le dará servicio.

Evidentemente, esta medida generará muchos proble-
mas para los usuarios y aplica no sólo para los vuelos que 
despeguen del AICM, sino también para los aterrizajes, por-
que no se les autorizará el plan de vuelo.

Nuevamente se deja al usuario la responsabilidad de 
checar si el horario del boleto que ya adquirió es o no el 
oficial, a través del portal del AICM, y también se enviará la 
información a la Profeco para sanciones.

Además de las sanciones que pueda aplicar la Profeco, 
la nueva Ley de Aeropuertos, que se espera sea autorizada 
esta misma semana en el Senado, incrementará también 
las multas para las aerolíneas que no cumplan con sus 
slots y continúen vendiendo boletos a un horario distinto 
al asignado.

VOLARIS, LA MÁS AFECTADA
Aunque Volaris es la aerolínea que menos respeta sus ho-
rarios asignados y será la más afectada por este endureci-
miento de las sanciones, es una práctica que realizan todas 
las aerolíneas, principalmente las nacionales.

Volaris se justifica porque el problema de fondo es la 
saturación del AICM y que en la asignación de los slots apli-
ca primero los derechos del abuelo o la antigüedad de la 
aerolínea.

INFLACIÓN SIGUE A LA BAJA
Buena noticia que la inflación al cierre de la primera quin-
cena de abril fue negativa ya que bajó 0.16%, para una tasa 
anual de 6.24%, un descenso mayor al esperado por la ma-
yoría de los inversionistas.

El problema es que la inflación subyacente sigue ele-
vada, subió 0.18% para una tasa anual de 7.75%. Ante las 
presiones en la subyacente algunos analistas –no hay con-
senso– estiman que habrá un nuevo incremento en las ta-
sas de 25 puntos base en la próxima reunión de política 
monetaria del 18 de mayo.

Tampoco hay consenso sobre el movimiento de la FED 
en la reunión del 3 de mayo, pero la expectativa es que la 
inflación, tanto en México como en Estados Unidos, con-
solide su tendencia a la baja.
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Victoria Rodríguez 
en el Senado
• Supongo que contestará las preguntas referentes 
a la relación entre inflación y tasas.

Hoy será la segunda ocasión en que compa-
rezca la gobernadora del Banco de México al 
Senado para rendir el informe que le obliga su 
ley ante los miembros de la Comisión de Ha-
cienda, que preside Ernesto Pérez Astorga.

Momento interesante porque la Ley del Mer-
cado de Valores, que el senador está presen-
tando, incluye varias referencias al Informe del 
Sistema Financiero que elabora el Banxico, de 
tal suerte que podría abrir un espacio para que 
se comente el contenido de la iniciativa que tie-
ne tan entusiasmado al gremio bursátil, ante la 
posibilidad que ofrece de reducir trámites y sim-
plificar procesos para que empresas medianas 
puedan levantar capital o deuda en el mercado.

Tres temas tocará seguramente la goberna-
dora y el primero será clave para el mercado, 
dado que la baja en la inflación general a la 
primera quincena de abril ha abierto la expec-
tativa de que podría iniciar una pausa en el alza 
de tasas en México en la reunión de política 
monetaria del 18 de mayo.

La inflación ha bajado, lento pero constan-
te, aunque la subyacente se mueve en sentido 
contrario, en alimentos y hasta en servicios.

Supongo que la gobernadora hablará y con-
testará las preguntas referentes a esa relación 
entre inflación y tasas, además del estado que 
guarda el sistema financiero (con énfasis en 
penetración) y no dude que conozcamos un 
poco más de la plataforma que ofrecerá para 
que los que aspiran a un crédito puedan poner 
su oferta, para que desde ahí los ofertantes de 
crédito (no sólo bancos) le presenten alternati-
vas (como en supermercado de créditos).

Finalmente, comentará los cambios que se 
han introducido en el sistema de pagos, la for-
ma en que se amplió y duplicó la red del SPEI, 
la forma en que ha avanzado el sistema para 
evaluar el riesgo cibernético y cómo operará el 
Digicel (pago por celular), con números de mó-
vil y no clabes bancarias, cambio que supone 
una apertura de la arquitectura del sistema de 
pagos a nuevos participantes.

Otro tema de interés será que detalle cómo 
va la implementación del Sistema de Autenti-
cación y Validación de Identidad (SAVI) para 
reducir los costos en que se incurre para iden-
tificarse como usuario ante el sistema bancario 

y facilitar la expansión de los servicios digita-
les financieros. Normalmente, los senadores 
no hacen preguntas acuciosas, pero también 
debieran interesarse en conocer por qué hasta 
ahora, con tantos nuevos participantes fintech, 
la penetración del sistema financiero formal 
sigue siendo baja en México.

Por cierto, podrían preguntarle los legis-
ladores su opinión acerca de la propuesta de 
reforma a la Ley del Banco de México inclui-
da en la miscelánea de reforma administrati-
va que envió el Presidente a la Colegisladora. 
Sería interesante, ¿no cree? Ok, creo que fue 
mucho pedir…

DE FONDOS A FONDO
#LeyMinera... Mañana se revisará el dictamen 
de la Ley Minera enviado por la Cámara de Di-
putados, en la Comisión de Minería y Desarro-
llo Social, que preside la senadora Geovanna 
Bañuelos, del PT, y la Comisión de Estudios 
Legislativos, que preside Rafael Espino. Se 
ve complicado que se elimine el candado im-
puesto a la exploración en los artículos 10 y 10 
bis, pero como le comenté ayer, es probable 
que noten el problema que tendrían para dotar 
al Servicio Geológico Nacional de presupuesto 
suficiente para que se dedique a explorar todo 
el territorio.
##México/Israel… En el marco del 70 aniver-
sario de las relaciones diplomáticas entre Mé-
xico e Israel, se llevará a cabo el relevo en la 
Cámara de Comercio México-Israel, momen-
to que permitirá, sin duda, destacar el que Is-
rael es el primer socio comercial de México 
en Oriente Medio y nuestro país es el segundo 
socio comercial latinoamericano de Israel.

Relaciones que, sin duda, aumentarán con 
el auge del nearshoring y, particularmente, 
el impulso que dará la tecnología israelí para 
combatir la escasez de agua, mejorar las ca-
pacidades de investigación tecnológica para 
la educación y otros problemas en diversos 
sectores. Será el próximo 9 de mayo cuando 
el empresario Sony Chalouh tome la presi-
dencia de la Cámara, que será dirigida por 
Brenda Ruiz.

POR LINDSAY H. ESQUIVEL
lindsay.hernandez@gimm.com.mx

El titular de la Secretaría de 
Hacienda, Rogelio Ramírez 
de la O, aseguró que en el ac-
tual gobierno sí hay inver-
siones productivas, además 
de impulsar los capitales pri-
vados; y una muestra de ello 
es el Plan Sonora que busca 
ubicar a México en un nue-
vo renglón de complementa-
ción productiva con Estados 
Unidos para la fabricación de 
semiconductores.

“La leyenda decía que 
cuando Estados Unidos caía, 
México caía más, que nues-
tro motor era la exportación, 
que nuestra exportación era 
de poco valor agregado, es-
tas historias se han queda-
do como caset pegado en la 
mente de muchos economis-
tas... los datos muestran que la 
inversión privada está partici-
pando en una línea histórica y 
que la inversión pública está 
centrada en grandes proyec-
tos”, comentó al participar en 
la Cátedra SHCP 2023, organi-
zada por la UNAM.

El funcionario dijo que es 
“leyenda” que las inversio-
nes de gobierno “son ele-
fantes blancos o que no 
atienden vías de crecimiento 
sustentable”.

Mencionó el ejemplo del 
Plan Sonora, en el que están 
invirtiendo en energía reno-
vable, para instalar la planta 
solar más grande de América 
Latina y que tendrá energía de 
sobra para la región.

“Estamos invirtiendo en la 
región fronteriza con Arizona 
porque será la sede principal 
en la legislación americana 
y política de Estados Unidos 
para dar entrada a la fabri-
cación de semiconductores. 

“Es leyenda” que en México 
no hay inversiones: Hacienda

CÁTEDRA UNAM

Estamos ubicándonos en un 
nuevo renglón de comple-
mentación productiva y apro-
vechando la oportunidad para 
hacer inversión en energía re-
novable… esa es otra historia 
que se dice, que no invertimos 
en renovables, que estamos 
atorados en Pemex y CFE, 
pero la inversión pública tiene 
un enfoque estratégico”.

Ramírez de la O detalló 
sobre las inversiones para la 
modernización de aduanas, 
junto con los incentivos fisca-
les que se están aplicando y la 
oferta de trabajo, que serán un 
factor relevante para atraer la 

inversión extranjera directa, al 
igual que el Corredor Intero-
ceánico, que abarcará 10 par-
ques industriales, carreteras y 
una red ferroviaria que conec-
tará mano de obra e insumos 
industriales al unir el Pacífico 
y el Golfo de México a través 
de los puertos de Salina Cruz y 
Coatzacoalcos.

GASTO SOCIAL 
MÁS EFICIENTE
Frente a estudiantes de eco-
nomía, el funcionario defen-
dió el gasto público, pues dijo 
que en esta administración 
se han roto tendencias ne-
gativas, con un aumento im-
portante en la inversión física 
pública que ha llegado a 1.1 bi-
llones de pesos, y en los pro-
gramas de desarrollo social 
que inciden en el bienestar 
de los sectores de bajos in-
gresos como política pública 
sostenida.

Para el encargado de Ha-
cienda, la política social de 
este gobierno ha resultado 
menos costosa y más efectiva 
que los subsidios otorgados 
en otros países que ahora se 
han visto en la necesidad de 
contraer más deuda.

Estamos rompiendo 
la tendencia de baja 
inversión pública, con 
1.1 billones de pesos, 
sin subir las tasas de 
impuestos y sin tomar 
deuda.”
ROGELIO RAMÍREZ  
DE LA O
TITULAR DE HACIENDA

Foto: Especial
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BREVE

Más cursos 
sobre la IA
Ante el crecimiento del 
mercado de la inteligen-
cia artificial, la plataforma 
educativa Platzi está lan-
zando una serie de cur-
sos que permiten que 
cualquier persona, sin im-
portar si tiene o no co-
nocimientos técnicos, 
pueda utilizar dicha tec-
nología y aprovecharla 
tanto en su vida personal 
como profesional. El pri-
mer curso ya disponible 
se llama Prompt Enginee-
ring con ChatGPT, el cual 
permite mejorar los resul-
tados que las personas 
obtienen con esta plata-
forma, y el próximo 30 de 
abril lanzará otro llama-
do Creación de Páginas 
Web con IA que, aun-
que es más técnico, es 
ideal para aquellos que 
desean saber cómo utili-
zar esta tecnología en la 
creación de páginas en 
internet. 

 — De la Redacción

POR AURA HERNÁNDEZ
aura.hernandez@gimm.com.mx

El mercado de renta de au-
tos en México está crecien-
do y la startup mexicana 
Drivana quiere revolucio-
narlo a través de un mode-
lo de negocio que impulsa 
el alquiler de vehículos en-
tre particulares.

“Somos una platafor-
ma que conecta a dueños 
de autos con personas que 
buscan rentar un vehícu-
lo, es un modelo conoci-
do como Carsharing con 
el que se benefician todos 
los involucrados”, aseguró 
el fundador y CEO de Dri-
vana, Edson Arteaga.

Detalló, al platicar con 
Excélsior, que comenzó a 
trabajar en este modelo de 
alquiler de autos en octu-
bre de 2022 y fue a inicios 
de este año que se comen-
zaron a aceptar las solici-
tudes de renta a través de 
la plataforma. 

Arteaga aceptó que el 
modelo de Carsharing no 
es nuevo y ya opera exito-
samente en países como 
Estados Unidos o en Eu-
ropa, incluso trató de im-
plementarse en América 
Latina, pero no prosperó 
por las características del 
mercado. 

“Una de las principales 
barreras que se presen-
taron en su momento (en 
la región) fueron el tema 
de la seguridad y descon-
fianza, de ahí que nos di-
mos el tiempo para poder 
diseñar un modelo y poder 
atacar todos estos puntos”, 
resaltó. 

D r i v a n a  o p e r a 

Revolucionarán la 
renta de vehículos

ESTRATEGIA DE DRIVANA

Ing. Miguel Baéz Barrera
Director General. 
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Ing. Horacio Nájera Franco
Director General. 
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Fondo de terceros en garantía

Actualización de la hacienda pública / capital contribuido

Actualización de la hacienda pública / capital contribuido

Actualización de la hacienda pública / capital contribuido

Reservas

Reservas

Reservas

Inversiones temporales

Inversiones temporales

Inversiones temporales

Cuentas por cobrar a corto plazo

Cuentas por cobrar a corto plazo

Cuentas por cobrar a corto plazo

Construcciones en proceso

Construcciones en proceso

Construcciones en proceso

Gastos pagados por anticipado

Gastos pagados por anticipado

Gastos pagados por anticipado

Terrenos

Terrenos

Terrenos

Equipo de transporte

Equipo de Transporte

Equipo de Transporte

Infraestructura

Infraestructura

Infraestructura

Maquinaria, otros equipos y herramientas

Maquinaria, otros equipos y herramientas

Maquinaria, otros equipos y herramientas

Otros activos no circulantes

Otros activos no circulantes

Otros activos no circulantes

Deudores diversos por cobrar a corto plazo

Deudores diversos por cobrar a corto plazo

Deudores diversos por cobrar a corto plazo

Mobiliario y equipo de administración

Mobiliario y equipo de administración

Mobiliario y equipo de administración

Estimación por incobrabilidad cuentas corto plazo

Estimación por incobrabilidad cuentas corto plazo

Estimación por incobrabilidad cuentas corto plazo

Depreciación acumulada de infraestructura

Depreciación acumulada de infraestructura

Depreciación acumulada de infraestructura

Depreciación acumulada de bienes muebles

Depreciación acumulada de bienes muebles

Depreciación acumulada de bienes muebles

Otros derechos a recibir efectivo o equivalentes a corto plazo

Otros derechos a recibir efectivo o equivalentes a corto plazo

Otros derechos a recibir efectivo o equivalentes a corto plazo

ADMINISTRACIÓN DEL SISTEMA PORTUARIO 
NACIONAL TAMPICO, S. A. DE C. V.

ADMINISTRACIÓN DEL SISTEMA PORTUARIO 
NACIONAL TAMPICO, S. A. DE C. V.

ADMINISTRACIÓN PORTUARIA INTEGRAL DE 
TAMPICO, S. A. DE C. V.ESTADO DE RESULTADOS 

ESTADO DE RESULTADOS 

ESTADO DE RESULTADOS DEL 1° DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2022

DEL 1° DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2021

DEL 1° DE ENERO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2019( cifras en pesos)

( cifras en pesos)

( cifras en pesos)

CONCEPTO

CONCEPTO
Ingresos por servicio

Ingresos por servicio

Ingresos por servicio

Ingresos diversos

Otros gastos

Ingresos diversos
Tranferencía Activos - Obra Pública Propios
Otros gastos

Ingresos diversos

Impuesto anual

Impuesto Anual

Impuesto Anual

Otros gastos

Impuestos diferidos

Impuestos diferidos

Impuestos diferidos

Costos y Gastos

Costos y Gastos

Costos y Gastos

INGRESOS:

INGRESOS:

INGRESOS:

OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS:

OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS:

OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS:

TOTAL DE INGRESOS

TOTAL DE INGRESOS

TOTAL DE INGRESOS

TOTAL DE COSTOS Y GASTOS

TOTAL DE COSTOS Y GASTOS

TOTAL DE COSTOS Y GASTOS
RESULTADO BRUTO

RESULTADO BRUTO

RESULTADO BRUTO

NETO OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS

NETO OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS

NETO OTROS INGRESOS Y OTROS GASTOS

RESULTADO INTEGRAL DE FINANCIAMIENTO

RESULTADO INTEGRAL DE FINANCIAMIENTO

RESULTADO INTEGRAL DE FINANCIAMIENTO

RESULTADO ANTES DEL IMPUESTOS

RESULTADO ANTES DEL IMPUESTOS

RESULTADO ANTES DEL IMPUESTOS

RESULTADO NETO

RESULTADO NETO

RESULTADO NETO

$      255,591,947

$      258,469,210

226.547.507$      255,591,947

$      258,469,210

226.547.507

$      14,183,075

$           670,212

$    109,397,610
$                       -
$           295,419

27.970.404

$        17,819,460

$        24,962,525

8.157.861

1.342.228

$        10,800,535

-$          7,535,110

17.018.534

$      211,197,018

$      261,713,484

186.221.857$      211,197,018

$      261,713,484

186.221.857  $        44,394,929

-$           3,244,274

40.325.650

$        13,512,863

$      109,102,191

26.628.176

$          4,235,581

$          5,548,872

13.463.394

$        62,143,373

$      111,406,789

80.417.220

$       33,523,378

$       93,979,374

$      55.240.825

ADMINISTRACIÓN DEL SISTEMA PORTUARIO 
NACIONAL TAMPICO, S.A. DE C.V.

ADMINISTRACIÓN DEL SISTEMA PORTUARIO 
NACIONAL TAMPICO, S.A. DE C.V.

ADMINISTRACIÓN PORTUARIA INTEGRAL DE 
TAMPICO, S.A. DE C.V.ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE 2022

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE 2021.

ESTADO DE SITUACIÓN FINANCIERA AL 31 DE DICIEMBRE 2019.
( cifras en pesos)

( cifras en pesos)

( cifras en pesos)

THE COMPETITIVE  
INTELLIGENCE UNIT

PIDEN INTEGRAR  
C O D I N G  
EN EL SISTEMA  

EDUCATIVO
EXPLICAN QUE ESTA TENDENCIA 
se está registrando en varios países

Samuel Bautista, coordi-
nador de Análisis en The 
Competitive Intelligence 
Unit, aceptó que el sistema 
educativo mexicano tiene 
varias dificultades para ha-
cer este cambio.

Por un lado, cuando se 
habla de coding muchas 
veces se cree que requiere 
una computadora y no ne-
cesariamente es cierto, se 
puede aprender coding de 
formas más sencillas.

A esto se añade que 
en la educación media 
superior se requeriría una 
estandarización acerca de 
qué lenguajes de progra-
mación se enseñan, ya hay 
muchos.

“También otro reto es 
que los profesores a ve-
ces no tienen habilidades 
digitales y tampoco están 
familiarizados con los con-
ceptos del pensamiento 
computacional”, resaltó.

Sin olvidar los índices 
de marginación que tiene 
el país, los cuales se tradu-
cen en un limitado acceso 
a dispositivos para varias 
personas, estudiantes que 
no pueden continuar con 
sus estudios debido a la 
pobreza y que varias zonas 
no tienen una promoción 
adecuada de las carreras 
computacionales.

¿Cuáles son 
las barreras?

POR AURA HERNÁNDEZ 
aura.hernandez@gimm.com.mx

Actualmente la demanda de 
carreras relacionadas con 
tecnologías de la informa-
ción y la comunicación (TIC) 
es baja en México, por lo que 
para cambiar esta situación es 
necesario que el sistema edu-
cativo comience a integrar el 
coding y habilidades compu-
tacionales desde la educación 
inicial hasta media superior.

De acuerdo con Santia-
go Donoso, analista de The 
Competitive Intelligence Unit, 
la mayoría de los estudiantes 
en el país está demandan-
do carreras tradicionales, por 
ejemplo, las tres primeras son 
administración de empre-
sas, ingeniería mecánica o 
derecho.

Mientras que otras que 
son clave para los trabajos 
del futuro como ingeniería 
de software, ciencia de datos 
o programación no están en 
el top 10 de carreras más de-
mandadas en el país.

“Esto nos sugiere que es 
muy importante impulsar 
las TIC en etapas tempranas, 
desde primaria promover el 
interés en estas carreras de 
innovación para poder crecer 
esta demanda”, consideró al 
presentar el documento Co-
ding en el Currículo Educati-
vo. Donoso consideró que una 
forma de lograr lo anterior es 
que el sistema educativo in-
tegre el coding y habilida-
des computacionales en su 
currículo.

Detalló que el coding es 
un mecanismo que se utili-
za para dar instrucciones a 
las computadoras, estable-
cer comunicación entre el 
software y el hardware y, en 
sí, es un paso antes de apren-
der a programar.

Mientras que las habili-
dades relacionadas con el 
pensamiento computacional 
permiten comprender, crear 
y gestionar entornos informa-
tizados. El especialista resaltó 
que en el sistema educa-
tivo en México no cuenta 
con materias curriculares 
directamente relacionadas 
el coding, pero hay con-
ceptos relacionados como 
lógica, algoritmos, des-
composición y patrones.

Fuente: The CIU

HORAS DEDICADAS AL CODING  
EN EDUCACIÓN MEDIA SUPERIOR
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General Técnico

La primera barrera es 
entender qué es el 
pensamiento computacional 
y por qué importa.”

SAMUEL BAUTISTA
COORDINADOR DE ANÁLISIS EN THE 
COMPETITIVE INTELLIGENCE UNIT

LO QUE  
SE PUEDE 

HACER 

El análisis de The Com-
petitive Intelligence 
Unit encontró varias 
acciones que pueden 
tomar las autoridades 
educativas para cambiar 
este escenario como 

aumentar el número de 
puntos de conectividad 
en escuelas públicas sin 
acceso a internet por 
medio del Programa de 
Conectividad de Sitios 
Públicos.

Asimismo, promover 
el pensamiento com-
putacional a través de 
un enfoque más expe-
rimental en los niveles 
de primaria, utilizando 
experimentación y vi-

deojuegos como herra-
mientas de aprendizaje. 
Mientras que en nivel 
preparatoria se reco-
mienda enfocarse en el 
desarrollo de habilida-
des duras.

Gráfico: Freepik

actualmente en Ciudad de 
México, Monterrey, Gua-
dalajara, Cancún y Mérida, 
centrándose en dos tipos 
de personas, por un lado, 
dueños de automóviles 
que casi no los utilizan y 
que pueden generar un in-
greso extra rentándolo y, 
por el otro, personas que 
buscan rentar un auto, so-
bre todo cuando están de 
vacaciones, de manera fá-
cil y rápida.

¿CÓMO FUNCIONA?
La plataforma permite que 
el dueño del auto publique 
las características de éste y 
cuánto cuesta rentarlo, si 
bien recibe un monto su-
gerido para ser competiti-
vo, es él quien finalmente 
decide el precio y también 
cuánto tiempo rentarlo. 

Arteaga destacó que 
publicar un auto es gratui-
to, y Drivana logra mone-
tizar el modelo cuando se 
concreta una reserva.

Foto: Especial

La visión es poder 
expandirnos hacia 
América Latina y 
convertirnos en la opción 
número uno de renta de 
los autos.”

EDSON ARTEAGA
FUNDADOR Y CEO DE DRIVANA
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Lo mejor de la red está en Gentleman

GentlemanMéxico gentlemanmexico

LO MEJOR DE 
GEN TLE M AN 

ESTÁ EN L A R ED

gentleman.excelsior.com.mx

GENTLEMAN 10º ANIVERSARIO. 
Celebramos la creatividad.  
Especial Arte: grandes artistas, subastas, exposiciones. 
Las mejores colecciones corporativas.
André Leon Talley: un icono de la moda.
Restaurantes de CDMX: ¿Qué es lo más nuevo?
Grandes viajes de invierno: Maldivas, destino el paraíso.
Nuevos autos para una nueva era: vivir el paisaje. 

10º
Aniversario
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